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苏州胜利精密制造科技股份有限公司 

关于媒体转载互动易平台答复的补充说明公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

全景网 9 月 3 日讯，“胜利精密(002426）在全景网投资者关系互动平台上表示，

公司智能制造业务已由 3C消费电子行业，拓展到汽车装备、医疗器械及航天军工等行

业，在行业内树立了良好的品牌形象，获得了比亚迪、特斯拉等行业龙头客户的认可。” 

以上媒体内容或部分转载了苏州胜利精密制造科技股份有限公司（以下简称“胜

利精密”或“公司”）近日投资者在深圳证券交易所互动易平台的提问：“请问公司

有无军工以及新能源车配件业务，和特斯拉有什么合作吗？另外，有什么打算如何切

入半导体业务呢，有没有生产相关产品呢？”2019 年 9 月 2 日，公司答复：“您好，

我公司已实现为客户提供完整工艺流程的配套服务，包括生产线的自动化改造与提升，

生产线和智能工厂的定制化设计、软硬件定制和长期配套服务，智能制造业务已由 3C

消费电子行业，拓展到汽车装备、医疗器械及航天军工等行业，在行业内树立了良好

的品牌形象，获得了比亚迪、特斯拉等行业龙头客户的认可。半导体业务方面，公司

光刻机项目正在推进过程中，进展情况请关注公司后续公告。谢谢！” 

应监管要求，现就以上事项补充说明如下： 

 

一、与客户的合作模式 

公司从事的主要业务包括智能制造、移动终端和新能源业务，主要服务于3C消费

电子行业，同时也拓展到汽车装备、医疗器械及航天军工等行业，并已取得华为、三

星、戴尔、索尼、联想、康宁、比亚迪、特斯拉、LG、宁德新能源等行业龙头客户的

供应商资质。通过充分发挥子公司间的业务协同性，直接或间接为客户提供产品、服

务和全方位高端制造支持。直接模式主要指发货至客户仓库或生产现场，根据货物使

用或调试安装的实际情况和反馈，由客户开具对账单和发票，以及计划订单；间接模



式主要指龙头客户指定交货客户采购公司生产的零部件产品或设备，由交货客户向公

司开具对账单和发票。 

 

二、关于媒体摘录的比亚迪、特斯拉客户 

1、公司为比亚迪精密制造有限公司提供量测类设备，以间接供货为主，其中，2017

年直接订单额 194.6 万元，共发货 11 批次，2018 年度、2019 年度无直接订单，因此

直接和间接供货销售总额难以合并统计。该客户属于智能制造业务中的电池行业客户

之一，电池行业客户的年销售总额约 1.5亿元，2019年半年报智能制造业务的毛利率

为 50.64%；为深圳市比亚迪供应链管理有限公司提供锂电池湿法隔膜，2018年销售额

近 1.3 亿元，2019 年半年度销售额近 6100 万元，属于新能源业务，该业务板块 2019

年半年报披露的毛利率为 27.14%。 

2、公司于 2018 年获得特斯拉的合格供应商资质，为其供应 model 3 显示屏框，

货品发给蓝思科技股份有限公司与 TPK，属于间接供货模式。2019 年起批量供货，销

售额已逾 700 万元，预估单品毛利率 10%以上，该业务属于移动终端板块，2019 年半

年报移动终端业务毛利率为 5.81%。 

3、因与客户的供货协议中涉及销售单价、供货量等商业保密条款，未经允许不得

向第三方披露，以上数据为可披露部分。 

 

三、其他风险提示 

受宏观经济环境、行业竟争激烈和短期流动性资金压力的综合影响，公司于2019

年半年报中披露的业绩较往年下幅较大，公司未来将专注核心业务，努力实践“胜利

智造未来”战略目标。敬请广大投资者理性关注媒体转载内容，以公司信息披露内容

为准，注意投资风险。 

 

 

苏州胜利精密制造科技股份有限公司董事会 

2019 年 9 月 4 日 


