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金发拉比妇婴童用品股份有限公司 

上市首日风险提示公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确、完整，没有虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 

重要提示： 

经深圳证券交易所《关于金发拉比妇婴童用品股份有限公司人民币普通股股票

上市的通知》（深证上[2015]253 号）同意，本公司发行的人民币普通股股票在深

圳证券交易所中小板上市，股票简称“金发拉比”，股票代码“002762”；本次公

司首次公开发行的 1,700万股股票将于 2015年 6月 10日起上市交易。 

本公司郑重提请投资者注意：投资者应当切实提高风险意识，强化投资价值理

念，避免盲目炒作。 

现将有关事项提示如下： 

一、公司近期经营情况正常，内外经营环境未发生重大变化，目前不存在未披

露重大事项。 

二、公司、控股股东或实际控制人不存在关于本公司的未披露重大事项，公司

近期不存在重大对外投资、资产收购、出售计划或其他筹划中的重大事项。公司募

集资金投资项目按招股说明书披露的计划实施，未发生重大变化。 

本公司特别提醒投资者注意以下风险因素： 
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（一）市场竞争风险 

国内婴幼儿消费品行业为一个充分竞争的行业，其竞争主要体现在品牌影响力、

营销渠道、研发设计等方面，其中品牌竞争力是该行业企业综合实力的反映。本公

司自有品牌“拉比”、“下一代”和“贝比拉比”虽然在中国已成为较具影响力和

知名度的 0-3岁婴幼儿消费品品牌之一，但目前该行业的品牌集中度较低，各品牌

之间的竞争较为激烈。若公司未来不能进一步提高产品市场份额，将对本公司品牌

提升和持续增长等产生不利影响。 

（二）销售模式风险 

公司主要采用加盟和自营相结合的销售模式，该模式不仅有利于公司借助加盟

商的优势进行营销网络的扩张，而且有利于公司节约资金投入，降低投资风险。现

阶段加盟商在公司产品销售及创利方面发挥重要作用，但如果公司的主要加盟商发

生变动，将会对公司的经营业绩造成不利影响。 

公司通过与加盟商签订特许经营加盟合同的方式，对加盟商日常运营的各个方

面进行规范。但加盟商人、财、物皆独立于公司，如加盟商未按照公司统一标准进

行运营，或者加盟商不能很好地理解公司的品牌理念和发展目标，抑或加盟商的实

力跟不上公司发展，都可能使得加盟商的经营行为偏离公司的发展方向，进而对公

司在当地市场的发展构成不利影响。 

近几年公司加盟商不断扩张，虽然加盟商在经营过程中采用商场专柜或者自行

租赁店铺等形式经营，自担风险，但考虑到中国房地产租赁市场的现状，有可能存

在某些加盟店/柜的店铺产权关系不规范，进而造成该等店铺发生提前撤店、被有关

管理机关处罚等情况，影响加盟商的销售并进一步影响到公司的销售业绩或使得公

司的品牌形象受到损害。 

（三）部分产品外包生产的风险 

公司将部分婴幼儿服饰棉品及日用品通过委外加工及外包生产，但公司紧紧掌

控设计、品牌推广和终端销售等最具价值的核心环节。虽然国内相关产品的生产加

工企业资源丰富，且公司已就委外加工及外包生产厂商的筛选形成了一套严格的甄

别机制和程序，并建立了严格的质量控制制度，但是公司外包产品的产量、质量、

生产时间等，仍受限于外包生产厂商提供原料的质量以及外包生产厂商的生产能力、



生产工艺、管理水平及质量控制等因素。随着未来销售规模的扩大，公司需要寻找

更多符合本公司要求的委外加工及外包生产厂商，若届时本公司对供应商的管理或

供应商在产品质量等方面无法满足公司业务发展的需要，则可能导致产品供应的迟

延或产品质量的下降，从而对本公司的经营业绩产生不利影响。 

（四）店铺快速扩张带来的管理风险 

本公司产品主要通过自营店/柜和加盟店/柜进行销售。截至报告期末，公司在

全国开设了营销终端网点合计 1,120 家，其中自营店/柜 126家、加盟店/柜 994家。

2012年、2013年和 2014年，公司全国店/柜数量分别较上年增长 19.68%、20.65%

和 11.44%，公司计划未来 2年内利用募集资金新建店铺 146家。虽然公司积累了丰

富的门店拓展、管理经验及优质的渠道资源，建立了完善的人才培养机制，具备较

强的门店异地复制能力，但如果本公司在营销网络发展过程中出现如下情形：没有

培养或招聘到足够数量的合格的管理和销售人员；不能寻觅到合适的新开店铺；不

能发展到合适的加盟商；信息系统、人员素质和管理能力未能满足日益发展的营销

网络管理需要，本公司营销网络的发展将难以达到预期经营效益。 

（五）募集资金无法达到预期收益的风险 

本次募投项目中营销网络建设投资资金总额为 22,511.50万元，拟新设店铺 146

家，包括直营专卖店和战略加盟店两种类型。报告期各年度，公司全年持续经营的

“拉比”直营专卖店的平效平均为 10,623.02元/平方米，而募投项目中直营专卖店

平效测算为 15,395.23元/平方米，高于报告期内平均水平。本项目新增的旗舰店和

品牌形象店处于一、二线城市及发达三线城市的主要商圈的购物中心或大型社区，

而公司目前直营专卖店全部集中在三、四线城市的潮汕地区，考虑到所在区域的居

民收入水平及消费能力的差异，募投项目的平效测算具有合理性。 

虽然本项目系公司在充分考虑公司品牌知名度和管理能力、未来宏观经济和市

场发展潜力、不同区域居民收入水平及消费能力等因素确定的，但如果本公司在募

投营销网络建设项目实施过程中出现如下情形：宏观经济或市场环境发生重大变化、

不能设计出适应市场需求的新款产品、不能寻找到合适的新开店铺、新开店铺平效

无法达到测算值等，将对本公司募投营销网络建设项目的经营业绩产生不利影响。  



上述风险为公司主要风险因素，将直接或间接影响本公司的经营业绩，请投资

者特别关注本公司招股说明书“第四节 风险因素”等有关章节，并特别关注上述风

险的描述。 

特此公告！ 

 

 

金发拉比妇婴童用品股份有限公司董事会 

2015年 6月 10 日 
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