
1 

证券代码：002535           证券简称：林州重机       公告编号：2015-0096 
 

林州重机集团股份有限公司 

关于对深圳证券交易所 2015 年半年报问询函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，

没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

林州重机集团股份有限公司（以下简称“公司”）于 2015 年 9 月

21 日收到深圳证券交易所《关于对林州重机集团股份有限公司 2015

年半年报的问询函》（中小板半年报问询函【2015】第 45 号，下称“问

询函”），要求公司董事会就相关问题作出说明。现对问询函所涉及问

题回复如下： 

一、报告期内，你公司营业收入为 7.73 亿元，较上年同期下降

18%；归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）为-2,876.53

万元，较上年同期下降 139.53%；销售费用和管理费用本期发生额分

别为 3,021.80 万元和 5,484.58 万元，分别上升 27.54%和 4.40%；经

营活动产生的现金流量净额为-6,459.90 万元，较上年同期下降

351.62%；应收账款余额为 11.23 亿元，较上年期末上升 1.09%；请你

公司说明： 

1、为何净利润下降幅度大幅超过营业收入下降幅度，详细说明上

半年出现大额亏损的原因，并分析公司主营业务是否具有持续盈利能

力。 

回复： 

（1）关于净利润下降幅度超过营业收入下降幅度，并上半年出现
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大额亏损的原因。 

2015 年上半年，面对越来越严峻的经济形势和煤炭行业形势，市

场竞争更趋激烈。随着销售价格的不断下降，生产成本、期间费用的

持续上升，公司产品的利润空间被持续压缩，多重因素共同造成了净

利润和营业收入的大幅下滑，且净利润的下降幅度超过了营业收入的

下降幅度。具体如下： 

①产品毛利率变动情况： 

序号 行业 
2015 年上半

年毛利率（%） 

2014 年上半

年毛利率（%） 
同期增减（%） 备注 

1 矿山机械 17.99% 28.45% -10.46%  

2 生铁及铁精粉 1.52% 8.01% -6.49%  

3 矿建工程服务 -1.99% 36.50% -38.49%  

合计 17.52% 72.96% -55.44%  

由上表可以看出，2015 年上半年，公司主要产品的毛利率合计为

17.52%，较去年同期下降了 55.44%，主要原因系下游煤炭市场持续低

迷，煤机市场竞争激烈，导致毛利率下滑。 

②期间费用变动情况如下表： 

序号 费用名称 2015 年上半年（元） 2014 年上半年（元） 同期增减（元） 备注 

1 销售费用 30,218,036.80 23,692,402.84 6,525,633.96  

2 管理费用 54,845,849.03 52,533,015.31 2,312,833.72  

3 财务费用 41,705,303.87 43,164,757.07 -1,459,453.20  

合计 126,769,189.70 119,390,175.22 7,379,014.48   

报告期内，一方面，公司为积极应对严峻的市场形势，努力拓展

销售渠道，加大了销售投入，销售费用大幅增加；另一方面，公司新

厂区建成并投入使用，资产规模加大，房产税等管理费用有所增加。 

报告期内，公司的期间费用合计为 126,769,189.70 元，较去年同

期增加了 7,379,014.48 元。费用的上升，进一步压缩了公司产品的整

体利润空间。 
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综上，报告期内，由于受到整体经济形势和行业低迷的影响，公

司产品的毛利率空间被大幅压缩，加上公司为拓展销售渠道和积极转

型，期间费用支出加大，多重因素共同导致归属于母公司股东的净利

润在报告期内出现大幅下滑。 

（2）关于公司业务是否具有持续盈利能力 

公司的主营业务为煤矿机械制造，主要客户是煤炭企业。煤炭是

我国储量最为丰富的一次性能源，在我国能源结构中占有举足轻重的

地位；煤炭企业以国有控股为主，作为该重要能源的管理者和经营者。 

煤炭作为市场经济环境下的一种商品，也受到市场价值规律的调

整和影响，具有一定的周期性。 

当前，由于受到整体经济下行和国家政策等相关影响，煤炭价格

持续走低，煤炭企业的经营形势也不容乐观，进而传导给了公司等煤

机制造企业。 

公司作为国内煤机综采设备的成套供应商，从事煤机产品生产三

十余年，具有丰富的生产管理经验和应对煤炭市场周期性波动的销售

经验。我们有信心、有能力积极应对并妥善处理好行业及市场因素给

公司经营带来的暂时困难，通过加强管理、促进销售等系列措施，增

强盈利能力。 

总之，煤机作为公司的主营业务已有三十余年的历史，并在公司

的持续经营下，由单一、低端的产品，发展到现在的成套化、规模化、

自动化系列，盈利能力和资产规模也成倍增长。目前，由于处在特定

的经济环境和行业周期性波动的低谷期，暂时性出现毛利率下滑、盈

利能力下降和经营亏损等状况，但从煤炭的能源战略地位和社会需求
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的发展眼光来看，公司的主营业务具有持续盈利能力。 

2、结合业务性质，说明收入与期间费用变动不一致的原因。 

回复： 

公司的主营业务为煤矿机械设备制造、矿建工程服务和生铁及铁

精粉业务，近年来，特别是 2015 年以来，公司的下游煤炭企业由于受

到产能过剩、环保政策等因素影响，煤炭价格由 400 多元/吨，下降到

现在的 200 多元/吨，公司下游客户的煤炭企业经营形势日趋严峻。 

（1）由于主营业务客户群体的特定性和局限性，公司为积极应对

和有效化解下游煤炭行业持续不景气带来的影响，努力拓展销售渠道，

通过提供更多、更好的服务，不断加大了销售投入； 

（2）2014 年底前，公司的新厂区建成并投入使用，车间、厂房等

资产规模增大，房产税、土地增值税等管理费用有所增加。 

综上，报告期内，公司营业收入下降与整体经济下行的宏观形势

有关，期间费用的增加，主要是销售费用和管理费用的增加。一方面

是公司为了积极应对激烈的市场竞争，主动增加客户服务和努力拓展

销售渠道加大的投入；另一方面，是由于资产增加而需缴纳的房产税

等费用增加所致。 

3、在应收账款余额变动不大的情况下，经营活动现金流量净额下

降幅度大幅超过净利润的原因； 

回复： 

报告期内，公司营业收入、应收账款余额、经营活动现金流量变

动情况如下表： 

序号 名称 2015 年上半年（元） 2014 年上半年（元） 同比增减（元） 

1 营业收入 773,349,631.91 943,056,885.14 -169,707,253.23 



5 

2 应收账款 1,123,247,425.48 1,111,137,530.97 12,109,894.51 

3 销售商品、提供劳务收到的现金 421,118,454.20 499,207,446.92 -78,088,992.72 

4 支付其他与经营活动有关的现金 109,702,993.74 37,762,738.61 71,940,255.13 

5 经营活动现金流量净额 -64,598,974.77 -14,303,750.16 -50,295,224.61 

由上表可以看出，报告期内，公司营业收入较上年同期减少了

169,707,253.23 元，是受到宏观经济形势下行的影响；期末应收账款

余额较年初增加了 12,109,894.51 元，均系正常业务发生的增加额；

销售商品、提供劳务收到的现金较年初减少了 78,088,992.72 元，一

方面是由于公司销售收入减少的因素，另一方面，是由于公司的煤炭

企业客户经营形势也不太好，影响了其向公司支付现金的能力；支付

其他与经营活动有关的现金较上年同期增加了 71,940,255.13 元，一

方面是为促进产品销售，公司作为卖方承担的运费较以往增加所致，

另一方面，是由于支付的往来款及支付的保证金等在内的付现费用支

出增加。 

综上，报告期内，公司销售商品、提供劳务收到现金的减少和支

付期间费用时的付现费用增加，共同导致了公司经营活动现金流净额

的大幅下降。 

4、公司营业收入和应收账款变动方向及幅度差异较大的原因，以

及应收账款回款滞后的影响，并说明应收账款坏账准备计提是否充分。 

回复： 

（1）公司营业收入和应收账款变动方向及幅度差异较大的原因 

报告期内，公司营业收入、应收账款变动如下表： 

序号 名称 2015 年上半年（元） 2014 年上半年（元） 同比增减（元） 

1 营业收入 773,349,631.91 943,056,885.14 -169,707,253.23 

2 应收账款 1,123,247,425.48 1,111,137,530.97 12,109,894.51 

公司营业收入的大幅下滑，主要是受行业持续低迷等宏观因素的
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影响；煤炭价格的大幅下降，给公司客户的生产经营也造成严重的影

响，因此，在账龄期限内的应收账款增加，是公司被动给予客户的展

期，以维护双方的友好的业务合作关系。 

（2）应收账款回款滞后的影响 

应收账款的滞后，使公司经营活动现金流入在一定程度上有所减

少，给公司的营运资金流动造成一定程度的紧张和不便。 

（3）应收账款坏账准备计提 

公司应收款项坏账准备计提标准如下： 

①单项金额重大并单独计提坏账准备的应收款项 

单项金额重大的判断依据或金

额标准 

将单项金额超过 1000万元且金额为前五名应收款项视为重大应收

款项。 

单项金额重大并单项计提坏账

准备的计提方法 

当存在客观证据表明本公司将无法按应收款项的原有条款收回所

有款项时，根据其未来现金流量现值低于其账面价值的差额，单

独进行减值测试，计提坏账准备。 

公司 2015年上半年单项金额重大并单项计提坏账准备的应收账款： 

单位： 元 

应收账款（按单位） 
期末余额 

应收账款 坏账准备 计提比例 计提理由 

陕西陕煤韩城矿业有限公司 113,639,800.00  0.00% 实力强，老客户。1年以内。 

贵州鸿熙矿业有限公司 42,220,700.00 4,222,070.00 10.00% 
实力强的客户，但账龄超过 1年,

综合考虑计提坏账。 

安徽顺安矿建工程有限公司 37,446,217.08  0.00% 实力强，老客户。1年以内。 

陕西煤业物资有限责任公司

澄合分公司 
33,926,231.66  0.00% 

实力强的客户，综合考虑客户的偿

债能力不计提坏账。1年以内。 

中煤三十工程处 31,232,911.48  0.00% 
实力强，老客户，综合考虑客户的

偿债能力不计提坏账。1年以内。 

合计 258,465,860.22 4,222,070.00 -- -- 

②按账龄分析法计提坏账准备的应收款项 

账龄 应收账款计提比例 其他应收款计提比例 

1年以内（含 1 年） 5.00% 5.00% 

1－2年 10.00% 10.00% 

2－3年 30.00% 30.00% 

3年以上 100.00% 100.00% 

公司 2015年上半年按账龄分析法计提坏账准备的应收账款： 
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单位： 元 

账龄 
期末余额 

应收账款 坏账准备 计提比例 

1年以内 189,259,222.44 9,462,961.12 5.00% 

1年以内小计 189,259,222.44 9,462,961.12 5.00% 

1至 2年 43,035,434.31 4,303,543.43 10.00% 

2至 3年 27,718,049.71 8,315,414.91 30.00% 

3年以上 25,842,674.01 25,842,674.01 100.00% 

合计 285,855,380.47 47,924,593.47  

③单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收款项 

单项计提坏账准备的

理由 

将单项金额超过 700万元但未归类于单项金额重大并单项计提坏账准备的应收款

项的应收款项视为单项金额虽不重大但单项计提坏账准备应收款项。 

坏账准备的计提方法 
当存在客观证据表明本公司将无法按应收款项的原有条款收回所有款项时，根据

其未来现金流量现值低于其账面价值的差额，单独进行减值测试，计提坏账准备。 

公司报告期内不存在单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收款项。 

综上，公司已严格按照会计准则的规定，对相关应收账款充分计

提了坏账准备。 

二、报告期内，公司矿建工程服务毛利率出现负值，为-1.99%，

较上年下降 38.49%。请公司结合行业情况，说明此类业务毛利率为负

值、营业成本大幅上升的原因，并分析此类主营业务盈利能力是否出

现重大变化。 

回复：公司矿建工程业务主要是为煤矿提供建井、掘井、采煤等

系列综合服务的，并根据工程进度核算成本、利润。 

1、2015年上半年，公司矿建工程服务主营业务数据如下： 

序号 项目 2014 年上半年 2015 年上半年 同比增减 

1 营业收入（元） 112,339,457.49 47,717,839.40 -57.52% 

2 营业成本（元） 71,337,218.58 48,669,560.20 -31.78% 

3 毛利率（%） 36.50% -1.99% -38.49% 

由上表可以看出，报告期内，公司矿建工程服务毛利率出现负值，

主要原因如下： 

（1）营业收入减少：由于煤炭行业整体不景气，煤炭销售市场持
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续低迷，煤矿原煤出现滞销情况，矿方要求以销定产，公司矿建服务

业务不能够满负荷运转，导致公司营业收入同比减少较多。 

（2）营业成本增加：2015 年部分矿建工程项目在生产过程中，遇

到以前采空区透水和瓦斯突出的风险，公司为了优化开采条件投入较

多，导致公司营业成本同比增加较多。 

报告期内，由于限产等因素影响，公司营业收入减少、营业成本

增加，出现收入和成本倒挂现象，导致公司产品毛利率水平下降。 

2、主营业务盈利能力分析 

公司的矿建工程服务业务与煤炭企业的经济形势密切相关，煤炭

作为我国最重要战略能源，也是储量最丰富的一次性能源，在国民经

济的发展中具有举足轻重的地位。 

近年来，由于宏观经济形势和煤炭洗选工艺的有待提高，煤炭企

业的经营运行受到很大程度的影响，随着煤炭开采、洗选技术的逐步

提高，再加上冬季临近，煤炭市场将会一定程度的转暖，同时公司相

关部门正在积极和矿方的生产技术人员进行沟通交流，在规避透水和

瓦斯风险的同时，通过加强管理、提高效率、降本增效等系列措施，

加大负荷运作，确保公司矿建工程服务的业务开展转入到正常的运转

轨道上来。 

总之，报告期内，矿建工程服务由于受到外部环境、特殊的煤矿

地质条件等因素的影响，一定程度上影响了其盈利能力，但从煤炭行

业的战略地位和社会需求等整体来看，矿建工程服务的盈利能力不会

出现重大变化。 

三、报告期内，公司营业收入较上年同期下降 18%，毛利率下降
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15%，存货余额较上年期末上升 7.28%，请你公司结合产品销售价格及

市场情况，说明存货减值准备计提是否充分。 

回复： 

公司存货明细如下表： 

项目 明细 金额（元） 备注 

原材料 

钢材    25,149,095.83   

铸铁用料   106,729,059.55   

其他    46,557,505.23   

小计   178,435,660.61   

库存商品 

矿用机械   192,616,480.83   

生铁   120,343,731.20   

其他    83,231,497.03   

小计   396,191,709.06   

产成品 

矿用机械    28,517,893.64   

其他     4,496,432.40   

小计    33,014,326.04   

上述三项合计   607,641,695.71   

在产品  196,809,992.68  

低值易耗品 29,066,384.42  

半成品 19,517,824.70  

存货总计 853,035,897.51  

三项合计占存货总计的比例 71.23%  

由上表可以看出，公司的存货以原材料、库存商品和产成品为主，

具体情况为： 

1、原材料方面：就煤矿机械来说，该产品属于非标产品，系客户

订单式生产，因此，煤机产品所用的钢材等原材料，公司基本不需要

囤积，而是根据订单要求随时从市场订购，采购价格与市场价格基本

扯平，存在跌价的风险很低。 

就铸造生铁业务来说，该产品属于通用产品，由于近期球团矿等

原材料价格市场降幅较大，公司批量购入，作为储备原材料。根据目

前的市场行情来看，尚没有跌价的迹象，公司会密切关注其市场行情，
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如存在未来价格下跌，公司将及时根据会计准则计提跌价准备。 

2、库存商品方面：矿山机械产品属于非标产品，是根据客户的不

同需要而订制化生产，其订价方式采取的是成本加利润的模式，售价

不低于成本。因此，存在跌价的可能性很小。 

生铁产品大部分都有销售订单，少量的标准件备有存货，根据目

前的市场行情来看，该部分尚未有跌价风险。公司会密切关注其市场

行情，如存在未来价格下跌，公司将及时根据会计准则计提跌价准备。 

3、产成品方面：矿山机械产品的订价方式如前所述的成本加利润，

售价不低于成本，存在跌价的风险很小。生铁产品由于其生产工艺简

单，流转速度较快，基本不存在产成品的环节，从生产线上下来后直

接检验入库成为库存商品，其跌价计提如前所述。 

目前，受煤炭行业和经济持续低迷影响，公司主营业务收入萎缩

下滑，给公司经营带来较大困难和压力。面对以上局面，公司将在稳

固传统业务市场份额的同时，不断强化创新驱动，加快转型升级，深

化内部改革，规范管理水平，提升公司业绩，给投资者以合理的回报。 

特此公告。 

 

 

林州重机集团股份有限公司 

董事会 

二〇一五年九月二十六日 

 


	一、报告期内，你公司营业收入为7.73亿元，较上年同期下降18%；归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）为-2,876.53万元，较上年同期下降139.53%；销售费用和管理费用本期发生额分别为3,021.80万元和5,484.58万元，分别上升27.54%和4.40%；经营活动产生的现金流量净额为-6,459.90万元，较上年同期下降351.62%；应收账款余额为11.23亿元，较上年期末上升1.09%；请你公司说明：
	1、为何净利润下降幅度大幅超过营业收入下降幅度，详细说明上半年出现大额亏损的原因，并分析公司主营业务是否具有持续盈利能力。
	回夊：
	（1）关于净利润下降幅度超过营业收入下降幅度，并上半年出现大额亏损的原因。
	2015年上半年，面对越来越严峻的经济形势和煤炭行业形势，市场竞争更趋激烈。随着销售价格的上断下降，生产成本、期间费用的持续上升，公司产品的利润空间被持续压缩，多重因素共同造成了净利润和营业收入的大幅下滑，且净利润的下降幅度超过了营业收入的下降幅度。具体如下：
	①产品毛利率变动情况：
	由上表可以看出，2015年上半年，公司主要产品的毛利率合计为17.52%，较去年同期下降了55.44%，主要原因系下游煤炭市场持续低迷，煤机市场竞争激烈，导致毛利率下滑。
	②期间费用变动情况如下表：
	报告期内，一方面，公司为积极应对严峻的市场形势，努力拓展销售渠道，加大了销售投入，销售费用大幅增加；另一方面，公司新厂区建成并投入使用，资产规模加大，房产税等管理费用有所增加。
	报告期内，公司的期间费用合计为126,769,189.70元，较去年同期增加了7,379,014.48元。费用的上升，进一步压缩了公司产品的整体利润空间。
	综上，报告期内，由于受到整体经济形势和行业低迷的影响，公司产品的毛利率空间被大幅压缩，加上公司为拓展销售渠道和积极转型，期间费用支出加大，多重因素共同导致归属于母公司股东的净利润在报告期内出现大幅下滑。
	（2）关于公司业务是否具有持续盈利能力
	公司的主营业务为煤矿机械制造，主要客户是煤炭企业。煤炭是我国储量最为丰富的一次性能源，在我国能源结构中占有举足轻重的地位；煤炭企业以国有控股为主，作为该重要能源的管理者和经营者。
	煤炭作为市场经济环境下的一种商品，也受到市场价值规律的调整和影响，具有一定的周期性。
	当前，由于受到整体经济下行和国家政策等相关影响，煤炭价格持续走低，煤炭企业的经营形势也上容乐观，进而传导给了公司等煤机制造企业。
	公司作为国内煤机综采设备的成套供应商，从事煤机产品生产三十余年，具有丰富的生产管理经验和应对煤炭市场周期性波动的销售经验。我们有信心、有能力积极应对并妥善处理好行业及市场因素给公司经营带来的暂时困难，通过加强管理、促进销售等系列措施，增强盈利能力。
	总之，煤机作为公司的主营业务已有三十余年的历史，并在公司的持续经营下，由单一、低端的产品，发展到现在的成套化、规模化、自动化系列，盈利能力和资产规模也成倊增长。目前，由于处在特定的经济环境和行业周期性波动的低谷期，暂时性出现毛利率下滑、盈利能力下降和经营亏损等状况，但从煤炭的能源战略地位和社会需求的发展眼光来看，公司的主营业务具有持续盈利能力。
	2、结合业务性质，说明收入与期间费用变动上一致的原因。
	回夊：
	公司的主营业务为煤矿机械设备制造、矿建工程朊务和生铁及铁精粉业务，近年来，特别是2015年以来，公司的下游煤炭企业由于受到产能过剩、环保政策等因素影响，煤炭价格由400多元/吨，下降到现在的200多元/吨，公司下游客户的煤炭企业经营形势日趋严峻。
	（1）由于主营业务客户群体的特定性和局限性，公司为积极应对和有效化解下游煤炭行业持续上景气带来的影响，努力拓展销售渠道，通过提供更多、更好的朊务，上断加大了销售投入；
	（2）2014年底前，公司的新厂区建成并投入使用，车间、厂房等资产规模增大，房产税、土地增值税等管理费用有所增加。
	综上，报告期内，公司营业收入下降与整体经济下行的宏观形势有关，期间费用的增加，主要是销售费用和管理费用的增加。一方面是公司为了积极应对激烈的市场竞争，主动增加客户朊务和努力拓展销售渠道加大的投入；另一方面，是由于资产增加而需缴纳的房产税等费用增加所致。
	3、在应收账款余额变动上大的情况下，经营活动现金流量净额下降幅度大幅超过净利润的原因；
	回夊：
	报告期内，公司营业收入、应收账款余额、经营活动现金流量变动情况如下表：
	由上表可以看出，报告期内，公司营业收入较上年同期减少了169,707,253.23元，是受到宏观经济形势下行的影响；期末应收账款余额较年初增加了12,109,894.51元，均系正常业务发生的增加额；销售商品、提供劳务收到的现金较年初减少了78,088,992.72元，一方面是由于公司销售收入减少的因素，另一方面，是由于公司的煤炭企业客户经营形势也上太好，影响了其向公司支付现金的能力；支付其他与经营活动有关的现金较上年同期增加了71,940,255.13元，一方面是为促进产品销售，公司作为卖方承担...
	综上，报告期内，公司销售商品、提供劳务收到现金的减少和支付期间费用时的付现费用增加，共同导致了公司经营活动现金流净额的大幅下降。
	4、公司营业收入和应收账款变动方向及幅度差异较大的原因，以及应收账款回款滞后的影响，并说明应收账款坏账准备计提是否充分。
	回夊：
	（1）公司营业收入和应收账款变动方向及幅度差异较大的原因
	报告期内，公司营业收入、应收账款变动如下表：
	公司营业收入的大幅下滑，主要是受行业持续低迷等宏观因素的影响；煤炭价格的大幅下降，给公司客户的生产经营也造成严重的影响，因此，在账龄期限内的应收账款增加，是公司被动给予客户的展期，以维护双方的友好的业务合作关系。
	（2）应收账款回款滞后的影响
	应收账款的滞后，使公司经营活动现金流入在一定程度上有所减少，给公司的营运资金流动造成一定程度的紧张和上便。
	（3）应收账款坏账准备计提
	公司应收款项坏账准备计提标准如下：
	①单项金额重大并单独计提坏账准备的应收款项
	②按账龄分析法计提坏账准备的应收款项
	③单项金额上重大但单独计提坏账准备的应收款项

	综上，公司已严格按照会计准则的规定，对相关应收账款充分计提了坏账准备。
	二、报告期内，公司矿建工程朊务毛利率出现负值，为-1.99%，较上年下降38.49%。请公司结合行业情况，说明此类业务毛利率为负值、营业成本大幅上升的原因，并分析此类主营业务盈利能力是否出现重大变化。
	回夊：公司矿建工程业务主要是为煤矿提供建井、掘井、采煤等系列综合朊务的，并根据工程进度核算成本、利润。
	1、2015年上半年，公司矿建工程朊务主营业务数据如下：
	由上表可以看出，报告期内，公司矿建工程朊务毛利率出现负值，主要原因如下：
	报告期内，由于限产等因素影响，公司营业收入减少、营业成本增加，出现收入和成本倒挂现象，导致公司产品毛利率水平下降。
	2、主营业务盈利能力分析
	公司的矿建工程朊务业务与煤炭企业的经济形势密切相关，煤炭作为我国最重要战略能源，也是储量最丰富的一次性能源，在国民经济的发展中具有举足轻重的地位。
	近年来，由于宏观经济形势和煤炭洗选工艺的有待提高，煤炭企业的经营运行受到很大程度的影响，随着煤炭开采、洗选技术的逐步提高，再加上冬季临近，煤炭市场将会一定程度的转暖，同时公司相关部门正在积极和矿方的生产技术人员进行沟通交流，在规避透水和瓦斯风险的同时，通过加强管理、提高效率、降本增效等系列措施，加大负荷运作，确保公司矿建工程朊务的业务开展转入到正常的运转轨道上来。
	总之，报告期内，矿建工程朊务由于受到外部环境、特殊的煤矿地质条件等因素的影响，一定程度上影响了其盈利能力，但从煤炭行业的战略地位和社会需求等整体来看，矿建工程朊务的盈利能力上会出现重大变化。
	三、报告期内，公司营业收入较上年同期下降18%，毛利率下降15%，存货余额较上年期末上升7.28%，请你公司结合产品销售价格及市场情况，说明存货减值准备计提是否充分。
	回夊：
	公司存货明细如下表：
	由上表可以看出，公司的存货以原材料、库存商品和产成品为主，具体情况为：
	1、原材料方面：就煤矿机械来说，该产品属于非标产品，系客户订单式生产，因此，煤机产品所用的钢材等原材料，公司基本上需要囤积，而是根据订单要求随时从市场订购，采购价格与市场价格基本扯平，存在跌价的风险很低。
	就铸造生铁业务来说，该产品属于通用产品，由于近期球团矿等原材料价格市场降幅较大，公司批量购入，作为储备原材料。根据目前的市场行情来看，尚没有跌价的迹象，公司会密切关注其市场行情，如存在未来价格下跌，公司将及时根据会计准则计提跌价准备。
	2、库存商品方面：矿山机械产品属于非标产品，是根据客户的上同需要而订制化生产，其订价方式采取的是成本加利润的模式，售价上低于成本。因此，存在跌价的可能性很小。
	生铁产品大部分都有销售订单，少量的标准件备有存货，根据目前的市场行情来看，该部分尚未有跌价风险。公司会密切关注其市场行情，如存在未来价格下跌，公司将及时根据会计准则计提跌价准备。
	3、产成品方面：矿山机械产品的订价方式如前所述的成本加利润，售价上低于成本，存在跌价的风险很小。生铁产品由于其生产工艺简单，流转速度较快，基本上存在产成品的环节，从生产线上下来后直接检验入库成为库存商品，其跌价计提如前所述。
	目前，受煤炭行业和经济持续低迷影响，公司主营业务收入萎缩下滑，给公司经营带来较大困难和压力。面对以上局面，公司将在稳固传统业务市场份额的同时，上断强化创新驱动，加快转型升级，深化内部改革，规范管理水平，提升公司业绩，给投资者以合理的回报。
	特此公告。



