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股票代码：002524       公司简称：光正集团           公告编号：2016-039 

 

光正集团股份有限公司 

关于深交所对公司2015年年报问询函回复的公告 

本公司及董事会全体成员保证公告内容真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。 

 

光正集团股份有限公司(以下简称“公司”)于近期收到深圳证券交易所《关

于对光正集团股份有限公司 2015 年年报的问询函》（中小板年报问询函【2016】

第 275 号），要求公司就相关问题作出说明。根据问询函的要求，公司对相关事

项进行了认真自查，现对问询函所涉及问题回复如下： 

一、报告期内，你公司 2013 年至 2015 年扣除非经常性损益后净利润分别为

-1842.26 万元、-9912.59 万元、-1899.53 万元，连续三年为负。请结合行业情况、

主要产品毛利率、产销量变化等说明公司扣非后净利润持续为负的主要原因，

以及公司拟采取的应对措施。 

回复： 

（一）结合行业情况、主要产品毛利率、产销量变化等说明公司扣非后净

利润持续为负的主要原因： 

1、2013-2015 年公司处于产业调整阶段，由单一钢结构行业转向钢结构、

天然气多元化发展。 

随着国家宏观政策变化，整体投资增速放缓，钢结构行业竞争日趋加剧，自

2013 年开始公司收缩和整合现有钢结构业务，积极推动天然气业务的发展，经

过近几年的发展，目前主要销售收入分行业分布如下表： 

                                                          单位：万元 

项目 

2013 年度 2014 年度 2015 年度 

主营业务

收入金额 

占总主营业

务收入比例 

主营业务收

入金额 

占总主营业

务收入比例 

主营业务

收入金额 

占总主营业

务收入比例 

钢结构行业 44,572.45 89.03% 42,996.77 69.92% 23,463.39 43.18% 

供热行业 1,225.81 2.45% 1,547.21 2.52% 1,158.04 2.13% 

天然气行业 4,265.52 8.52% 16,953.85 27.57% 29,719.08 54.69% 

合计 50,063.79 100.00% 61,497.83 100.00% 54,340.51 100.00% 
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从上表可以看出最近三年钢结构行业营业收入占总主营业务收入比例在下

降，天然气行业的销售收入占比在逐年上升，公司处于产业调整阶段。 

2、分产品两年毛利率变化。 

A、 钢结构板块主要产品两年平均销售毛利进行对比分析： 

项目 单位 

2015 年度产品 2014 年度产品 

平均售价 平均成本 毛利率 平均售价 平均成本 毛利率 

自制主钢产品 元/吨 4,891.61 4,725.14 3.40% 4,535.31 4,480.80 1.20% 

自制次钢产品 元/吨 4,910.88 4,458.18 9.22% 4,679.52 4,395.82 6.06% 

自制 C 型钢 元/吨 4,339.51 5,027.40 -15.85% 4,248.96 3,925.95 7.60% 

自制彩板 
元/平方

米 
15.62 18.82 -20.49% 36.55 27.83 23.86% 

主钢、次钢 2015 年毛利率较上年有所上升，原因系本年主材价格较上年降

低，单位主材成本降低。主材成本的下降与企业钢材采购价格有关。 

C 型钢：2015 年毛利率较上年大幅下降，原因系本年产量大幅下降，单位成

本中的固定成本上升所致。 

彩板：2015 年毛利率较上年大幅下降，原因系本年度售价大幅下降，本年

产量大幅下降使单位成本中的固定成本上升所致。 

从上述可以看出钢结构板块扣除市场及特殊因素影响，其主要产品毛利率变

化很小，销售数量较上年有所下降，造成钢结构收入占总体收入比例有所下降，

从而影响了整体毛利率的上升。 

B、 天然气业务主要产品两年销售毛利对比分析： 

                                                        单位：元 

产品名称 

2015 年度 2014 年度 

营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 

天然气销售 253,994,079.40 111,848,483.14 55.96% 134,557,866.21 61,650,917.85 54.18% 

天然气入户安装 42,934,674.91 16,800,208.68 60.87% 34,980,616.49 13,924,210.14 60.19% 

天然气管网工程 262,040.00 155,585.65 40.63%       

供暖 11,580,421.46 17,644,607.25 -52.37% 15,472,077.49 11,553,820.87 25.32% 

合计 308,771,215.77 146,448,884.72 52.57% 185,010,560.19 87,128,948.86 52.91% 

从上表天然气业务主要产品两年毛利对比分析可以看出，燃气业务主要产品

毛利未发生重大变化，营业收入较上年大幅上升，使燃气板块收入占总体收入比
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例大幅上升，从而影响了整体毛利率的上升。 

3、钢结构板块的亏损是连续三年扣非后净利润为负的主要原因。 

钢结构行业市场竞争激烈，产品毛利率相对较低，工程回款周期较长，为降

低公司风险，自 2014 年开始公司就采取择优选择销售订单策略，近 3 年钢结构

生产量、销售量等如下图所示： 

本期 同比增减 本期 同比增减 本期 同比增减

销售量（吨） 57,467.94 -4.84% 60,390.84 -17.79% 73,460.19 27.11%

生产量（吨） 51,880.73 -7.74% 56,230.59 -35.25% 86,846.23 31.99%

库存量（吨） 10,323.01 -35.12% 15,910.23 -20.73% 20,070.48 129.49%

项目
2015年 2014年 2013年

 

从上表可以看出，销量、产量逐年递减，钢结构产品负担的固定成本较大，

导致钢结构产品的销售毛利率下降。  

（二）公司拟采取的应对措施 

1、在 2016 年度，钢结构方面拟采取应对措施如下： 

在大跨度空间钢结构、高层重型钢结构、桥梁钢结构、大型锅炉刚架、海

洋平台钢结构等高端应用领域，由于钢结构工程技术含量高，制作安装难度大、

资质要求高，产品质量及精度要求高，进入门槛较高，市场竞争取决于企业技术

与资金实力、规模、产品质量与品牌，产品毛利率较高。竞争主体主要为拥有钢

结构制造企业特级资质的行业领先者，全国拥有钢结构制造企业特级资质的有精

工钢构、东南网架、杭萧钢构等单位，竞争环境相对缓和，市场发展前景广阔，

未来将成为钢结构工程中的竞争重点，我公司逐渐向高端的钢结构发展方向努

力。 

2016 年度钢结构行业宏观政策发生着深刻的变化。积极推广绿色建筑与建

材，大力发展钢结构和装配式建筑，提高建筑工程标准和质量。这是今年政府工

作报告对建筑行业提出的新要求。对公司来说：即是机遇，也面临挑战。 

（1）苦练内功，围绕提高产品质量展开生产活动，提高市场美誉度，不断

提高生产人员及相应管理人员品质意识，强化工序检验，保证品质，赢得市场。 

（2）产品迈向高端化与多样化设计、生产，如 2016 年度签订天池能源空

冷凝器汽系统属于设备钢结构产品，签订霍尔果斯国际会展中心二期项目钢结构
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工程属于空间结构的产品。 

（3）中央提出一带一路发展，新疆面临良好发展机遇，我们会不断开拓市

场，加大市场营销力度，提高业绩。 

2、在 2016 年度，燃气方面拟采取应对措施如下： 

（1）优化加气网点布局，加快民、商用气市场开发： 

按照一带一路发展战略，顺应新疆物流发展趋势，合理规划布局车用燃气

市场，依托三大区域气源优势，优化加气站布局，提高市场占有率。 

对于热力业务，由于主要地处南疆，受当地环境及国家维稳政策的影响，

收费及投入产出处于倒挂状态，公司正积极采取和当地政府主管部门合作推进的

模式，提升单位资产投资收益和周转效率，努力使热力业务利润稳步上升。 

公司将大力发展能够促进公司长远发展，在调结构过程中意义重大的城市

燃气民用气业务，充分发挥其稳定和抵御风险的作用。继续推进气化乡镇工程，

除经济效益外，也为新疆地区城镇化建设作出贡献。 

（2）强化市场营销：在我公司所属的各业务区域，均与中国石油天然气公

司和地方政府保持良好的合作互信关系，稳定的气源供应是我公司核心竞争力之

一。2016 年在低迷的市场经济环境下，公司将全面发挥在新疆范围内的三座天

然气充装母站和多座标准站的资源优势，深耕细化燃气市场，加强营销能力，与

区域内工业企业、商服用户、物流公司、公交系统等密切合作，逆势提升业务量。 

（3）提升内部管理：进一步强化集团内部管理控制体系，以风险管理为导

向，完善和加强内部控制体系，夯实基础管理，细化成本控制，积极推进“两化”

建设，提升集团自身在经济环境逆境下的竞争力。 

 

二、报告期内你公司营业收入同比下降 11.36%，而销售费用却大幅提升

122.41%，请详细披露销售费用与营业收入变动不一致的原因，并请自查是否存

在跨期确认费用的情况。 

回复：公司不存在跨期确认费用的情况。 

销售费用本期比上期增长 122.41%,分析原因如下: 
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项目 本期金额 上期金额 本年比上年增加 

燃气板块 83,488,468.02 34,687,311.19 48,801,156.83 

钢结构板块 7,419,601.04 6,186,189.14 1,233,411.90 

合计 90,908,069.06 40,873,500.33 50,034,568.73 

 

 

项目 本期金额 上期金额 本年比上年增加 

职工薪酬 24,897,062.89 13,636,577.66 11,260,485.23 

折旧及摊销 33,279,179.74 13,322,785.90 19,956,393.84 

办公费 7,475,564.73 3,843,904.44 3,631,660.29 

运费 10,428,490.27 3,230,459.49 7,198,030.78 

天然气行业专项储备 6,368,514.57 3,453,236.00 2,915,278.57 

业务招待费 303,077.17 523,462.22 -220,385.05 

广告宣传费 359,443.01 170,917.02 188,525.99 

加气站运营费 7,756,898.19 2,364,112.66 5,392,785.53 

其他 39,838.49 328,044.94 -288,206.45 

合计 90,908,069.06 40,873,500.33 50,034,568.73 

从上表可以看出，销售费用的增加主要是燃气板块销售费用增加所致。 

（1）钢结构板块销售费用增加 123 万元，主要是子公司光正钢机、光正重

工本期签订的合同多是公司承担运费导致运费较 2014 年增加所致； 

（2）燃气板块销售费用增加 5,003.46 万元，主要原因为：一是 2014 年末、

2015 年新增加气站投入使用，使 2015 年职工薪酬、折旧、办公费、运营费较 2014

年增加；二是燃气板块收入增加计提的专项储备增加；三是 2015 年新购入天然

气运输专用车辆的运营费用计入“运费”项下,使该项费用增加；四是 2014 年新

增子公司在 2014 年合并期间与 2015 年合并期间不一致所致。 

2014 年非同一控制方式新增的子公司在 2014 年、2015 年纳入合并的销售费
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用对比： 

项目 2015 年度金额 2014 年度金额 2015 年度较 2014 年度增加 

巴州伟博     22,997,830.88                     -           22,997,830.88  

鑫天山      13,697,621.62          1,117,461.14       12,580,160.48  

哈密安迅达        1,532,219.32             906,481.10  625,738.22  

合计         38,227,671.82           2,023,942.24  36,203,729.58 

 

三、报告期内公司毛利率达 34.28%，较 2014 年 14.53%大幅增长。请你公司以

列表形式，结合产品价格、成本及产品构成说明毛利率较上年相差较大的原因

及合理性。 

回复： 

报告期内公司各产品营业收入、营业成本及毛利率如下： 

项目 

2015 年度 2014 年度 

营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 

钢结构

行业 
242,987,435.16  215,368,310.72  11.37% 432,921,094.76  438,228,170.21  -1.23% 

燃气行

业 
312,197,885.32  149,479,017.09  52.12% 193,384,090.95  97,104,370.92  49.79% 

  555,185,320.48  364,847,327.81  34.28% 626,305,185.71  535,332,541.13  14.53% 

如表所示，由于受到国际、国内宏观经济形势的影响，特别是 2015 年固

定资产投资出现大幅下降的局面，导致钢结构市场需求低迷，更加加剧了本已

十分激烈的市场竞争，众多钢结构企业争抢日益缩小的蛋糕；同时，低端无序

的价格竞争愈演愈烈，部分中小钢结构企业动辄压价倾销，使得整个建筑钢结

构市场边际利润不断下降，面对低迷的市场环境，公司加强现金流管理从销售

源头抓起，优先承接资金回流较好且毛利较高的产品来料加工订单，加快存货

周转速度，因此，公司 2015 年钢结构产量、销量、收入减少，凸显了燃气板

块的毛利，实际两年从产品分类上看未发生重大变化，分析如下： 

1、钢结构板块主要产品两年平均销售毛利进行对比分析： 
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项目 单位 

2015 年度产品 2014 年度产品 

平均售

价 

平均成

本 
毛利率 

平均售

价 

平均成

本 
毛利率 

自制主钢产品 元/吨 
4,891.6

1 

4,725.1

4 
3.40% 4,535.31 4,480.80 1.20% 

自制次钢产品 元/吨 
4,910.8

8 

4,458.1

8 
9.22% 4,679.52 4,395.82 6.06% 

自制 C 型钢 元/吨 
4,339.5

1 

5,027.4

0 

-15.85

% 
4,248.96 3,925.95 7.60% 

自制彩板 
元/平方

米 
15.62 18.82 

-20.49

% 
36.55 27.83 

23.86

% 

主钢、次钢 2015 年销售价格及成本较上年有所上升，原因系本年主材价格

较上年降低，单位成本降低。主钢成本的下降与企业钢材采购价格有关。 

C 型钢：2015 年毛利率较上年大幅下降，原因系本年产量大幅下降，单位成

本中的固定成本上升所致。 

彩板：2015 年毛利率较上年大幅下降，原因系本年度售价大幅下降，本年

产量大幅下降使单位成本中的固定成本上升所致。 

从上述可以看出钢结构板块扣除市场及特殊因素影响，其主要产品毛利率变

化很小，销售数量较上年有所下降，造成钢结构收入占总体收入比例有所下降，

从而影响了整体毛利率的上升。 

2、天然气业务主要产品两年销售毛利对比分析： 

从上表天然气业务主要产品两年毛利对比分析可以看出，燃气业务主要产品

毛利未发生重大变化，营业收入较上年大幅上升，使燃气板块收入占总体收入比

产品名称 

2015 年度 2014 年度 

营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 

天然气销售 253,994,079.40 111,848,483.14 55.96% 134,557,866.21 61,650,917.85 54.18% 

天然气入户安

装 42,934,674.91 16,800,208.68 60.87% 34,980,616.49 13,924,210.14 60.19% 

天然气管网工

程 262,040.00 155,585.65 40.63%       

供暖 11,580,421.46 17,644,607.25 -52.37% 15,472,077.49 11,553,820.87 25.32% 

合计 308,771,215.77 146,448,884.72 52.57% 185,010,560.19 87,128,948.86 52.91% 
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例大幅上升，从而影响了整体毛利率的上升。 

通过分析，公司销售收入、成本的确认合理真实，符合当地的实际情况。 

综上所述公司销售毛利率总体变动合理，符合行业走势。 

 

四、报告期内，你公司对相关资产计提减值准备 1070.87 万元，披露原因为本期

计提商誉减值准备、存货跌价准备及坏账准备。请你公司详细说明本次计提资

产减值准备的原因、合理性以及减值测试的详细过程。 

回复： 

公司本年度计提减值准备 1070.87 万元，具体明细如下： 

                                                         单位：元 

项目 本期金额 

坏账损失 -5,221,023.77  

存货跌价损失 4,929,693.64  

商誉减值损失 11,000,000.00 

合计 10,708,669.87 

 

（一）坏账损失计提-5,221,023.77 元主要为： 

1、2015 年度公司计提坏账准备 9,178,458.73 元，其计提依据是公司按照

会计政策，将应收款项按信用风险特征分组，按照账龄分析法计提的坏账准备。 

2、转回或收回坏账 14,399,482.50 元，主要为①2015 年 12 月 24 日公司签

订了《公开型无追索权国内保理合同》，公司对 3,000 万元应收账款进行终止确

认，转回账面期初已计提的坏账准备 8,513,127.59 元。②2015 年度公司收回以前

年度应收款项转回账面已计提的坏账准备 5,886,354.91 元。 

3、公司合并范围发生变化减少坏账准备 2,453.57 元。 

上述三项合计影响 2015 年度坏账损失-5,221,023.77 元。 

（二）2015 年度公司计提存货跌价损失 4,929,693.64，主要为： 

序号 存货类型 账面价值 
计提存货跌价

准备金额 
计提依据 

1 原材料 19,636,421.85 1,329,668.48 
按原材料的成本与可变现净值孰低提取存

货跌价准备。 



 

  光正集团股份有限公司 

9 

2 在产品 15,659,988.90 1,668,149.26 

对于在产品按照年末产成品市场销售价格

与账面价格实际价格加相关加工成本与相

关费用及税金之和孰低提取库存商品跌价

准备。 

3 库存商品 45,989,253.78 1,931,875.90 

对库存商品，按照年末市场销售价格与账面

价格实际价格加相关费用费用与税金之和

孰低，提取库存商品跌价准备。 

合   计 81,285,664.53 4,929,693.64   

 

（三）公司在对商誉减值测试时，是将商誉作为一个单独产生现金净流量的资

产组。根据评估方法中的收益法下对企业现金净流量的计算方法，以及《财务

管理》中定义的“正常运营的企业每年现金净流量=每年净利润+折旧及摊销”，

来测算公司未来 10 年的现金净流量，并将同期银行贷款利率作为折现率，对现

金净流量进行折现，计算出该资产组的可收回金额，如该资产组的可收回金额

小于包含商誉的资产组组合的账面价值即计提减值。 

2015 年度公司计提商誉减值损失 1,100.00 万元,全部为巴州伟博公路养护

服务有限公司产生，巴州伟博公路养护服务有限公司商誉减值测试的方法如下： 

将巴州伟博公路养护服务有限公司作为一个资产组，该资产组组合至少可

经营 10 年。合并日包含商誉的资产组组合的账面价值为 20,669.37 万元。 

资产组组合的可收回金额的计算过程            （单位：万元） 

年度 现金流量 折现系数 现值（可收回金额） 

第 1 年 2,021.92 0.942 1,904.65 

第 2 年 2,757.01 0.889 2,450.98 

第 3 年 2,754.11 0.839 2,310.69 

第 4 年 2,754.11 0.792 2,181.25 

第 5 年 2,754.11 0.747 2,057.32 

第 6 年 2,754.11 0.704 1,938.89 

第 7 年 2,754.11 0.665 1,831.48 

第 8 年 2,754.11 0.627 1,726.82 

第 9 年 2,754.11 0.591 1,627.68 

第 10 年 2,754.11 0.559 1,539.54 

合计 26,811.77  19,569.30 



 

  光正集团股份有限公司 

10 

可收回金额确定方法：资产组预计未来现金流量，按每年净利润加折旧、

摊销计算。折现率：合并日同期银行贷款利率。 

影响可收回金额确认的因素：天然气管道运输行业属于政府审批性行业。

合并日后，竞争对手在同一地区又新建了几处加气站，市场竞争加剧，使公司业

务未达到收购时的预期。 

商誉减值测试结果：通过对巴州伟博公路养护服务有限公司资产组组合可

收回金额测算，可收回金额为 19,569.30 万元，小于包含商誉的资产组组合的账

面价值约 1,100 万元，故计提商誉减值准备 1,100 万元。 

 

五、你公司募集资金投资项目除“托克逊县鑫天山燃气有限公司 100%股权收购

项目”业绩达到预计效益外，其他四个项目均未达预期。请结合行业情况和项

目投向计划，充分说明项目可行性是否发生较大变化，相关项目是否具有较好

的市场前景和盈利能力，以及公司对上述项目的后续规划。 

回复： 

（一） 募集资金投向范围： 

1、公司非公开发行股票募集资金承诺投资项目为：年产十八万吨钢结构加

工基地项目（含年产十八万吨钢结构加工基地铺底流动资金）； 

2、变更的募集资金用途投资项目有：托克逊县鑫天山燃气有限公司 100%股

权收购项目、巴州伟博公路养护服务有限公司 51%股权收购项目、光正燃气有限

公司 49%股权收购项目。 

（二）项目未达到预期效益的原因 

1、年产十八万吨钢结构加工基地项目 

公司自 2013 年开始就加大力深入推进公司的业务转型和发展，通过阶段性

转变，逐步稳固现有钢结构业务优势，优化和整合现有钢结构业务，以实现未来

钢结构业务在一定区域及细分行业有所发展，同时公司制定了多元发展战略，通

过并购公司，目前已快速进入天然气能源市场。 

近两年来钢结构市场环境竞争激烈，整体投资放缓，连续两年处于亏损状态，

原有七万吨加工基地产能已能够满足现有市场订单，公司将剩余募集资金投入到

了前景看好的清洁能源天然气市场。因此公司 2015 年实现天然气业务营业收入
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占比超过钢结构业务营业收入，随着天然气收入的迅速增长，公司向天然气能源

行业转型已初见成效，适应新的市场环境。在不对公司生产经营情况产生重大不

利影响的情况下，公司暂缓原承诺募投项目“年产十八万吨钢结构加工基地项目”

的实施，并变更剩余募集资金投向天然气市场，即通过收购或增资方式实现天然

气业务的迅速扩大，以提高募集资金的使用效率，实现资源优化配置和最大效益。 

2、巴州伟博公路养护服务有限公司 51%股权收购项目 

2015 年未达到预期的主要原因：一是该项目下属 8个加气站，其中 6个站

于 2014 年末开始正常运营，另外两个加气站于 2015 年 10 月开始试运营。2015

年新设立全资子公司霍城燃气尚在建设中。二是当地政府对加气站的准入门槛要

求低，2015 年新建加气站较多，加剧了市场竞争。三是这个项目地处新疆南疆

地区，由于南疆维稳工作的需要，一方面政府对加气站的运营时间有要求，限制

了加气量的增长；另一方面政府对加气站安防投入的要求，加大了公司的运营成

本。 

3、光正燃气有限公司 49%股权收购项目。 

2015 年未达到预期的原因为：一是该项目地处新疆南疆地区，因南疆维稳

工作的需要，政府对加气站的运营时间有要求，限制了加气量的增长；政府对加

气站安防投入的要求，加大了公司的运营成本。二是该项目自 2013 年开始在南

疆喀什部分地区、克州地区进行天然气布点，2014 年、2015 年新建的加气站陆

续投入运营，截止 2015 年末公司在这些地区的天然气布点工作已基本完成，大

部分加气站已建成投产，但受南疆维稳的影响，新建的加气站比预期投产时间晚，

造成 2014 年、2015 年未达到预期。。 

公司 2016 年将积极拓展市场，加大营销力度，加强自身管理努力实现利润

预期。 

（三）项目可行性是否发生较大变化，相关项目是否具有较好的市场前景

和盈利能力，以及公司对上述项目的后续规划。 

1、年产十八万吨钢结构加工基地项目 

该项目可行性已发生重大变化，公司拟维持现有状况，暂时不对其追加投

入。 

2、巴州伟博公路养护服务有限公司51%股权收购项目以及光正燃气有限公
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司 49%股权收购项目 

该项目可行性未发生重大变化，依然具有较好的市场前景及盈利能力。公司

2016 年拟采取的具体措施： 

（1）优化加气网点布局，加快民、商用气市场开发： 

按照一带一路战略，精细研究新疆物流，规划布局车用燃气市场，依托三

大区域气源优势，优化加气站布局，提高市场占有率。 

对于热力业务，由于主要地处南疆，受当地环境及国家维稳政策的影响，

收费及投入产出处于倒挂状态，公司正积极采取和当地政府主管部门合作推进的

模式，提升单位资产投资收益和周转效率，努力使热力业务利润稳步上升。 

公司将大力发展能够促进公司长远发展，在调结构过程中意义重大的城市

燃气民用气业务，充分发挥其稳定和抵御风险的作用。继续推进气化乡镇工程，

除经济效益外，也为新疆地区城镇化建设作出贡献。 

（2）强化市场营销：在我公司所属的各业务区域，均与中国石油天然气公

司和地方政府保持良好的合作互信关系，稳定的气源供应是我公司核心竞争力之

一。2016 年在低迷的市场经济环境下，公司将全面发挥在新疆范围内的三座天

然气充装母站和多座标准站的资源优势，深耕细化燃气市场，加强营销能力，与

区域内工业企业、商服用户、物流公司、公交系统等密切合作，逆势提升业务量。 

（3）提升内部管理：进一步强化集团内部管理控制体系，以风险管理为指

导完善和加强内部控制体系，夯实基础管理，细化成本控制，积极推进“两化”

建设，提升集团自身在经济环境逆境下的竞争力。 

 

六、报告期内你公司有包括副董事长、副总经理在内的 14 名董监高离职，请说

明你公司近期多名董监高离职的主要原因以及对公司经营、管理等方面的影响。 

回复： 

公司 2015 年度共有 14 名董监高离职，主要是由于产业调整及董事会换届

选举。公司原副董事长孙烨先生、原董事徐兵先生、原副总经理常江先生、原副

总经理赵辉文先生、原副总经理叶兆磊先生、原副总经理张春亮先生、原副总经

理姜勇先生、原监事崔哲先生均因任期满离任。 

依照《关于在上市公司建立独立董事制度的指导意见》规定，原独立董事
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李国强先生、于江先生、郑石桥先生在公司连续任职时间已满六年，因此在本次

董事会换届选举后不在公司继续担任独立董事。 

公司原监事唐亮先生、原副总经理严丹华先生、原副总经理、董事会秘书杨

波先生均因个人原因申请辞职，唐亮先生辞职后公司职工代表大会及时选举了朱

利军先生作为职工代表监事履行监事职务，杨波先生辞职后，公司董事会秘书岗

位由董事长代行。上述人员的辞职未对公司的正常经营、管理等方面产生不良影

响。 

 

七、根据 2014 年 11 月 24 日公司与苏志杰、刘玉娥、巴州含锦投资有限公司签

订的《巴州伟博公路养护服务有限公司股权转让协议》（以下简称“协议书”）

约定，巴州伟博公路养护服务有限公司原股东承诺，目标公司在本次增资以及

双方的股权转让完成后的三年内每年实现净利润不低于人民币 3500 万元。 

（1）请说明协议书中约定的具体利润补偿方式； 

（2）本年度巴州伟博公路养护服务有限公司仅实现净利润 853.66 万元，业绩不

达预期。请说明你公司针对原股东履行业绩补偿承诺拟采取的措施。 

回复： 

（1）请说明协议书中约定的具体利润补偿方式； 

股权收购协议书中的具体利润补偿方式协议约定为：“乙方（苏志杰、刘

玉娥，巴州含锦投资有限公司）承诺目标公司在三年内每年实现净利润不低于人

民币 3500 万元。若乙方承诺的三年内每年度净利润未达到承诺目标。乙方承诺

将以自有现金形式按未完成利润的 51%差额部分同比例向甲方予以补偿。若乙方

无力补偿或年度审计完成后 15 日内补偿款不到位，乙方承诺以其持有目标公司

的股权按承诺年利润与股权比例的同等比例无偿转让给甲方（光正集团）作为补

偿。 

（2）公司针对原股东履行业绩补偿承诺拟采取的措施 

依据公司 2015 年度审计报告，经审定巴州伟博公路养护服务有限公司仅实

现净利润 8,536,566.15 元，业绩不达预期,原股东苏志杰、刘玉娥、巴州含锦投

资有限公司应补偿光正集团股份有限公司 13,496,351.26 元 

业绩补偿的履行： 
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巴州伟博公路养护服务有限公司已于近期召开了关于2015年度利润分配的

股东会，主要内容为进行 2015 年利润分配，其中巴州含锦投资有限公司可获得

分红款 2,269,210.42 元。上述股权分红款用于支付 2015 年业绩承诺补偿款后，

不足部分 11,227,140.84 元由苏志杰、刘玉娥以现金形式支付。 

目前上述利润分配及补偿工作尚未完成，公司将在分红款及补偿款到帐后

及时予以披露。 

 

八、根据 2013 年 7 月 26 日公司与孙烨、阿图什庆源管道运输有限责任公司（现

更名为光正燃气有限公司）签订的《阿图什庆源管道运输有限公司增资协议书》

（以下简称“协议书”）约定，孙烨承诺光正燃气有限公司（以下简称“光正燃

气”）2015 年度实现净利润 5000 万。 

（1）请说明协议书中约定的具体利润补偿方式。 

（2）本年度光正燃气仅实现净利润 2576.65 万元，业绩不达预期。请说明你公

司针对原股东履行业绩补偿承诺拟采取的措施。 

回复： 

（1） 议书中约定的具体利润补偿方式： 

“2015 年度所实现净利润为 5000 万元，若标的企业承诺的年度利润未达到

承诺目标，乙方（孙烨）承诺以现金方式向甲方（光正集团股份有限公司）予以

补偿（按照股权比例所享有的业绩权益计算补偿金额）。乙方以其持有的标的企

业 49%股权分红提供保证。” 

（2） 公司针对原股东履行业绩补偿承诺拟采取的措施 

依据公司 2015 年度审计报告，光正燃气有限公司经审定的按公允价值调整

后的 2015 年度净利润为 25,766,482.52 元，因 2015 年业绩未达到承诺，孙烨

应给光正集团股份有限公司现金补偿共计 12,359,093.91 元，兑付方式为以光

正燃气及子公司 2015 年现金分红抵付。 

业绩补偿的兑付方式：公司近期正在组织召开光正燃气有限公司及其分子公

司关于 2015 年度利润分配的股东会，主要内容为审议并实施 2015 年利润分配方

案，并依据双方之前签署的协议，由孙烨及韩爱民用取得的分红款扣除个人所得

税后全部抵付 2015 年度业绩承诺补偿款。抵付后不足部分由公司协调孙烨、韩



 

  光正集团股份有限公司 

15 

爱民使用光正燃气有限公司及下属子公司欠付孙烨、韩爱民的 2013、2014 年分

红款抵付并办理财务手续。 

目前上述股东会尚未召开，公司将在分红款及补偿款到帐后及时予以披露。 

 

特此公告。 

 

 

                                     光正集团股份有限公司董事会 

                                           

二〇一六年六月三十日  


	光正集团股份有限公司(以下简称“公司”)于近期收到深圳证券交易所《关于对光正集团股份有限公司2015年年报的问询函》（中小板年报问询函【2016】第275号），要求公司就相关问题作出说明。根据问询函的要求，公司对相关事项进行了认真自查，现对问询函所涉及问题回复如下：
	回复：
	（一）结合行业情况、主要产品毛利率、产销量变化等说明公司扣非后净利润持续为负的主要原因：
	1、2013-2015年公司处于产业调整阶段，由单一钢结构行业转向钢结构、天然气多元化发展。
	随着国家宏观政策变化，整体投资增速放缓，钢结构行业竞争日趋加剧，自2013年开始公司收缩和整合现有钢结构业务，积极推动天然气业务的发展，经过近几年的发展，目前主要销售收入分行业分布如下表：
	从上表可以看出最近三年钢结构行业营业收入占总主营业务收入比例在下降，天然气行业的销售收入占比在逐年上升，公司处于产业调整阶段。
	2、 分产品两年毛利率变化。
	A、 钢结构板块主要产品两年平均销售毛利进行对比分析：
	B、 天然气业务主要产品两年销售毛利对比分析：
	3、 钢结构板块的亏损是连续三年扣非后净利润为负的主要原因。
	钢结构行业市场竞争激烈，产品毛利率相对较低，工程回款周期较长，为降低公司风险，自2014年开始公司就采取择优选择销售订单策略，近3年钢结构生产量、销售量等如下图所示：
	从上表可以看出，销量、产量逐年递减，钢结构产品负担的固定成本较大，导致钢结构产品的销售毛利率下降。
	（二）公司拟采取的应对措施
	1、在2016年度，钢结构方面拟采取应对措施如下：
	在大跨度空间钢结构、高层重型钢结构、桥梁钢结构、大型锅炉刚架、海洋平台钢结构等高端应用领域，由于钢结构工程技术含量高，制作安装难度大、资质要求高，产品质量及精度要求高，进入门槛较高，市场竞争取决于企业技术与资金实力、规模、产品质量与品牌，产品毛利率较高。竞争主体主要为拥有钢结构制造企业特级资质的行业领先者，全国拥有钢结构制造企业特级资质的有精工钢构、东南网架、杭萧钢构等单位，竞争环境相对缓和，市场发展前景广阔，未来将成为钢结构工程中的竞争重点，我公司逐渐向高端的钢结构发展方向努力。
	2016年度钢结构行业宏观政策发生着深刻的变化。积极推广绿色建筑与建材，大力发展钢结构和装配式建筑，提高建筑工程标准和质量。这是今年政府工作报告对建筑行业提出的新要求。对公司来说：即是机遇，也面临挑战。
	（1）苦练内功，围绕提高产品质量展开生产活动，提高市场美誉度，不断提高生产人员及相应管理人员品质意识，强化工序检验，保证品质，赢得市场。
	（2）产品迈向高端化与多样化设计、生产，如2016年度签订天池能源空冷凝器汽系统属于设备钢结构产品，签订霍尔果斯国际会展中心二期项目钢结构工程属于空间结构的产品。
	（3）中央提出一带一路发展，新疆面临良好发展机遇，我们会不断开拓市场，加大市场营销力度，提高业绩。
	2、在2016年度，燃气方面拟采取应对措施如下：
	（1）优化加气网点布局，加快民、商用气市场开发：
	按照一带一路发展战略，顺应新疆物流发展趋势，合理规划布局车用燃气市场，依托三大区域气源优势，优化加气站布局，提高市场占有率。
	对于热力业务，由于主要地处南疆，受当地环境及国家维稳政策的影响，收费及投入产出处于倒挂状态，公司正积极采取和当地政府主管部门合作推进的模式，提升单位资产投资收益和周转效率，努力使热力业务利润稳步上升。
	公司将大力发展能够促进公司长远发展，在调结构过程中意义重大的城市燃气民用气业务，充分发挥其稳定和抵御风险的作用。继续推进气化乡镇工程，除经济效益外，也为新疆地区城镇化建设作出贡献。
	（2）强化市场营销：在我公司所属的各业务区域，均与中国石油天然气公司和地方政府保持良好的合作互信关系，稳定的气源供应是我公司核心竞争力之一。2016年在低迷的市场经济环境下，公司将全面发挥在新疆范围内的三座天然气充装母站和多座标准站的资源优势，深耕细化燃气市场，加强营销能力，与区域内工业企业、商服用户、物流公司、公交系统等密切合作，逆势提升业务量。
	（3）提升内部管理：进一步强化集团内部管理控制体系，以风险管理为导向，完善和加强内部控制体系，夯实基础管理，细化成本控制，积极推进“两化”建设，提升集团自身在经济环境逆境下的竞争力。
	回复：公司不存在跨期确认费用的情况。
	销售费用本期比上期增长122.41%,分析原因如下:
	从上表可以看出，销售费用的增加主要是燃气板块销售费用增加所致。
	（1）钢结构板块销售费用增加123万元，主要是子公司光正钢机、光正重工本期签订的合同多是公司承担运费导致运费较2014年增加所致；
	（2）燃气板块销售费用增加5,003.46万元，主要原因为：一是2014年末、2015年新增加气站投入使用，使2015年职工薪酬、折旧、办公费、运营费较2014年增加；二是燃气板块收入增加计提的专项储备增加；三是2015年新购入天然气运输专用车辆的运营费用计入“运费”项下,使该项费用增加；四是2014年新增子公司在2014年合并期间与2015年合并期间不一致所致。
	2014年非同一控制方式新增的子公司在2014年、2015年纳入合并的销售费用对比：
	回复：
	报告期内公司各产品营业收入、营业成本及毛利率如下：
	如表所示，由于受到国际、国内宏观经济形势的影响，特别是2015年固定资产投资出现大幅下降的局面，导致钢结构市场需求低迷，更加加剧了本已十分激烈的市场竞争，众多钢结构企业争抢日益缩小的蛋糕；同时，低端无序的价格竞争愈演愈烈，部分中小钢结构企业动辄压价倾销，使得整个建筑钢结构市场边际利润不断下降，面对低迷的市场环境，公司加强现金流管理从销售源头抓起，优先承接资金回流较好且毛利较高的产品来料加工订单，加快存货周转速度，因此，公司2015年钢结构产量、销量、收入减少，凸显了燃气板块的毛利，实际两年从产品分...
	1、 钢结构板块主要产品两年平均销售毛利进行对比分析：
	综上所述公司销售毛利率总体变动合理，符合行业走势。
	（一）坏账损失计提-5,221,023.77元主要为：
	1、2015年度公司计提坏账准备9,178,458.73元，其计提依据是公司按照会计政策，将应收款项按信用风险特征分组，按照账龄分析法计提的坏账准备。
	3、公司合并范围发生变化减少坏账准备2,453.57元。
	上述三项合计影响2015年度坏账损失-5,221,023.77元。
	（二）2015年度公司计提存货跌价损失4,929,693.64，主要为：
	（三）公司在对商誉减值测试时，是将商誉作为一个单独产生现金净流量的资产组。根据评估方法中的收益法下对企业现金净流量的计算方法，以及《财务管理》中定义的“正常运营的企业每年现金净流量=每年净利润+折旧及摊销”，来测算公司未来10年的现金净流量，并将同期银行贷款利率作为折现率，对现金净流量进行折现，计算出该资产组的可收回金额，如该资产组的可收回金额小于包含商誉的资产组组合的账面价值即计提减值。
	2015年度公司计提商誉减值损失1,100.00万元,全部为巴州伟博公路养护服务有限公司产生，巴州伟博公路养护服务有限公司商誉减值测试的方法如下：
	将巴州伟博公路养护服务有限公司作为一个资产组，该资产组组合至少可经营10年。合并日包含商誉的资产组组合的账面价值为20,669.37万元。
	资产组组合的可收回金额的计算过程            （单位：万元）
	可收回金额确定方法：资产组预计未来现金流量，按每年净利润加折旧、摊销计算。折现率：合并日同期银行贷款利率。
	影响可收回金额确认的因素：天然气管道运输行业属于政府审批性行业。合并日后，竞争对手在同一地区又新建了几处加气站，市场竞争加剧，使公司业务未达到收购时的预期。
	商誉减值测试结果：通过对巴州伟博公路养护服务有限公司资产组组合可收回金额测算，可收回金额为19,569.30万元，小于包含商誉的资产组组合的账面价值约1,100万元，故计提商誉减值准备1,100万元。
	（1）优化加气网点布局，加快民、商用气市场开发：
	按照一带一路战略，精细研究新疆物流，规划布局车用燃气市场，依托三大区域气源优势，优化加气站布局，提高市场占有率。
	对于热力业务，由于主要地处南疆，受当地环境及国家维稳政策的影响，收费及投入产出处于倒挂状态，公司正积极采取和当地政府主管部门合作推进的模式，提升单位资产投资收益和周转效率，努力使热力业务利润稳步上升。
	公司将大力发展能够促进公司长远发展，在调结构过程中意义重大的城市燃气民用气业务，充分发挥其稳定和抵御风险的作用。继续推进气化乡镇工程，除经济效益外，也为新疆地区城镇化建设作出贡献。
	（2）强化市场营销：在我公司所属的各业务区域，均与中国石油天然气公司和地方政府保持良好的合作互信关系，稳定的气源供应是我公司核心竞争力之一。2016年在低迷的市场经济环境下，公司将全面发挥在新疆范围内的三座天然气充装母站和多座标准站的资源优势，深耕细化燃气市场，加强营销能力，与区域内工业企业、商服用户、物流公司、公交系统等密切合作，逆势提升业务量。
	公司2015年度共有14名董监高离职，主要是由于产业调整及董事会换届选举。公司原副董事长孙烨先生、原董事徐兵先生、原副总经理常江先生、原副总经理赵辉文先生、原副总经理叶兆磊先生、原副总经理张春亮先生、原副总经理姜勇先生、原监事崔哲先生均因任期满离任。
	依照《关于在上市公司建立独立董事制度的指导意见》规定，原独立董事李国强先生、于江先生、郑石桥先生在公司连续任职时间已满六年，因此在本次董事会换届选举后不在公司继续担任独立董事。
	公司原监事唐亮先生、原副总经理严丹华先生、原副总经理、董事会秘书杨波先生均因个人原因申请辞职，唐亮先生辞职后公司职工代表大会及时选举了朱利军先生作为职工代表监事履行监事职务，杨波先生辞职后，公司董事会秘书岗位由董事长代行。上述人员的辞职未对公司的正常经营、管理等方面产生不良影响。
	股权收购协议书中的具体利润补偿方式协议约定为：“乙方（苏志杰、刘玉娥，巴州含锦投资有限公司）承诺目标公司在三年内每年实现净利润不低于人民币3500万元。若乙方承诺的三年内每年度净利润未达到承诺目标。乙方承诺将以自有现金形式按未完成利润的51%差额部分同比例向甲方予以补偿。若乙方无力补偿或年度审计完成后15日内补偿款不到位，乙方承诺以其持有目标公司的股权按承诺年利润与股权比例的同等比例无偿转让给甲方（光正集团）作为补偿。
	（2）公司针对原股东履行业绩补偿承诺拟采取的措施
	依据公司2015年度审计报告，经审定巴州伟博公路养护服务有限公司仅实现净利润8,536,566.15元，业绩不达预期,原股东苏志杰、刘玉娥、巴州含锦投资有限公司应补偿光正集团股份有限公司13,496,351.26元
	业绩补偿的履行：
	巴州伟博公路养护服务有限公司已于近期召开了关于2015年度利润分配的股东会，主要内容为进行2015年利润分配，其中巴州含锦投资有限公司可获得分红款2,269,210.42元。上述股权分红款用于支付2015年业绩承诺补偿款后，不足部分11,227,140.84元由苏志杰、刘玉娥以现金形式支付。
	目前上述利润分配及补偿工作尚未完成，公司将在分红款及补偿款到帐后及时予以披露。
	“2015年度所实现净利润为5000万元，若标的企业承诺的年度利润未达到承诺目标，乙方（孙烨）承诺以现金方式向甲方（光正集团股份有限公司）予以补偿（按照股权比例所享有的业绩权益计算补偿金额）。乙方以其持有的标的企业49%股权分红提供保证。”
	依据公司2015年度审计报告，光正燃气有限公司经审定的按公允价值调整后的2015年度净利润为25,766,482.52元，因2015年业绩未达到承诺，孙烨应给光正集团股份有限公司现金补偿共计12,359,093.91元，兑付方式为以光正燃气及子公司2015年现金分红抵付。
	业绩补偿的兑付方式：公司近期正在组织召开光正燃气有限公司及其分子公司关于2015年度利润分配的股东会，主要内容为审议并实施2015年利润分配方案，并依据双方之前签署的协议，由孙烨及韩爱民用取得的分红款扣除个人所得税后全部抵付2015年度业绩承诺补偿款。抵付后不足部分由公司协调孙烨、韩爱民使用光正燃气有限公司及下属子公司欠付孙烨、韩爱民的2013、2014年分红款抵付并办理财务手续。
	目前上述股东会尚未召开，公司将在分红款及补偿款到帐后及时予以披露。
	特此公告。
	二〇一六年六月三十日



