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证券代码：002514         证券简称：宝馨科技         公告编号：2016-066 

 

苏州宝馨科技实业股份有限公司 

关于对深圳证券交易所 2015 年年报问询函回复的公告 

 

 

 

苏州宝馨科技实业股份有限公司（以下简称“公司”、“本公司”或“宝馨

科技”）于 2016 年 6 月 29 日收到深圳证券交易所《关于对苏州宝馨科技实业股

份有限公司 2015 年年报的问询函》（中小板年报问询函【2016】第 314 号，以

下简称“问询函”），经公司认真落实，现就相关问题回复如下： 

1、报告期末，你公司控股子公司上海阿帕尼电能技术（集团）有限公司因

业绩不达标，交易对方袁荣民触发业绩承诺补偿义务。2016 年 6 月 29 日，你公

司公告披露袁荣民有意将其所持有的阿帕尼股权来抵销业绩承诺补偿。请你公

司结合业绩承诺补偿协议相关条款，详细说明业绩承诺补偿的具体方案及目前

进展情况。 

回复： 

2014年11月3日，公司与袁荣民、阿帕尼签订了《关于阿帕尼电能技术（上

海）有限公司股权转让及增资事宜之交易协议》（以下简称“交易协议”），袁荣

民承诺：“阿帕尼2014年保持盈利；2015年净利润不低于人民币1000万元；2016

年净利润不低于人民币2000万元；2017年净利润不低于人民币3000万元。如阿帕

尼上述四年累计净利润总额达不成上述承诺最低标准之净利润总额的，且非因宝

馨原因所致，则袁荣民应于2017年度财务报表出具正式审计报告后的三十(30)

日内，按本协议约定就阿帕尼实际利润与本协议承诺最低标准之利润总额之间的

差额部分以等价现金方式补偿宝馨。如在2014年至2017年期间内，阿帕尼任何年

度净利润出现亏损，则袁荣民应于审计机构就阿帕尼年度财务报表出具正式审计

报告后之日起十五(15)日内对阿帕尼当年净利润亏损予以补足（补足金额为当年

度净资产亏损金额以及补足过程中各方需承担的税费之和）。” 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 
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根据大华会计师事务所（特殊普通合伙）出具的《阿帕尼电能技术（上海）

有限公司审计报告》（大华审字[2015]003537 号）及《上海阿帕尼电能技术（集

团）有限公司审计报告》（大华审字[2016]004516 号），阿帕尼 2014 年度归属于

母公司所有者的净利润为-1,746,704.09 元、2015 年度归属于母公司所有者的净

利润为-25,317,443.31 元。 

鉴于以上，袁荣民已触发业绩承诺补偿义务,公司已通过书面发函形式要求

袁荣民先生在 2016 年 7 月 15 日前按交易协议约定履行补偿义务。公司与袁荣民

就业绩承诺补偿方案进行协商，目前具体方案尚未确定。公司将根据上述业绩补

偿承诺的实际履行情况，按相关规定及时履行信息披露义务。 

2、报告期内，你公司营业收入 5.23 亿元，同比增长 24.58%，归属于上市

公司股东的净利润 4676.10 万元，同比增长 176.71%，经营活动产生的现金流量

净额-3454.79 万元，同比下降 285.83%，请结合公司产品结构、产品价格、期

间费用，并对比同行业情况，说明营业收入与经营活动产生的现金流量净额变

动出现较大差异的原因及合理性。 

回复： 

（1）自公司上年度成功并购南京友智及投资控股上海阿帕尼后，公司的业

务构成从原来单一的数控钣金结构件制造，转型为向节能环保领域发展。报告期

内，公司营业收入与经营活动产生的现金流量净额变动出现较大差异，主要受公

司环保业务的影响。具体如下： 

（单位：万元） 

项目 2015 年度 2014 年度 同比变动 

一、营业收入 52,307.19 41,986.50 24.58% 

1、钣金业务部 43,682.45 38,971.72 12.09% 

2、环保业务部 12,200.42 3,014.78 304.69% 

3、抵消 -3,575.69   

二、净利润 4,676.10 1,689.86 176.71% 

1、钣金业务部 1,325.55 1,046.98 26.61% 

2、环保业务部 2,326.42 1,124.26 106.93% 

三、经营性现金净流量 -3,454.79 -895.41 -285.83% 

1、钣金业务部 1,701.09 -1,697.78 200.20% 

2、环保业务部 -5,155.88 802.37 -742.58% 

四、期间费用 10,746.20 7,439.37 44.45% 
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项目 2015 年度 2014 年度 同比变动 

1、钣金业务部 7,193.58 6,754.39 6.50% 

2、环保业务部 3,552.62 706.10 403.13% 

（2）与同行业比较来看： 

①钣金业务： 

同行业:东山精密数据（股票代码：002384） 

（单位：万元） 

项目 2015 年度 2014 年度 同比变动 

一、营业收入 399,287.40 352,373.94 13.31% 

其中：精密钣金 174,441.36 162,664.31 7.24% 

二、净利润 3,171.38 4,363.28 -27.32% 

三、经营性现金净流量 -14,247.32 -14,178.31 0.49% 

四、期间费用 59,515.42 49,015.97 21.42% 

同行业: 春兴精工数据（股票代码：002547） 

（单位：万元） 

项目 2015 年度 2014 年度 同比变动 

一、营业收入 211,774.92 222,016.49 -4.61% 

其中：精密铝合金结构件 101,802.49 128,221.54 -20.60% 

二、净利润 18,309.18 10,521.06 74.02% 

三、经营性现金净流量 15,621.35 31,399.26 -50.25% 

四、期间费用 28,583.64 30,630.19 -6.68% 

从营业收入对比来看，公司本年度钣金业务收入同比增长 12.09%，可比企

业东山精密的钣金业务收入同比增长 7.24%，可比企业春兴精工的钣金业务收入

同比下降 20.60%，公司钣金业务收入增幅大于可比企业，主要因为公司本年度

部分新客户、新产品实现量产导致收入增加所致。 

因可比公司的净利润、经营性现金流量净额、期间费用均为集团合并数据，

未能分出与本公司同类的钣金业务数据，故不能进行该等项目的可比性分析。 

本公司本年度钣金业务净利润同比增长 26.61%、经营性现金净流量同比增

长 200.20%、期间费用同比增长 6.50%，主要系本公司本年度加大应收账款催收，

报告期内钣金业务销售回款较多，同时严格控制成本费用支出综合所致。 

②环保业务 

同行业：雪迪龙数据（股票代码：002658） 

（单位：万元） 
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项目 2015 年度 2014 年度 同比变动 

一、营业收入        100,235.47     74,143.03  35.19% 

其中：环境检测系统         65,805.30     51,742.09  27.18% 

二、净利润         26,292.75     19,883.13  32.24% 

三、经营性现金净流量         11,509.00      5,186.63  121.90% 

四、期间费用         21,438.54     15,490.54  38.40% 

从营业收入对比来看，公司本年度环保业务收入增长 304.69%，可比企业雪

迪龙环境监测系统营业收入较上年增长 27.18%，公司环保业务收入增幅高于可

比企业，主要因为子公司南京友智本年度加大市场推广，营业收入较上年全年增

长 77.64%，而上年度南京友智计入公司合并报表的营业收入仅为 9-12 月所致。 

因可比公司雪迪龙的净利润、经营性现金流量净额、期间费用均为集团合并

数据，未能分出与公司同类的环保产品数据，故不能进行该等项目的可比性分析。 

本公司本年度环保业务净利润同比增长 106.93%、经营性现金净流量同比下

降 742.58%、期间费用同比增长 403.13%，主要原因： 

一是控股子公司上海阿帕尼报告期内电蓄热供暖项目由于外接电力问题未

能及时电供暖，在 2015 末至 2016 年初供暖季采用燃油、燃气锅炉等替代方式供

热，运营费用较高，报告期内产生运营亏损及合同预计亏损较大。2015 年度上

海阿帕尼净利润亏损 2531.74 万元、经营性现金净流量为-2081.10 万元、期间

费用为 1399 万元，上年度并表内均为 0。 

二是子公司南京友智主要客户为大型国有发电企业，由于近年来全国电力系

统供应能力总体富余、部分地区过剩，加之燃煤发电上网电价下调，煤电企业利

润大幅压缩，火电厂整体效益低、资金压力大，导致公司整体回款较少。但由于

超低改造是国家硬性要求，目前项目较多，为了抢先占领市场，南京友智加大市

场开拓，报告期内订单量大幅增长，同时公司已经建立收款相关制度，由专人负

责应收账款的管理，目前公司现金流状况并不影响公司正常业务的开展。2015

年度南京友智经营活动产生的现金流量净额为-3075 万元，2014 年度并表（仅合

并其 9-12 月）经营活动产生的现金流量净额为 802.37 万元，同比下降 483.20%；

2015 年度南京友智期间费用为 2157 万元，2014 年度并表内（9-12 月）期间费

用为 1451 万元，同比增长 205.5%。 

综上，报告期内，公司营业收入与经营活动产生的现金流量净额变动出现较

大差异，主要受 2014 年度收购子公司南京友智和上海阿帕尼的综合影响所致。 
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3、你公司第一季度至第四季度营业收入分别为 1.27 亿元、1.34 亿元、1.65

亿元和 0.96 亿元，归属于上市公司股东的净利润分别为 1562.94 万元、1593.9

万元、983.58 万元和 535.67 万元，请结合所处行业周期性、收入确认政策、历

史同期情况，说明公司销售是否存在周期性、第四季度业绩相比前三季度出现

较大差异的原因及合理性。 

回复： 

（1）本公司收入确认政策 

①本公司销售钣金产品分为内销和外销两部分。其中内销是在合同签订后，

本公司根据合同要求组织生产，于仓库发出产品、开具出库单并获取客户签收或

验收单据，获得收取货款的权利时确认收入；外销是在合同签订后，根据合同组

织生产，在商品已发出的情况下分不同的结算模式，在买方指定船公司的 FOB 方

式下，以货物越过船舷后获得货运提单，同时向海关办理出口申报并经审批同意

后确认收入；在卖方安排货物运输和办理货运保险的 CIF 方式下，以货物越过船

舷后获得货运提单，同时向海关办理出口申报并经审批同意后确认收入；在买方

指定交货地点的 DDU 模式下，以获得买方接收单据并获得收款权利后确认收入；

在公司所在地或其他指定的地点（如机场等）将货物交给买方的 EXW 方式下，在

完成交货，取得交接单据后确认收入。 

②本公司子公司友智科技的收入确认时点为：直接销售产品给最终用户的，

根据合同约定组织设计、生产，于发出产品，经设备安装、调试并经客户验收（或

验收调试）合格后，根据客户的验收单或性能验收合格单并获取收款的权利后确

认收入；销售配件产品给最终用户，根据合同约定于公司发出产品抵达现场，经

最终用户收货验收合格，并获取收款的权利后确认收入；直接销售产品给非最终

用户，根据合同约定设计、生产，于公司发出产品，经合同甲方或最终用户到货

验收合格后，获取到货验收单并获取收款的权利后确认收入；如合同约定设备或

软件需经友智科技负责安装（指导安装除外），于获得合同甲方或最终用户安装

完工单并获取收款的权利后确认收入。 

③本公司子公司上海阿帕尼与特许经营权(BOT)业务相关的高压电极锅炉供

暖项目收入确认方式为：公司未提供实际建造服务而是将基础设施建造发包给其

他方的供暖项目，按照建造过程中支付的工程价款等考虑合同规定，有关基础设
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施建成前发生的相关必要支出在实际发生时确认为在建工程，待基础设施建成并

开始运营时结转至长期资产，不确认建造合同收入。项目建成提供供暖期间，按

供热合同约定的供暖单价、供暖面积及实际供暖天数确认收入。 

（2）最近三年，公司营业收入按季节分析如下： 

（单位：万元） 

项目 2015 年度 占比 2014 年度 占比 2013 年度 占比 

第一季度 12,689.15 24.26% 8,012.95 19.08% 6,713.36 20.46% 

第二季度 13,403.35 25.62% 10,076.01 24.00% 8,392.29 25.57% 

第三季度 16,565.59 31.67% 10,352.34 24.66% 7,891.60 24.05% 

第四季度 9,649.10 18.45% 13,545.20 32.26% 9,817.63 29.92% 

合计： 52,307.19 100.00% 41,986.50 100.00% 32,814.88 100.00% 

公司 2015 年度第四季度与前三季度差异较大，主要因为：子公司上海阿帕

尼在第三季度末将农大项目按照合同进度确认了部分收入 3590.64 万元，后阿帕

尼与中广核签订了补充协议，经过对补充协议相关条款的分析，根据实质重于形

式原则，本公司认为上述收入的风险尚未转移，故在第四季度冲销了第三季度确

认的资产销售收入所致。如将上海阿帕尼第三季确认的收入直接调减，公司的营

业收入按季度分析如下： 

（单位：万元） 

项目 2015 年度 占比 2014 年度 占比 2013 年度 占比 

第一季度   12,689.15  24.26%    8,012.95  19.08%    6,713.36  20.46% 

第二季度   13,403.35  25.62%   10,076.01  24.00%    8,392.29  25.57% 

第三季度   12,974.95  24.81%   10,352.34  24.66%    7,891.60  24.05% 

第四季度   13,239.74  25.31%   13,545.20  32.26%    9,817.63  29.92% 

合计：   52,307.19  100.00%   41,986.50  100.00%   32,814.88  100.00% 

其中：钣金业务营业收入按季度分析如下： 

（单位：万元） 

 项目  2015 年度   占比  2014 年度   占比  2013 年度   占比 

第一季度    8,766.57  21.86%    8,012.95  20.56%    6,713.36  20.46% 

第二季度   10,784.16  26.89%   10,076.01  25.85%    8,392.29  25.57% 

第三季度    9,939.67  24.78%    9,929.69  25.48%    7,891.60  24.05% 

第四季度   10,616.37  26.47%   10,953.07  28.11%    9,817.63  29.92% 

合计：   40,106.76  100.00%   38,971.72  100.00%   32,814.88  100.00% 

从上述数据综合来看，公司钣金业务由于第一季度春节的影响收入占比稍低
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外，季节性周期不是很明显。2014 年度第四季度收入占比有所提高，主要系 2014

年度第四季度合并增加友智财务报表所致 ；2015 年度剔除上海阿帕尼农大项目

收入的影响后，各季度收入占比较为均衡。 

4、报告期内，你公司前五大客户合计销售金额占年度销售总额占比 60.71%，

其中第一大客户占比 32.16%，请你公司说明对主要客户是否存在依赖性以及销

售价格是否公允等情况。 

回复： 

报告期内，公司第一大客户施耐德集团销售收入为 16,821.34 万元，占销售

收入总额的 32.16%。 

公司自成立以来，专注于与国际知名企业建立稳固的供应链关系，为其提供

数控钣金结构产品全方位服务。因公司规模较小，有必要集中有限的资源服务于

少量重点客户。自 2002 年起，公司与施耐德集团（原为 APC 公司）的业务合作

不断深化，合作项目不断增加，公司对其销售收入也持续增长，公司在厦门和菲

律宾设立了子公司，贴近其厦门和菲律宾工厂，为其提供更加全面高效的服务，

双方的合作关系进一步稳固，形成长期稳定的战略合作关系。 

施耐德集团在厦门、菲律宾、美国、爱尔兰、印度、苏州、上海各地开设了

工厂，各工厂生产的产品类型不同。施耐德各子公司均为独立核算的法人，每个

子公司对其供应商均分开单独进行供应商资格认证和产品认证，公司已取得施耐

德所有子公司的供应商认证资格，因此，公司对施耐德各子公司销售的市场风险

处于分散状态。 

近年来，公司转型升级向节能环保产业发展，2014 年度收购了做烟气流量

检测设备的南京友智科技，控股了利用低谷电和高压电极锅炉做煤改电集中供暖

项目的上海阿帕尼，公司将持续推进节能环保方面的投资，不断追求外延式增长

的同时，带动母公司在工业自动化装备制造业方面的持续发展。2012-2015 年度，

公司对施耐德集团的销售收入占当年度营业收入的比例分别为 48.72%、48.28%、

43.69%、32.16%，呈逐年下降趋势。随着公司转型升级和产品多元化的发展，公

司对单一客户的销售收入占比将会更加分散。 

5、报告期内，你公司存货周转率和应收账款周转率分别为 3 和 2.4,与上年

同期相比分别下降 11.5%和 17.24% ： 
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（1）请你公司结合营业成本、销售模式、主要客户、产能利用率等方面，

分析存货周转率和应收账款周转率下降的原因及合理性； 

（2）请你公司结合采购价格、销售价格的变化情况分析说明存货跌价准备

的计提是否充分。 

回复： 

（1）①报告期内，公司存货周转率为 3，同比下降 11.5%，主要因为：报告

期内营业成本同比增长 17.1%，存货平均余额同比增长 32.3%，存货增长率高于

营业成本增长率所致。报告期末，公司存货增长较大的主要原因： 

2015 年末公司子公司上海阿帕尼账面存货余额为 5672 万元，比上年增加

5672 万元。其中：已发生尚未结算的工程支出 3877 万元，购买的尚未领用的工

程物资及设备 1795 万元。剔除阿帕尼存货增加的影响金额后，本报告期，公司

存货周转率为 3.9，同比增长 14.29%。 

②报告期内，公司应收账款周转率为 2.4，同比下降 17.24%，主要因为：报

告期内营业收入同比增长 24.58%，应收账款平均余额同比增长 50.27%，应收账

款增长率高于营业收入增长率所致。报告期末，公司应收账款增长较大的主要原

因： 

如前述原因所述，报告期内公司子公司南京友智应收账款回款较慢，期末余

额较高。2015 年度南京友智营业收入 11660 万元，2014 年度并表内（9-12 月）

营业收入 3015 万元，增长 286.77%；2015 年末南京友智应收账款账面净额 9617

万元、2014 年末账面净额 3010 万元、2013 年末未合并，报告期内南京友智应收

账款平均余额增长 4809 万元，增长率 319.50%，应收账款平均余额增长率高于

营业收入增长率，导致公司应收账款周转率下降。 

（2）公司期末对存货进行全面清查后，按存货的成本与可变现净值孰低提

取或调整存货跌价准备，存货跌价准备计提充分。公司钣金业务部对 6个月未领

用的存货按残料变现价值计算可变现净值，与账面成本进行比较，差额部分计提

减值准备；阿帕尼存货主要系已经发生的项目建设费用，建设成本未超过公司项

目预算，与未来现金流量现值相比未发生减值迹象；南京友智存货主要为外购硬

件及发出商品，与签订的合同销售价格相比未发生减值迹象。 

报告期内，公司存货期末余额及存货跌价准备计提如下： 

（单位：万元） 
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项目 
期末余额 期初余额 

账面余额 跌价准备 账面价值 账面余额 跌价准备 账面价值 

原材料 2,552.13 236.61 2,315.52 3,330.98 203.90 3,127.08 

库存商品 5,474.55 313.04 5,161.51 4,652.36 446.00 4,206.36 

周转材料 263.25 0 263.25 311.38 0 311.38 

在产品 1,598.79 0 1,598.79 1,421.95 0 1,421.95 

自制半成品 726.70 26.36 700.35 1,456.55 193.01 1,263.54 

工程施工 3,626.49 0 3,626.49 0 0 0 

发出商品 1,124.00 0 1,124.00 32.45 0 32.45 

合计： 15,365.91 576.01 14,789.90 11,205.66 842.91 10,362.76 

注：本年年末存货余额较年初增长 37.13%，主要系上海阿帕尼公司 2015 年度河北农大

项目建设导致工程施工金额增加所致。 

6、你公司募集资金投资项目“数控钣金结构件生产线扩建项目”和“研发

检测中心新建项目”均未达到预计效益。请结合行业情况和项目投向计划，充

分说明相关项目是否具有较好的市场前景和盈利能力，以及公司对上述项目的

后续规划。 

回复： 

（1）近年来市场环境变化，行业竞争激烈，客户竞相压价，同时钣金生产

人工成本逐年升高，产品成本增长较快，导致本公司钣金产品销售毛利率实际低

于募投项目预计的产品毛利率。 

公司数控钣金结构件与同行业已上市公司类似产品毛利率对比如下： 

公司简称 股票代码 产品类别 
2013 年度 

毛利率 

2014 年度

毛利率 

2015 年度

毛利率 

宝馨科技 002514 数控钣金结构件 22.44% 21.09% 22.14% 

东山精密 002384 精密钣金 14.63% 18.53% 18.65% 

春兴精工 002547 精密铝合金结构件 18.60% 22.71% 23.09% 

从毛利率对比来看，公司与同行业相比，毛利率处于同业平均水平。数控钣

金结构件生产线扩建项目未达到预计效益主要系公司当前经营环境与募集资金

投资项目可行性研究报告编写时的环境发生了较大改变，以及公司为转型升级引

进了较多项目、人才，承担了管理总部的职能，人力、财务等费用增加所致。 

数控钣金结构件，是中间产品，作为必备件，其应用领域仍然广泛，公司从

原来配套供应给通讯、电力、金融、医疗及新能源领域的终端产品生产企业，逐
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步向轨道交通、高端自动化设备领域扩展。公司数控钣金结构件生产线扩建项目

虽未达到预计效益，但数控钣金结构件业务收入仍然呈上升趋势。 

公司近三年数控钣金结构件收入情况如下： 

（单位：万元） 

产品类别 2013 年度收入 2014 年度收入 2015 年度收入 

数控钣金结构件  32,751.76    38,971.72  40,123.05  

公司未来继续立足延伸数控钣金业务，利用现有生产资源，加快转型升级步

伐，打造高端装备制造，配套环保产业，延伸环保治理产业链 ，充分释放产能。

公司将努力从竞争中寻找机遇，利用公司的研发优势和先进制造工艺，引进更多

优质客户和新项目，提高公司整体运营管理能力和生产效率，来确保销售成长和

盈利能力目标的实现。 

（2）研发检测中心新建项目系公司为提高产品研发能力，同时也利于公司

吸引和培养技术人才，保持公司在技术上的领先优势，而进行的资产投资。研发

检测中心新建项目建成后不产生直接经济效益。 

特此公告。 

 

 

苏州宝馨科技实业股份有限公司董事会 

2016年7月7日 

 




