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证券代码：002337   证券简称：赛象科技  公告编号：2017-023 

 

天津赛象科技股份有限公司 

关于对深圳证券交易所 2016 年年报问询函的回复  

 

本公司董事会及全体董事保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

天津赛象科技股份有限公司近日收到深圳证券交易所《关于对天津赛象科技

股份有限公司 2016 年年报的问询函》（中小板年报问询函【2017】第 245 号）， 

现就问询函所涉及问题回复如下：  

 

问题 1： 

2016 年，你公司实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）

为 1291.05 万元，较上年同比增长 113.06%。2015 年和 2016 年，你公司实现归

属于上市公司股东扣除非经常性损益的净利润（以下简称“扣非后净利润”）分别

为-10665.29 万元和-1521.54 万元。请你公司补充说明以下事项： 

（1）请你公司结合行业环境、收入和成本构成、费用等因素，详细说明你

公司近两年扣非后净利润为负的原因、持续经营能力是否存在重大不确定性。 

（2）非经常性损益项目中，你公司其他营业外收入和支出的发生额为

2244.34 万元，上年同期的发生额为-527.15 万元。请你公司补充说明该项金额的

具体明细和发生原因，并说明大额营业外收入的波动情况。 

回答： 

（1）2015 年受轮胎整个行业经济增速放缓、国家环境保护宏观调控力度增

强、美国对国内轮胎出口继续实行“双反”等内外因素的影响，轮胎行业对投资

扩产持谨慎观望态度，投资意愿明显下降。面对市场需求量的下降，橡胶机械

行业市场呈现出越来越激烈的竞争，公司为了确保企业持续经营和长远发展，

采取了降低产品销售价格、提高产品性能、提升服务质量等一系列营销策略来

吸引客户，以求获得足够的市场占有率，来满足企业生存的需要，但以上措施
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虽然最大限度的获得了销售订单，也直接导致单位产品的利润率较以往年度有

所下降。同时 2015 年度公司新收购的控股子公司广州市井源机电设备有限公

司（以下简称广州井源）受市场订单执行的影响，未能完成业绩承诺，年终发

生商誉减值 1,091.57 万元；控股子公司天津赛象商业保理有限公司、赛象信诚

国际融资租赁有限公司与山东福泰尔轮胎有限公司（以下简称山东福泰尔）发

生的融资租赁业务、商业保理业务，因山东福泰尔财务状况严重恶化，经专业

律师事务所评估，当期计提资产减值 5,614.31 万；客户由于资金状况紧张导致

付款节奏放缓，采用账龄分析法或余额百分比法计提的资产减值，导致损失

2,742.76 万元。2015 年归属于上市公司股东扣除非经常性损益的净利润为负

数，主要是由于 2015 年度销售收入下降、单位产品毛利率下降、管理成本上

升和资产减值所致。 

2016 年度公司在充分总结 2015 年公司经营亏损产生的原因的基础上，

整理出一套科学管理改进提升的思路和方法，公司在 2016 年加大在内部管理、

产品创新等方面投入力度，进一步开拓了国内外市场。公司通过对内进一步深

化“两化融合”管理意识的转变、内部管控制度的完善、成本流程管理体系的再

造、精益制造工作方法的优化等措施，使生产成本和管理成本都得到了有效的

控制，对外开展深化客户个性化产品创新设计，使客户使用公司产品的自动化、

信息化和智能化生产效率、品质优良率的明显提升，坚持以客户所需为导向的

服务理念，使公司在 2016 年的盈利能力明显得到改善。 

2016 年公司虽然由于控股子公司广州井源未完成当期业绩承诺，计提商

誉减值 2,043.06 万元，但公司在本年度已按收购协议中的对赌条款进行业绩补

偿，补偿引起营业外收入变动金额为 2,108.47 万元，计提的商誉减值属于经营

性损益，在利润表中体现为冲减经营性利润，而业绩补偿属于非经营性损益，

在利润表中体现为增加非经营性收益。由此可见虽然公司 2016 年实现归属于

上市公司股东扣除非经常性损益的净利润为-1,521.54 万元，但剔除因广州井源

投资引起的商誉减值和业绩补偿的影响，本年度公司经营利润已实现了扭亏为

盈。故 2016 年导致归属于上市公司股东扣除非经常性损益的净利润为负数的

主要原因是由于商誉减值引起。 

2016 年由于公司采取的内部管理创新、产品创新、市场创新等一系列措施
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和实施，使企业在经营竞争过程中，不断完善和加强企业产品在市场的竞争力，

公司无论从订单数量、产品质量、成本管控、管理水平等方面较 2015 年均有较

大程度的提升。公司现拥有行业内最具有丰富经验的研发团队、一批已经推向

市场和正在研发的行业领先的新技术产品和行业内优秀的管理团队，公司持续

经营不存在不确定性。  

（2）其他营业外收支变动情况: 

序号 项目 摘要  2016 年   2015 年  

1 其他营业外收入 

业绩补偿  22,838,172.88    

罚没收入       1,500.00     2,162,823.41  

废品      30,083.42        15,896.71  

2 其他营业外支出 

捐款支出     100,000.00       300,000.00  

非常损失     273,982.23     5,325,722.26  

债务重组损失      40,898.24     1,333,729.49  

滞纳金      11,477.11    

材料报废损失        490,805.82  

合计      22,443,398.72    -5,271,537.45  

2015 年、2016 年营业外收支波动的主要原因是由于控股子公司广州井源未完

成业绩承诺，按收购协议于 2016 年中期进行了业绩补偿记入营业外收入引起。 

 

问题 2： 

2016 年，你公司通用橡胶机械设备和专用橡胶机械设备的毛利率分别为

34.01%和 33.28%，较去年分别上升 18 个百分点和 16 个百分点。请结合各产品

的收入和成本变动情况，分析上述产品毛利率上升的具体原因。 

回答： 

2016 年度公司管理层分析总结了 2015 年度亏损的原因，针对 2015 年经营

中存在的问题，制定出 2016 年营销策略为：用技术创新和高品质的产品赢得客

户、以优质的服务提升客户满意度的销售策略，来不断提升企业的市场核心竞争

力，从而使公司销售订单质量不断提升；2016 年度公司下大力度加强内部管理，

从技术优化、工艺优化、供应链管理、生产、物流、预算等各个管理环节入手，

深入基层、全员参与，坚决杜绝浪费，从而降低了产品的材料成本和制造成本；

2016 年度公司还研究制定了一整套新的绩效管理方案，层层分工，责任到人，

同时配合引入 TOC 的管理理念，充分调动了员工工作积极性，使生产效率大幅
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提升，从而降低了人工成本支出；总之 2016 年公司产品毛利率的提升主要是由

于公司管理层管理理念和管理水平提升所致。 

 

问题 3 

报告期内，你公司第一季度至第四季度的扣非后净利润分别为-911.93 万元、

-1515.45 万元、-155.21 万元和 1061.04 万元。请你公司结合自身业务特点和产品

销售收入确认情况，分析第四季度业绩较前三季度大幅增加的原因。 

回答： 

公司所处行业为装备制造业，特点为非标定制、以销定产、体量较大、单位

价值高、加工周期长、整线生产、集中交货等，而 2016 年销售订单年初投入生

产的设备数量较多，按照合同约定集中在三、四季度交货的产品数量较上半年有

一定程度的增加。由于公司需严格按照合同约定，集中整线交付，所以销售收入

的确认无法保证如同标准产品一样按季度均匀分布，但是与产品销量不成线性变

动关系的固定成本，需按期记入当期利润中，从而导致销售收入确认较少的期间

分摊的固定成本较多，利润显示为亏损，随着收入确认量不断加大，单位产品固

定成本分摊额不断下降，利润数也自然由负数逐步转为正数。所以三、四季度利

润大幅提升主要是由于下半年生产产品集中交付所致。 

 

问题 4： 

报告期内，你公司对前五大客户销售金额占年度销售总额的 53.69%，请你

公司说明是否对主要客户存在重大依赖、对前五大客户销售的主要产品、本期前

五大客户的应收账款余额及账龄、截至目前应收账款的回收情况，并说明与 2015

年相比，前五大客户是否发生变化，如发生变化，请说明原因。 

回答： 

（1）公司所属行业为专业性强的装备制造业，存在体量大、单位价值高、整

线生产的特点，如客户需求为扩大再生产，而非产业升级更换部分设备，为了保

证产品性能和服务的稳定性，一般均会选择整线采购，订单金额一般在几千万至

上亿元不等，所以 2016 年前五大客户销售金额占年度销售总额 53.69%在行业内

属于正常现象。公司产品虽受产品使用用途所限，客户群相对较为固定，但由于
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客户扩大再生产启动资金较高，而且项目启动属于公司重大决策，任何一家客户

都不存在持续不间断采购的情况，所以公司对 2016 年前五大客户并无重大依赖。 

（2）前五大客户的销售情况： 

序号 
客户   

名称 
销售额（元） 

占年度

销售总

额比例 

主要产品 期末应收余额 账龄 
期后应收回

款情况 

1 第一名 91,164,529.88 24.33% 成型机产品 52,600,000.00 一年以内 16,832,000.00 

2 第二名 50,675,213.70 13.53% 成型机产品 50,154,000.00 一年以内 7,604,000.00 

3 第三名 22,435,897.50 5.99% 智能移动机器人 18,375,000.00 一年以内 8,800,000.00 

4 第四名 18,555,241.14 4.95% 空客运输工具 -61,015,103.07 一年以内 52,897,576.42 

5 第五名 18,316,907.50 4.89% 双复合生产线 5,238,267.43 一年以内 2,536,729.73 

合计 -- 201,147,789.72 53.69%   65,352,164.36   88,670,306.15 

 

（3）2016 年与 2015 年相比前五大客户发生了变化，变化原因为：由于公

司产品价值较高，客户启动项目资金投入额较大，而且客户需求与企业决策相关，

任何一家客户均不会持续不间断购买，故每年前五大客户名单均可能发生变化。 

 

问题 5： 

报告期末，你公司应收账款账面余额为 5.45 亿元，较上年增长 13.6%，本期

坏账准备计提 2920.43 万元，较上年下降 64.6%。请你公司结合销售信用政策及

应收账款期后回收和账龄情况，详细说明应收账款坏账准备计提的充分性。 

回答： 

公司销售信用政策分为支付订货预付款、提货款、质保金三个阶段，2016

年度应收款较 2015 年有所上升主要是由于本年度销售订单增加，以及付款政策

调整，付款比例变化所致。应收账款期后回款截止至 5 月底近 2 亿，客户基本能

按照合同约定期限回款，长账龄应收款大部分是由质保金组成。 

2016 年坏账准备计提额较 2015 年有所下降是由于 2015 年公司经营亏损，

给公司管理层敲醒了警钟，公司下大力度加强资产管理，投入人力、物力清欠历

史欠款，取得了一定的成效，截止 2016 年底共清欠 3 年以上长账龄货款 5366

万元，对当期坏账准备计提的影响金额为 4128.47 万元，清欠 1-2 年账龄的应收

账款 5846 万元，对当年坏账准备计提的影响金额为 2046.86 万元，由于公司应

收账款坏账准备计提采用账龄分析法，按照会计政策账龄越长的应收款计提比例



 6 

越高，已计提高比例坏账准备的应收账款被收回或通过债务重组的方式清账，便

会对原计提的坏账准备进行冲销，最终导致本年度坏账准备金较 2015 年有所下

降，故本期坏账准备计提金额下降的原因为公司管理提升，加大了对资产的管控

力度所致。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

      天津赛象科技股份有限公司 

董事会 

2017 年 6 月 9 日 

 

 

 

 




