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为进一步巩固和提升公司在集成灶及厨电行业的核心竞争力，增强公司持续

盈利能力，浙江美大实业股份有限公司（以下简称“浙江美大”或“公司”）拟

公开发行可转换公司债券（以下简称“可转债”）募集资金。公司董事会对本次

发行可转债募集资金运用的可行性分析如下： 

一、本次募集资金投资计划 

本次发行可转债拟募集资金总额不超过 45,000万元，扣除发行费用后的募

集资金净额将全部用于以下投资项目： 

单位：万元 

项目名称 计划投资总额 募集资金投资额 

年新增 110万台集成灶及高端厨房电器产品项目 134,032.00 45,000.00 

本次募集资金投资项目拟通过浙江美大实业股份有限公司具体实施。本次发

行的募集资金到位前，公司可根据自身发展需要并结合市场情况利用自筹资金对

募集资金项目进行先期投入，并在募集资金到位后予以置换。本次发行实际募集

资金净额低于拟投入项目的资金需求额部分由公司自筹解决。 

二、本次发行的背景和目的 

（一）本次发行的背景 

1、行业发展背景 

（1）集成灶行业发展迅速，市场前景广阔 

近年来，集成灶行业市场迅速扩张，从导入期逐步进入成长期。2012-2017

年，集成灶行业销量年均复合增速 15%，高于传统油烟灶行业销量增幅，销量整

体呈现加速上涨的势头。根据中怡康最新数据显示，2017 年集成灶线上市场规

模达到 21.4 万台，销售额达到了 11.4 亿元，同比增长分别为 67.0%、102.6%，

线上集成灶行业均价达到 5,325 元，同比增长 21.3%。但是目前集成灶市场规模

仍然较小，集成灶市场份额占整个厨电行业的 5%左右，相较于抽油烟机市场，

集成灶渗透率尚不足 3%，细分市场成长空间广阔。 

（2）三四线城市房地产市场活跃，推动集成灶销量增长 
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就集成灶行业而言，产品本身具有装修前属性，主要面向新房和厨房重新装

修的客户。由于早期市场渗透率限制，一二线城市开店成本高，各厂商渠道大多

布局在三四线城市。 

国家统计局数据显示，2017 年，商品房销售面积 169,408 万平方米，同比

增长 7.7%，全国新建商品住宅量价同比分别上涨 5.3%、5.7%。2017年“因城施

策”的调控政策使房地产市场格局发生剧变：一线成交腰斩，二线城市涨跌互现，

三四线城市则相对火爆，其中不少四线城市的房价涨幅甚至超过三线城市。 

上海易居房地产研究院发布的报告显示，2017 年，弱二线、三四线城市继

续轮动式上涨，支撑着全国楼市总体余温尚存，全国房屋销量、均价、购地、新

开工等诸多指标仍然保持正增长。三四线城市房地产交易的持续活跃，客观上促

进了集成灶销量的提升。 

（3）家电龙头加入品牌竞争，行业参与者逐渐增加 

随着行业推广力度加大、市场培育逐渐完善，集成灶行业进入快速发展时期，

众多品牌纷纷布局加入集成灶市场，据潮流家电网统计，2017 年集成灶品牌数

量超过了 300家。2017年以来集成灶市场的高速增长，吸引美的、TCL、海尔等

品牌也纷纷推出集成灶产品，参与到集成灶的市场竞争中，也说明传统厨电龙头

企业认可集成灶市场拥有较大的潜力，并积极布局这一领域。 

2、公司经营背景 

浙江美大是中国集成灶行业的开创者和领导者。公司以科技和市场为导向，

开创集成厨电系列的健康环保产品，掌握核心技术和工艺，形成了完整的产业链；

是一家集研发、生产、销售于一体的现代化新型高科技公司，是国内具有研发实

力和规模化生产能力的集成灶专业制造商。 

（1）销售业绩突出，品牌认知度高 

目前，集成灶行业内企业众多，市场较为分散。据潮流家电网统计，2017

年集成灶品牌数量超过了 300 家。其中，浙江美大产品销量历年来位居行业首位，

市占率在 30%左右，龙头地位稳固。而公司在集成灶品牌中的认知度高达 78.67%，

具备一定的行业影响力。 
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数据来源：WIND数据、行业发展研究网 

公司自上市以来，业绩持续增长，盈利能力稳步上升。其中，2012-2017 年

营业收入复合增速为 16.05%，实现归属于母公司的净利润复合增速为 19.43%，

营业利润复合增速达 20.91%。 

（2）立足自主创新，推进智能化生产 

公司坚持“自主创新”的科技战略，重视研发投入，建立了省级高新技术企

业研究开发中心和嘉兴市级企业技术中心，并在海宁市区建造了科技大楼（研发

和测试中心），拥有一支近 100 人的研发团队，目前公司已通过国家 CNAS认证现

场评审。 

公司拥有集成灶行业最为高端的生产装备，建立了集成灶行业内首条冲压机

械手自动线、自动连续模生产线、自动部装流水线和自动总装流水线，实现了跨

线自动化生产；建造了国内集成灶行业首个全自动高智能化立体仓库，已形成工

业化和信息化相结合的现代智造模式，实现了机器换人，公司被列为浙江省机器

换人示范企业，是目前国内行业内最具规模化和专业化生产的集成灶制造企业。 

（3）多元化的产销战略布局 

公司主营业务集中，主要致力于集成灶的研发、生产和销售，集成灶产品为

公司贡献了 90%以上的营业收入与毛利。近年来公司实施多元化的产品发展战略，

围绕“美大健康整体厨房”的主题，以拳头产品集成灶为核心相继推出了配套的

橱柜、净水器、集成水槽、蒸箱、烤箱等品类，致力于打造全套健康厨房解决方

案。 
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同时，公司加大核心产品的产销力度，在已建立覆盖全国范围的营销网络和

服务体系的基础上，深耕线下终端、电商和 KA 渠道并取得较大突破。公司在全

国拥有 1,000多家一级经销商，2,000多个营销终端，已进入了国美、苏宁、五

星、红星美凯龙等 KA 渠道，并在天猫、京东、苏宁易购、国美在线等建立网络

旗舰店，同时建立公司官方网上商城，形成了线上和线下相结合的具有美大特色

的 O2O销售模式。 

（二）本次发行的目的 

为了紧跟快速扩张的市场需求，投资建设新型生产基地，发挥公司龙头企业

的品牌优势，解决公司产能不足的问题，公司决定通过发行可转债募集资金。 

目前，公司在浙江海宁和江苏高淳分别建有生产基地，并成功实施了机器换

人和人工智能化建设，建立连杆冲压机自动线 7条，连续模生产线 3条，自动部

装流水线 5条，自动总装流水线 3条，全自动高智能化立体仓库 2个，以及其他

生产半自动化生产线和生产装备，年生产能力达 55万台规模。 

公司掌握和拥有集成灶及电蒸炉、电烤箱、洗碗机、集成水槽等厨电产品的

核心和关键技术，形成了可靠成熟的生产工艺，具有绝对的规模、装备和生产制

造等诸多优势和丰富的生产管理经验。但随着公司五年规划的实施，公司的产能

规模、产品结构、产品种类、产品档次和产品销量都将大幅扩大和提升，现有生

产场地、装备和生产能力已远远不能满足未来产销和发展需求。公司通过本次募

投项目的实施，一方面大规模提高产能，迎合行业快速发展，满足市场需求；另

一方面寻求多元化发展，为公司增加新的利润增长点，也有利于进一步巩固和提

升公司在集成灶行业的综合竞争力和行业领先地位。 

三、本次募集资金投资项目的基本情况 

（一）项目建设的必要性 

1、顺应国家产业政策，响应《中国制造 2025》通知的需要 

为响应《中国制造 2025》通知提出的要求，公司以“大思路，高起点，高

标准”打造健康整体厨房为目标，以先进的自动化、智能化装备为基础，结合现



6 

代物联网、云平台和大数据等先进技术，建立具有高自动化、高智能化和高数字

化、高信息化水平的集成灶和厨房电器具产品智慧生产制造基地（智能化工厂），

形成工业自动化和信息化深度融合的现代智造模式。到 2025 年，公司力争实现

《中国制造 2025》通知中提出的“创新能力、质量效益、两化融合、绿色发展”

示范项目制造指标。 

2、实现节能、环保，满足人们消费需求的需要 

随着我国环境污染与能源消耗问题日益严重，节能环保成为我国工业发展的

重要方向。居民日常生活中需要进行食物冷藏、加热烹饪、餐具清洗等一系列活

动消耗着大量的能源，采用高能耗的厨房电器不仅容易造成能源的浪费还会给消

费者带来较多的能源成本。通过在厨房中使用适当的节能环保化厨房电器不仅能

够有效节约能源消耗的费用，同时还能提高食品烹饪的整体效率。因此，随着国

家对节能环保问题的日益重视以及我国居民节能环保理念的提升，集成灶、节能

抽油烟机、节能微波炉、节能电饭煲等新一代厨房电器得到了快速发展。 

集成灶产品是将吸油烟机、燃气灶具、消毒柜、储藏柜等不同的产品合而为

一，具有环保、节能、无油烟、超静音以及显示直观等特点，既节省了空间，又

有高效率的吸油烟效果。未来，随着行业技术创新的进步以及居民消费理念的变

迁，集成灶作为环保节能型厨房电器将赢得更大的市场份额。 

3、配合公司多点发力、转变经营策略的需要 

公司转变经营策略，从传统依赖经销商渠道拓展市场转变为多点发力，开拓

新兴渠道。 

公司重点实施全国范围空白销售网点覆盖，其中以建材市场以及大型家电卖

场为主。线下积极推进 KA 渠道的建设，积极引导和鼓励一二线城市经销商进入

知名度高、信誉好、有影响力的家电商场和卖场，目前已进入了国美、苏宁、红

星美凯龙、居然之家、好美家等知名家居连锁卖场和家电商场；三四线城市经销

商新增门店、小店换大店。线上公司建立了自有官方网上商城，并在天猫、淘宝、

京东、苏宁易购、国美在线等网销平台开设旗舰店，建立起强大的网购阵地，形

成具有公司特色的 O2O新商业模式，为销量的稳步提升奠定了扎实的基础；2018



7 

年公司将与代运营公司签订第三方电商运营协议，实现专业化运营。工程渠道方

面，目前公司已经具备较好的工程业务基础，并成立工程部集中拓展工程业务。 

目前公司已形成线下、线上相结合的销售方式，从渠道效率提升、品牌知名

度提高、产品结构优化等多点着手，通过本次募投项目的实施扩大产能，加大销

售力度，主动攫取集成灶行业高速扩张的市场机遇。 

4、打造整体厨房，进行多元化布局的需要 

整体厨房设计是指将橱柜、抽油烟机、燃气灶具、消毒柜、洗碗机、微波炉、

电烤箱等各类厨房用具和厨房电器进行系统搭配而成的一种新型厨房形式。对于

消费者来说，整体厨房设计不仅能够实现消费者个性化的需求，同时还能够享受

整体配置解决方案带来的经济和便捷。整体厨房设计理念的流行使得厨电橱柜一

体化销售模式受到了市场的广泛认可，厨房一体化产品已经成为厨房行业发展的

明显趋势。未来，随着整体厨房设计理念的普及和消费者对厨房一体化需求的加

深，各厨房用品之间的协调效应将不断加强，厨电橱柜一体化销售和嵌入式厨电

将实现快速发展。 

近年来公司围绕“美大健康整体厨房”的主题，以拳头产品集成灶为核心相

继推出了配套的橱柜、净水器、集成水槽、蒸箱、烤箱等品类，致力于打造全套

健康厨房解决方案。2017年公司非集成灶产品营收达 9,824.46 万元，同比增长

108.70%，营收占比为 9.59%，同比提升了 1.20个百分点。非集成灶品类的发展，

一方面为产品多元化打开局面，另一方面也为公司创造新的利润增长点。 

（二）项目建设的可行性 

1、城镇化率提升将带动居民厨电产品保有量上升 

相比农村居民，城镇居民对于厨房环境要求更高、对于大型厨电产品的使用

和需求程度也更强烈。根据相关统计数据，2016 年城镇居民平均每百户排油烟

机的保有量为 69.20 台，而农村居民平均每百户排油烟机的保有量为 15.30 台。

根据国家统计局数据，截至 2017年末我国城镇化率为 58.52%，远低于发达国家

的平均水平，未来我国城镇化率仍将不断提高，根据第十二届全国人民代表大会

第四次会议公告的政府工作报告，到 2020年我国常住人口城镇化率将达到 60%。
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我国城镇化进程的持续推进，将进一步使农村人口不断向城市聚集，城镇人口的

不断增加将进一步刺激我国家用厨房电器的市场需求的提升。 

2、健康意识增强和人均可支配收入的提高，逐步提升居民集成灶保有率 

明火烹饪、熟食为主是我国居民当前最主要的饮食方式，但是明火烹饪过程

中产生的高温油烟中含有多种有害物质，这些物质既会诱发呼吸系统病变，同时

会对皮肤造成损伤。旧式厨房电器如煤炉灶、排气扇等产品价格低廉，但从食物

烹饪、油烟处理等方面看往往费时费力，效果欠佳。随着我国消费者人均可支配

收入的提高以及健康意识的加强，越来越多的消费者开始追求更加健康、整洁的

厨房生活，使用集成灶已经受到越来越多消费者的认可。 

由于大型家用厨房电器单价往往较高，人均可支配收入将直接影响着居民对

相关产品的购买力。2010 年至 2017 年，全国居民人均可支配收入从 12,520 元

增长至 25,974 元，涨幅达到 107.46%，同期全国居民每百户抽油烟机保有量从

11.11 台提升到 48.6 台，增长了 337.44%。可见随着经济发展水平的不断提高，

居民人均可支配收入的增长将有效带动厨房电器产品保有率的提升。尽管中西部

地区经济发展相对落后，大型厨房电器保有量较低，但是受益于我国中西部地区

经济的持续增长和居民对厨电产品认知的不断提高，我国中西部地区较低的厨电

保有率也给集成灶市场带来了广阔的市场增长空间。 

3、消费群体结构改变，促进厨房电器产品升级换代 

我国家用厨房电器制造业的消费群体已经出现了明显的更新换代趋势。我国

现阶段以及未来几年适婚人群的大部分为“80 后”和“90 后”群体，该部分人

群正日益成为购置厨房电器消费的主力群体，并促进厨房电器生产厂商不断对产

品进行换代升级。同传统厨房电器消费者相比，“80、90后”消费群体对家用厨

房电器产品功能、用户体验提出了更高的要求，更愿意为外观设计和品牌形象付

出相应的溢价，对厨房电器产品价格的承受能力较强，价格敏感度相对较低。 

消费者更加多元化的需求和对品质要求的不断提高，促使厨电生产商不断加

快产品更新换代频率、缩短产品生命周期，加强对新产品的研发和新渠道的开拓

力度来迎合消费者更加多样化的需求。集成灶、集成水槽等价格相对较高的厨房
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电器在外观上较传统厨电产品更加简约，功能更加多样，用户体验更加友好，拥

有广泛的用户客群和良好的消费土壤，正推动整个家用厨房电器制造业实现不断

的技术创新与产品的更新换代。 

4、高端化、智能化是厨电产品未来的发展趋势 

伴随消费市场不断升级，高端智能厨电越来越为广大消费者所青睐并选择，

它们可以为不同需求的家庭用户带来多种智能厨房解决方案，轻松打造智能“家”

生活，未来厨卫电器行业向高端化、智能化发展是必然趋势。 

公司作为集成灶的创始人和领军企业，以打造健康整体厨房为目标，围绕集

成灶主业进一步致力于对厨房电器、厨房一体化、智能化相关领域技术和产品的

研制和开发，相继开发了橱柜、净水机、集成水槽、电蒸炉、电烤箱和洗碗机等

新型厨电产品，使健康、环保、智能的现代科技和产品贯穿整个厨房，实现集成

灶行业和厨电行业的新跨越。 

（三）投资项目基本情况 

1、项目概况 

本项目是在公司年产 35 万台集成灶和电蒸炉、电烤箱、洗碗机、净水机、

集成水槽等产能的基础上，通过引进先进制造设备，改进生产工艺，应用互联网

技术，新建具有规模化、自动化、智能化、数字化及可视化（透明化）的高端集

成灶及厨房电器产品智慧生产制造基地（智能工厂），形成新增年产 110 万台集

成灶及高端厨房电器产品的生产能力，以满足市场需求，为实施《中国制造 2025》、

促进行业发展起到带头示范作用。 

2、建设内容 

本次项目拟通过征用土地，新建生产车间和智能化立体仓库。主要包括购置

12 条先进高端自动机加工生产线、12 条高端自动机加工生产辅助线、4 条封闭

式自动涂装线、12 条智能化总装生产线、12 条智能化总装辅助生产线、4 条半

成品自动化输送线、成品自动化输送线、智能化立体仓库、自动化控制系统、智

能化信息指挥系统以及其他所需设备，项目建成后形成年新增 80 万台集成灶及

30 万台电蒸炉、电烤箱、洗碗机、净水机、集成水槽、整体厨柜等厨房配套产
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品的设计生产能力。 

3、实施主体及建设地点 

本项目由浙江美大实施，建设地点位于浙江海宁经编产业园柏士区块（平阳

堰港以东、经编四路以南、经都七路以西、环南五路以北）。 

4、建设周期 

本项目整体建设周期 3年。 

5、项目投资概算 

本项目总投资 134,032.00万元。其中固定资产投资合计为 112,310.00万元，

其中工程建设费用 82,463.00 万元，其它费用 21,553.00万元（其中土地使用费

11,227.00万元），基本预备费 6,794.00万元，建设期财务费用 1,500.00万元，

新增铺底流动资金 21,722.00 万元。 

单位：万元 

序号 建设内容 投资总额 募集资金拟投入金额 

1.1 设备购置 44,787.50 

45,000.00 
1.2 安装工程 8,577.50  

1.3 建筑工程 29,098.00  

1 工程建设费用小计 82,463.00 

2.1 其它费用 21,553.00 0.00 

2 工程建设其他费用小计 21,553.00 0.00 

3 基本预备费 6,794.00  0.00 

4 建设期财务费用 1,500.00  0.00 

5 铺底流动资金 21,722.00  0.00 

投资总额  134,032.00  45,000.00 

6、项目收益 

单位：万元 

序号 收益指标 数值 备注 

1 销售收入 435,800.00 达产年 

2 总成本 334,857.00 达产年 

3 销售税金及附加 33,703.00 亩均 139 万元 

4 利润总额 67,240.00 达产年平均 

5 所得税 10,086.00 按高新技术企业 

6 财务内部收益率 33.71% 达产年平均 

7 投资利润率 39.39% 达产年平均 

8 投资利税率 57.14% 达产年平均 
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9 盈亏平衡点 39.13% 达产年平均 

10 项目投资静态回收期（年） 5.64 含建设期 

7、项目涉及的立项、环保、土地等有关事项的报批 

该项目已取得浙（2017）海宁市不动产权第 0053472号土地使用权证，土地

面积 162,168.00 ㎡。公司于 2017 年 11 月 2 日在海宁市经济和信息化局完成项

目备案，并取得文号为海经技备案[2017]905号的《浙江省企业投资项目备案通

知书（技术改造）》，备案有效期一年。2018 年 2 月 9 日，公司取得海宁市环保

局出具的文号为“海环马审[2018]4 号”的《项目环境影响报告表的批复》，同

意项目实施建设。同日，该项目土建工程地基与基础分部工程通过验收。 

四、本次发行对公司经营管理和财务状况的影响 

1、本次发行对公司经营管理的影响 

本次募集资金投资项目系响应《中国制造 2025》通知提出的相关要求，符

合国家相关产业政策以及公司战略发展的需要，有利于公司把握行业发展趋势和

市场机遇，进一步强化公司集成灶行业龙头企业的战略地位，提高市场占有率，

增强公司核心竞争力和持续盈利能力。 

本次募投项目建成后，将形成年新增 80万台集成灶及 30 万台电蒸炉、电烤

箱、洗碗机、净水机、集成水槽、整体厨柜等厨房配套产品的生产能力，满足公

司逐年增长的产能规模和销量需求，提升公司生产制造和质量管控水平，进一步

扩大公司生产能力，提高生产效率，加强公司竞争优势，持续巩固并扩大市场占

有率，增强公司持续盈利能力。 

2、本次发行对公司财务状况的影响 

本次可转债发行完成后，公司的资产规模将得到一定提升，可转债发行后、

转股前，公司需要按照预先约定的票面利率对未转股的可转债支付利息，本次募

投项目具有良好的市场前景和经济效益，项目实施后主营业务收入和净利润将大

幅提升，将超过可转债需支付的债券利息。但由于募集资金投资项目存在一定建

设周期，短期内募集资金投资项目对公司经营业绩的贡献将较小，可能导致公司

每股收益和净资产收益率在短期内被摊薄。 
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五、可行性结论 

综上，经过审慎分析论证，公司董事会认为本次募集资金投资项目符合国家 

相关产业政策以及公司战略发展的需要，具有良好的市场前景和经济效益。项目 

实施后，将有利于公司进一步扩大公司生产能力，提高生产效率，强化公司竞争

优势，并将优化公司资本结构，增强公司持续盈利能力，从而为公司后续发展提

供重要支撑和保障，符合本公司及全体股东的利益。 

 

浙江美大实业股份有限公司 

                                                 董  事  会 

                                              二〇一八年三月一日 
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