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关于公司公开发行 A股可转换公司债券募集资金投资

项目的可行性分析报告 

为提升公司核心竞争力，增强公司盈利能力，深圳拓邦股份有限公司（以下

简称“公司”）拟公开发行可转换公司债券（以下简称“可转债”）募集资金。公

司董事会对本次发行可转债募集资金运用的可行性分析如下： 

一、本次募集资金投资计划 

本次公开发行可转换公司债券募集资金总额不超过77,300.00万元（含

77,300.00万元），扣除发行费用后，募集资金用于以下项目： 

单位：万元 

序号 项目名称 总投资额 以募集资金投入 

1 拓邦华东地区运营中心 79,371.09 57,300.00 

2 补充流动资金 20,000.00 20,000.00 

合计 99,371.09 77,300.00 

本次发行募集资金到位之后，如果实际募集资金净额少于上述项目募集资金

拟投入总额，不足部分由公司以自有资金或通过其他融资方式解决。 

在本次发行募集资金到位之前，如果公司根据经营状况和发展规划，对部分

项目以自筹资金先行投入的，对先行投入部分，在本次发行募集资金到位之后予

以全额置换。 

二、本次发行的背景 

（一）本次募集资金投资项目必要性 

1、专业化分工、消费升级、智能物联给智能控制行业带来新的发展机遇 

随着智能物联时代的到来，万物互联、专业化的分工以及消费升级的需求不

断增加，智能控制器行业将迎来历史性的机遇。 

物联网是继计算机、互联网之后世界信息产业发展的第三次浪潮，将人类生

活逐步智能化，提高了整体社会运营效率。中国目前已成为全球规模最大的物联

网市场，2016 年中国物联网市场规模达到 9,300 亿元，2017 年上半年中国物联

网市场规模接近 5,000 亿元。智能控制器是物联网大数据平台的基本数据单元，
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承载着信息采集、传输、控制的功能，是物联网技术中不可或缺的核心部件。 

随着专业化分工的进一步深入，产业竞争由成本驱动转向创新驱动。同时凭

借产业集群、工程师红利等优势，产业转移也进一步深化，中国已经成为世界上

最大的智能制造基地之一。 

综上，为抓住专业化分工、消费升级、智能物联给智能控制行业带来的发展

机遇，公司扩大智能控制器的产能，有利于进一步巩固公司在控制器市场的龙头

地位。 

2、通过提升服务客户的能力，进一步提升市场份额。 

珠三角和长三角是国内智能控制器下游应用领域较广泛的地区，也是中国经

济规模大、经济活力强的重要区域。公司目前对珠三角市场的拓展较为充分，华

东地区运营中心的建立有利于公司依托运营中心，积极开拓华东市场，提升国内

长三角地区的市场份额。 

本次募集资金投资项目的实施有助于公司扩大生产经营规模，与客户打造

“伙伴式客户关系”，增加客户粘性，巩固和加强与下游终端客户的战略合作关

系，提升市场份额。随着智能控制器市场规模的持续扩大，公司生产能力的不足

已成为制约进一步发展的重要因素。本次募集资金投资项目符合公司长远发展战

略，能解决公司产能受限的问题，为公司未来业务的发展提供坚实的基础。 

（二）本次募集资金投资项目可行性分析 

1、公司强大的技术研发实力为本项目的建设提供了技术基础 

公司自成立以来一直聚焦智能控制器的研发和生产，通过不断的研发投入巩

固核心竞争力，目前已经发展成为行业领先的智能控制方案提供商。随着技术实

力不断增强，公司产品结构持续优化，产品附加值进一步提升。 

公司核心技术已经涵盖先进控制算法、加热/制冷技术、变频电机控制、人

机交互、传感技术、通讯技术、电力电子技术、电磁兼容技术等十多个领域，产

品应用领域覆盖白色家电、小家电、电动工具、园林工具、工业设备、运动器材

等领域。 

公司高度重视科技创新，以技术领先为核心发展战略，已经形成了多项专利。
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同时，公司积极与高校、科研机构展开合作，增强企业的技术创新能力。2017

年，公司建立博士后创新实践基地，大力引进专业人员，着重培养优秀研发人才，

为公司技术研发能力的持续提高和进一步扩大智能控制器的市场份额打下坚实

基础。 

综上，公司强大的技术研发实力为本项目的建设提供了技术基础。 

2、客户资源优势为本项目的产能消化提供了市场保障 

智能控制器生产企业一般需要与下游厂商进行深入合作，才能进一步扩大市

场份额。一旦被客户纳入到核心供应体系，就可形成较为稳定和长期的合作关系。

这不仅需要企业具备较强的资金投入实力、先进的研发能力、较大的生产规模及

丰富的生产经验，还需通过客户严格的供应商资质认证，因此智能控制器产业的

客户资源壁垒较高。 

公司重点加强客户服务，根据客户特定需求提供差异化服务，实现“技术引

领、战略互补”。公司紧跟客户的研发生产需求，为其提供优质的技术开发和生

产制造以及一站式采购服务，从而进一步提高客户的粘性。 

公司目前拥有客户数量较多，在市场上具有良好的品牌知名度和美誉度。公

司不但成为苏泊尔、方太、老板等国内知名家电龙头的核心供应商，还开拓了一

批优质的国际知名客户，上述客户对公司的产品研发设计能力、生产能力、装备

水平、自动化水平及快速服务等方面给予高度认可，具有较强的客户资源优势。 

综上，公司客户资源优势为本项目的产能消化提供了市场保障。 

三、募集资金投资项目的基本情况 

（一）拓邦华东地区运营中心 

1、项目建设的背景及目的 

（1）政策持续催化，智能控制器迎发展良机 

智能控制器行业作为电子信息产业的重要组成部分，是国家鼓励发展的高科

技产业，近年来受到国家相关部门的高度重视。各项政策相继出台予以大力扶持，

助推智能控制行业的发展。 

2015 年 5 月，国务院颁布《中国制造 2025》，其中指出不断拓展制造业新领

域，要求推进信息化与工业化深度融合，推动智能家电、智能照明电器等产品研
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发和产业化。提出要紧密围绕重点制造领域关键环节，开展新一代信息技术与制

造装备融合的集成创新和工程应用。支持政产学研用联合攻关，开发智能产品和

自主可控的智能装置并实现产业化。 

2016 年 12 月，工信部和财政部印发《智能制造发展规划（2016-2020 年）》，

提出 2025 年前，推进智能制造实施“两步走”战略：第一步，到 2020 年，智能制

造发展基础和支撑能力明显增强，传统制造业重点领域基本实现数字化制造，有

条件、有基础的重点产业转型取得明显进展；第二步，到 2025 年，智能制造支

撑体系基本建立，重点产业初步实现智能转型 

2017 年 11 月，国务院《关于深化“互联网+先进制造业”发展工业互联网

的指导意见》，提出加快构建工业互联网产业基础。一方面，重点突破工业互联

网关键软硬件产品，围绕工业芯片与智能模块、智能传感与控制设备、智能网关、

虚拟仿真软件、工业中间件等重点产品与解决方案，加快研发创新和产业化突破。

另一方面，积极打造工业互联网系统解决方案。研发推广关键智能网联装备，实

现智能控制、智能传感、工业芯片与网络通信模块、中间件产品的集成创新。 

（2）公司的市场地位不断增强，产品的市场需求不断上升 

目前，智能控制器广泛应用于家用电器、健康与护理产品、电动工具、智能

建筑与家居、汽车电子等终端产品。随着下游行业数字化、功能化和智能化程度

进一步加深，智能控制器的渗透率进一步提高，应用领域日趋广泛。同时，企业

自身技术水平、生产能力和经营管理水平正在快速提升，国内智能控制器生产企

业的竞争优势正在快速体现。 

经过多年的积累和发展，公司在智能控制器领域的品牌、规模、技术、质量

控制和管理等方面积累了较强的竞争优势。近年来，公司积极拓展智能控制器的

应用领域，培育新的盈利增长点，营业收入和净利润均保持良好的增长趋势。2015

年至 2017年，公司营业收入分别为 144,595.41万元、182,710.26万元和 268,256.84

万元，复合增长率为 36.21%，公司净利润分别为 7,929.88 万元、15,347.96 万元

和 22,472.39 万元，复合增长率为 68.34%。公司在智能控制器的市场地位不断增

强，产品的市场需求不断上升。 

2、项目概述 
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1、项目名称：拓邦华东地区运营中心 

2、建设地点：浙江省宁波国家高新区 

3、建设单位：深圳拓邦股份有限公司的全资子公司宁波拓邦智能控制有限

公司 

4、建设内容：公司拟通过本项目建造标准化的生产厂房和设施齐备的研发

车间，添置先进的生产、检测、研发及办公设备，并且完成办公场所、宿舍、食

堂等配套设施的建设，构建安全、规范、节能的生产研发环境，进一步扩大生产

规模和提高研发效率，从而提升公司在市场上的综合竞争力。项目达产后，公司

将具备年产 4,500 万套智能控制器的生产能力。 

3、项目投资额及效益分析 

本项目为总投资 79,371.09 万元，其中建设投资 74,342.21 万元，占比 93.66%，

铺底流动资金 5,028.88 万元，占比 6.34%。建设投资中，土地购置成本为 3,260.00

万元，占比 4.11%；厂房、研发车间、办公场所、宿舍和食堂等的工程建设费为

40,920.43 万元，占比 51.56%；配套设施和其它费用等工程建设其他费用为

5,650.00 万元，占比 7.12%；生产、检测、研发及办公等设备的购置费 20,971.67

万元，占比 26.42%；基本预备费 3,540.11 万元，占比 4.46%。 

经估算，项目正常年营业收入 200,000.00 万元，项目税后内部收益率达到

14.38%，达产后年净利润为 19,622.47 万元，静态投资回收期（含建设期）为 9.07

年。 

4、项目备案及审批相关情况 

目前项目的发改委备案手续和环保报批手续正在履行之中。 

（二）补充流动资金 

1、项目建设的背景及必要性 

（1）优化财务结构 

公司通过发行可转换公司债券补充流动资金，可以有效降低经营风险，减少

财务费用，增强公司抵抗风险的能力，实现公司长期稳定发展，降低流动资金需

求对公司营运的压力，从而进一步优化了财务结构。 
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（2）满足公司规模扩张的资金需求 

公司 2015 年度至 2017 年度的营业收入分别为 144,595.41 万元、182,710.26

万元及 268,256.84 万元，报告期内保持连续快速增长的态势。随着公司业务规模

的持续扩张，公司需要维持较大的营运资金规模支持采购、生产与销售等环节。

目前，公司主要产品为智能控制器、锂电池、高效电机等，随着相关行业持续发

展和下游需求稳步扩大，公司营业收入规模随之扩大，营运资金缺口也将加大，

对流动资金规模需求也将提高。 

综上所述，公司拟使用部分募集资金补充流动资金，有利于支持公司未来的

业务可持续发展，增强资金实力，并有效降低业务经营中的财务风险。因此本项

目实施具有必要性。 

2、项目概况 

公司拟以本次发行募集资金不超过 20,000 万元用于补充流动资金，优化财

务结构，满足公司规模扩张的资金需求。 

四、本次发行可转债对公司经营管理和财务状况的影响 

（一）本次发行可转债对公司经营管理的影响 

本次募集资金投资项目符合国家产业政策和公司发展需要，与公司现有主业

紧密相关，上述项目的实施将进一步扩大公司生产规模，提高盈利水平；将进一

步提高产品市场占有率和竞争地位；将进一步增强公司的核心竞争力，扩大品牌

知名度。同时，补充流动资金有助于缓解公司业务经营的资金缺口，促进公司的

可持续发展。本次发行募集资金的运用合理、可行，有助于公司可持续地健康运

营，符合本公司及全体股东的利益。 

（二）本次发行可转债对公司财务状况的影响 

本次募集资金投资项目具有良好的市场发展前景和经济效益，虽然短期内可

能导致净资产收益率、每股收益等财务指标出现一定程度的下降，但随着项目完

成投产后，公司盈利能力和抗风险能力将得到增强；公司主营业务收入与净利润

将大幅提升，公司财务状况得到进一步的优化与改善；公司总资产、净资产规模

（转股后）将进一步增加，资产负债率（转股后）将有一定幅度的下降，财务结
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构将更趋合理，有利于增强公司的资本实力，有利于增强公司资产结构的稳定性

和抗风险能力。 

五、本次公开发行可转债的可行性结论 

本次募集资金投资项目符合国家相关的产业政策以及未来公司整体战略发

展规划，具有良好的市场前景和经济效应，符合公司及全体股东的利益。同时，

本次发行可转债可以提升公司的盈利能力，优化公司的资本结构，为后续业务发

展提供保障。综上所述，本次募集资金投资项目具有良好的可行性。 

 

 

 

深圳拓邦股份有限公司董事会 

2018年3月27日 
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