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通讯地址：北京市东城区永定门西滨河路 8 号院 7 号楼中海地产广场西塔 5-11 层 

Postal Address:5-11/F,West Tower of China Overseas Property Plaza, Building 7,NO.8,Yongdingmen Xibinhe Road, Dongcheng District, 

Beijing 

邮政编码（Post Code）：100077          

电话（Tel）：+86(10)88095588   传真（Fax）：+86(10)88091199 

 

《关于广东通宇通讯股份有限公司 

2017 年年报的问询函》的回复 

 

瑞华专函字【2018】48380006 号 

 

深圳证券交易所中小板公司管理部： 

 

根据贵部《关于对广东通宇通讯股份有限公司 2017 年年报的问询函》（中小板

年报问询函【2018】第 256 号）的要求，瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）（以

下简称“我们”或“本所”）作为广东通宇通讯股份有限公司（以下简称“公司”或“通宇通

讯”）年报审计机构，对贵部在年报问询函中提出需我们发表意见的有关问题回复如

下： 

 

问题 2、报告期内，你公司经营活动产生的现金流量净额为 2,696.42 万元，同

比下降 84.21%，与当期净利润差异较大。你公司解释为购买商品，接受劳务成本

支出增加以及销售渠道建设投入增加所致。此外，当期经营性应收项目增加 2.9 亿

元，经营性应付项目增加 1 亿元。请结合你公司销售模式、收入确认政策、信用政

策、应收帐款信用及回款政策进行对比分析，说明你公司 2017 年度经营活动产生

的现金流量与净利润变动不配比的原因及合理性，是否存在提前确认收入的情形。

请年审会计师发表明确意见。 

公司回复： 

（一）公司销售模式、收入确认政策、信用政策、应收帐款信用及回款政策 
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客户类别 销售模式 收入确认时点 信用政策 信用期 回款政策 

国内通信运营商 直销 

在产品经客户验收，并与客户签订结算合同后确认

收入。其中：需要安装的产品，在产品按客户要求

安装完毕，取得客户确认的验收单据，并与客户签

订结算合同后确认收入；不需要安装的产品，在取

得客户确认的验收单据并与客户签订结算合同后

确认收入。 

国内通信运营商在行业中处于

主导地位，收款期按各个运营商

的政策确定。这也是通信设备行

业的特点。这类客户实力较强、

商业信誉较好，回款风险较低。 

通常采用两次付款的结算方式，一

般在验收、签署结算并收到发票后

30-60 天 内 支 付 合 同 货 款 的

70%-90%，终验合格并收到发票支

付剩余 30%-10%款项。 

电汇、银行

承兑汇票、

商业承兑

汇票 

国内设备集成商 直销 在将产品交付客户，待客户验收后确认收入。 

国内设备集成商在行业中处于

主导地位，收款期按各个设备集

成商的政策确定。这也是通信设

备行业的特点。这类客户实力较

强、商业信誉较好，回款风险较

低。 

一般货到 90-240 天付款。 

电汇、银行

承兑汇票、

商业承兑

汇票 

国内一般客户 直销 在将产品交付客户，待客户验收后确认收入。 

对于合作较少和仅有零星合作

的客户，采取款到发货的方式；

对于合作较多一般给予 1-3 个

月的账期。 

买方在货到验收合格并确认申付

文档符合要求后的次月底一次性

支付上月货款或款到发货。 

电汇、银行

承兑汇票 
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客户类别 销售模式 收入确认时点 信用政策 信用期 回款政策 

出口销售 

国外市场，公司主要采用直销的

模式进行产品销售。俄罗斯、南

非的移动通信运营商通常会选择

在该国境内进行采购，根据当地

特点采取买断式经销模式销售。 

直接出口：出口的产品在报关手续办理完毕时确认

收入。 

通过当地销售子公司销售：在将产品交付客户，待

客户验收后确认收入。 

对于海外运营商客户，由于其在

行业中处于主导地位，收款账期

按照各国运营商的政策确定。这

类客户通常实力较强、商业信誉

较好，回款风险较低。同时，为

了降低信用风险，公司与中国出

口信用保险公司合作，进一步加

强和控制业务风险。 

货物装运后 15-365 天付款。 
电汇、信用

证 

光模块业务客户 经销、直销 

国内销售：在将产品交付客户，待客户验收后确认

收入。 

出口销售：出口的产品在报关手续办理完毕时确认

收入。 

对于海外客户，小型公司采取款

到发货的政策控制风险，对于有

相当规模的中型、大型客户，公

司委托中国出口信用保险公司

对客户进行资质调查，根据客户

的业务情况及客户资质，授予账

期和额度，控制风险。 

根据客户实际情况，信用期为

15-180 天 

电汇、银行

承兑汇票 

智指挥系统客户 直销 在将产品交付客户，待客户验收后确认收入。 

客户主要是政府单位、部队及军

工企业，收款期按各个客户的政

策确定。客户实力较强、商业信

誉较好，回款风险较低。 

通常采用两次付款的结算方式，一

般在货物交付验收后 15-60 日内结

算合同款的 60-95%。质保金 5-10%，

质保期 1-5 年，到期后支付。 

电汇、银行

承兑汇票 

2017 年度，公司销售模式、收入确认政策、信用政策、应收帐款信用及回款政策未发生重大变化。 
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（二）2017 年度经营活动产生的现金流量与净利润变动不配比的原因及合

理性 

2017 年年末、年初公司现金类资产（包括：库存现金、银行存款、其他货

币资金及短期保本银行理财产品）变动不大，具体情况如下（金额单位万元）： 

项目 2017.12.31 2016.12.31 变动额 

库存现金 26.69 10.52 16.17 

银行存款 99,740.34 68,667.22 31,073.12 

其他货币资金 26,325.14 7,543.31 18,781.83 

短期保本银行理财产品 0.00  50,000.00 -50,000.00 

合计 126,092.17 126,221.05 -128.87 

2017 年经营性应收项目的增加 29,089.48 万元，经营性应付账款的增加

10,025.16 万元，两者增加差额主要是其他货币资金变动影响，具体如下： 

项目 金额（万元） 

经营性应收项目的增加 29,089.48 

经营性应付项目的增加 10,025.16 

变动差额 19,064.32 

其他货币资金增加 18,781.83 

其中：保证金增加 5,781.83 

      受限定期存款 13,000.00 

2017 年度经营活动产生的现金流量与净利润不匹配主要系 2017 年末银行

存款中有 1.3 亿元定期存款不能提前支取，根据企业会计准则规定不属于“现金

及现金等价物”，作为“支付其他与经营活动有关的现金”列报。考虑不能提前支取

定期存款影响后，经营活动产生的现金流量净额及受限定期存款之和为

15,696.42 万元，高于当期净利润 11,305.30 万元，具体对比情况如下（金额单

位万元）： 

项目   2017 年 2016 年 

净利润  <1> 11,305.30 20,906.07 

经营活动产生的现金流量净额 <2> 2,696.42 17,077.46 

受限定期存款 <3> 13,000.00  

经营活动产生的现金流量净额及不能提前 

支取定期存款之和 
<4>=<2>+<3> 15,696.42 17,077.46 

净利润与经营活动产生的现金流量净额及 

不能提前定期存款之和差额  
<5>=<4>-<1> 4,391.12 -3,828.60 
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会计师核查意见： 

我们履行的核查程序主要包括： 

（1）了解、评估通宇通讯自销售订单审批至营业收入入账的销售流程中内

部控制的设计，测试相关关键内部控制执行的有效性。 

（2）抽样检查销售合同并与管理层访谈，对营业收入确认有关的重大风险

及报酬转移时点进行分析，进而评估通宇通讯营业收入确认政策的合理性。 

（3）对营业收入以及毛利情况执行分析性复核程序，判断本年营业收入及

毛利率变动的合理性。 

（4）采用抽样方式对营业收入执行以下程序： 

①选取样本检查确认营业收入的原始单据，核实营业收入的真实性。同时，

抽取部分原始单据与账面记录核对，以核实营业收入的完整性。 

②根据客户交易的特点和性质，挑选样本执行函证程序以确认应收账款余额

和销售收入金额。 

③对营业收入执行截止测试，评估营业收入是否已计入恰当的会计期间。 

（5）复核 2017 年度现金流量表与相关科目的勾稽关系，分析净利润与经

营活动净现金流量的关系合理性。 

综上所述，我们认为： 

2017 年公司销售模式、收入确认政策、信用政策、应收帐款信用及回款政

策未发生重大变化，不存在提前确认收入情形；2017 年度经营活动产生的现金

流量与净利润变动不配比系 2017 年末不能提前支取的定期存款 13,000 万元根

据企业会计准则规定不属于“现金及现金等价物”，作为“支付其他与经营活动有关

的现金”所致，净利润与经营活动净现金流量不匹配具有合理性。 

 

问题 3、报告期内，你公司以 1.3 亿元收购并增资深圳市光为光通信科技有

限公司（以下简称“光为光通信”），持有其 58.82%股权，形成商誉 5,192.49 万

元。 

（3）请结合光为光通信的业绩实现情况，说明商誉减值测试的具体过程，

分析所选取参数和未来现金流量的原因及合理性，并明确说明相关指标是否与

收购时的评估指标存在差异，如存在差异，请说明差异原因以及是否充分考虑

商誉减值风险，并请年审会计师发表专业意见。 

公司回复： 

（一）光为光通信的商誉减值测试的具体过程 

2017 年 5 月，公司以自有资金 9,500 万元收购光为光通信 5 位股东合计持

有的光为光通信 51.0553%的股权；2017 年 6 月 7 日，公司对光为光通信科技
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增资 3,500.00 万元，其他各方放弃本次增资的优先认购权，增资完成后，公司

对光为光通信的持股比例增加为 58.8235%。2017 年 5 月 31 日，光为光通信纳

入公司合并报表范围，上述股权转让和增资交易视为“一揽子交易”。由于本次交

易构成非同一控制下的企业合并，根据《企业会计准则》，对合并成本大于合并

中取得的被购买方可辨认净资产公允价值份额的差额，应当确认为商誉。合并日，

公司按持股比例所占可辨认净资产金额为 7,807.51 万元，商誉 5,192.49 万元。 

2017 年光为光通信原股东共同承诺 2017 年扣非后净利润不低于 1600 万

元，光为光通信经审计净利润为 2,132.57 万元，扣非后净利润为 2,104.54 万元，

业绩承诺已经超额完成。 

公司根据《企业会计准则》，在 2017 年度年度终了对合并光为光通信形成

的商誉采用商誉结合与相关资产组进行减值测试，采用预估未来净现金流量作为

评估依据。在进行减值测试时，将商誉的账面价值分摊至预期从企业合并的协同

效应中受益的资产组或资产组组合。测试结果表明包含分摊的商誉的资产组或资

产组组合的可收回金额低于其账面价值的，确认相应的减值损失。减值损失金额

先抵减分摊至该资产组或资产组组合的商誉的账面价值，再根据资产组或资产组

组合中除商誉以外的其他各项资产的账面价值所占比重，按比例抵减其他各项资

产的账面价值。 

公司基于历史实际经营数据、发展趋势等制定了光为光通信最近 5 年的利润

表及现金流量预测表，预期收入增长率不超过行业的平均长期增长率，预算毛利

率和费用率根据过往表现确定，并假设 5 年之后现金流量维持不变。公司对光为

光通信未来 5 年及稳定期现金净流量进行预测，参数选取同行业数据及光为光通

信历史数据确定，主要的指标选取依据如下： 

1、营业收入的增长预测及增长率：依据光模块行业的快速发展、结合市场

销售情况、经营情况以及收购光为光通信后的整合和协同效应，公司预测光为光

通信 2018 年至 2022 年增长率在 10%-28%之间。 

2、毛利率的预测：依据光为光通信的收入规模的增长、对供应商的议价能

力可能进一步提高，参照过去三年平均毛利率预测未来 5 年毛利率在

30.55%-30.80%之间。  

3、现金流量预测所用的税后折现率：本次减值测试按资本资产加权模型

（WACC）计算确定折现率。计算过程中，选取长期国债收益率作为无风险报酬

率，以同行业上市公司为基础计算 β 系数，在综合考虑企业相关风险、资本结构

等后，计算得出税后折现率为 13.69%%。 
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公司根据减值测试的结果如下： 

包含商誉的资产组账面价值 A 资产组预计未来现金流量的现值 B  差额 A-B 

22,100.19 22,868.34 -768.15 

经测试，公司管理层预计报告期内光为光通信商誉无需计提减值准备。 

（二）商誉减值测试时的关键假设与收购时相关评估指标是否存在差异说

明 

收购时，公司聘请华信众合资产评估有限公司（具备证券业务资格）对光为

光通信全部股东价值进行了评估并出具华信众合评报字【2017】第 1050 号评估

报告，光为光通信全部股东价值为 18,656.69 万元。 

2017 年年末，公司聘请华信众合资产评估有限公司协助管理层对商誉进行

减值测试，出具华信众合评报字【2018】第 B1032 号评估报告，光为光通信股

东全部权益价值为 22,868.34 万元。 

商誉减值测试时的关键假设与收购时相关评估指标情况如下： 

 商誉减值测试 收购评估 

折现率 13.69% 13.72% 

5 年财务预算营业收入增长率 10-28% 16.5%-40.6% 

毛利率 30.55%-30.80% 30.55%-31.92% 

净利润率 9.3%-11.0% 9.7%-11.6% 

从上表可以看出，收购评估预测的营业收入增长率较高系收购时预测 2017

年营业收入增长 40.6%，实际增长 43.1%，2017 年收入预测增长率已经实现，

后续年度预测营业收入增长率不存在重大差异；商誉减值测试与收购评估采用的

折现率、毛利率、净利润率不存在重大差异。 

 

会计师核查： 

我们履行的核查程序主要包括： 

（1）评价管理层委聘的外部估值专家的胜任能力、专业素质和客观性。 

（2）利用本所内部估值专家的工作，评价预计未来现金流量现值时采用的

方法和假设是否合理，采用的折现率是否符合行业预期值。 

（3）通过将关键参数，包括预测收入、长期平均增长率及利润率与被测试

公司的过往业绩、行业走势及新的市场机会进行比较，审慎评价管理层在预计未

来现金流量现值时采用的假设和关键判断是否恰当。 

（4）评价在财务报表中有关商誉减值评估的披露是否符合企业会计准则的

要求。 
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综上所述，我们认为： 

公司通过减值测试评估得出截止 2017年 12月 31日光为光通信合并商誉不

需要计提减值的结论是合理和适当的，商誉减值测试时的关键假设与收购时相关

评估指标不存在重大差异。 

 

问题 4、报告期末，你公司计提存货跌价准备 2,133.20 万元，期末存货余

额为 3.78 亿元。请结合你公司在手订单产品价格、存货状态与库龄等说明你公

司 2016 年和 2017 年存货跌价准备计提是否充分。请年审会计师发表明确意见。 

回复： 

（一）报告期内存货基本情况如下： 

公司 2017 年末存货账面余额为 41,326.08 万元，跌价准备为 3,508.77 万

元，存货跌价率为 8.49%；2016 年末存货账面余额为 39,780.59 万元，跌价

准备为 2,235.31 万元，存货跌价率为 5.62%；存货发生跌价的主要是原材料、

库存商品及发出商品，详细数据见下表（金额单位万元）： 

项目 
2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 

账面余额 跌价准备 计提比例（%） 金额 跌价准备 计提比例（%） 

原材料 6,673.69 827.93 12.41 2,803.30 417.01 14.88 

在产品 6,066.20 76.31 1.26 3,860.21 0.00  0.00 

库存商品 9,941.79 1,032.41 10.38 5,104.49 551.98 10.81 

发出商品 18,411.32 1,572.12 8.54 27,978.29 1,266.32 4.53 

低值易耗品 65.05 0.00 0.00 34.31 0.00 0.00 

委托加工物资 168.03 0.00 0.00 0.00  0.00 0.00 

合计 41,326.08 3,508.77 8.49 39,780.59 2,235.31 5.62 

公司在计提存货跌价准备时，充分考虑了存货的库龄、状态、预计需求及

售价等因素：根据行业产品更新换代频率等经验值，库龄较长的存货特别关注

其减值迹象，综合考虑其积压情况及预计需求，对库龄较长及预计已无需求的

存货按预计可回收金额确认其可变现净值；对库龄较短的存货，综合考虑其需

求度及预计售价，对正常状态、正常需求的存货，按公司会计政策计算其可变

现净值，对预计已无需求的存货按预计可回收金额确认其可变现净值。 

（二）原材料库龄情况如下（金额单位万元）： 

库龄 
2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 

账面余额 跌价准备 计提比例（%） 账面余额 跌价准备 计提比例（%） 

1 年以内 5,835.36 696.41 11.93 2,556.80 275.78 10.79 

1 年以上 838.33 131.52 15.69 246.50 141.23 57.29 

合计 6,673.69 827.93 12.41 2,803.30 417.01 14.88 
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公司原材料库龄主要集中于 1 年以内。2017 年原材料跌价率较 2016 年下

降 2.47%，主要系 2017 年下半国家加大环保督查力度，部分供应商供货响应

速度降低及原材料价格上涨，公司适当扩大备货规模所致；同时 2016 年对部

分库龄超过 1 年的原材料跌价率较高，在 2017 年重点进行消化处理，综合使

得原材料跌价率有所下降。 

（三）库存商品库龄情况如下（金额单位万元）： 

库龄 
2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 

账面余额 跌价准备 计提比例（%） 账面余额 跌价准备 计提比例（%） 

1 年以内 9,198.33 812.98 8.84 4,993.59 503.04 10.07 

1 年以上 743.46 219.43 29.52 110.90 48.94 44.12 

合计 9,941.79 1,032.41 10.38 5,104.49 551.98 10.81 

公司库存商品库龄主要集中于 1 年以内，库龄 1 年以上的库存商品包括：

已执行订单备品备件、延迟交付订单及部分呆滞品。库存商品年末规模扩大主

要是收购光为光通信及部分未交付订单影响所致。2017 年库存商品跌价准备计

提比例变动不大。对于出现减值的库存商品，结合在手订单价格、库龄等减值

因素，公司充分计提了跌价准备。 

（四）发出商品发出时间情况如下（金额单位万元）： 

发出时间 
2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 

账面余额 跌价准备 计提比例（%） 账面余额 跌价准备 计提比例（%） 

1 年以内 12,230.18 333.42 2.73 22,744.45 222.94 0.98 

1 年以上 6,181.14 1,238.70 20.04 5,233.84 1,043.38 19.94 

合计 18,411.32 1,572.12 8.54 27,978.29 1,266.32 4.53 

发出商品发出时间主要集中于 1 年以内，发出时间 1 年以上的发出商品主

要由于中国电信、中国移动等通信运营商从发货到验收、办理结算时间较长所

致。2017 年发出商品跌价准备的计提比例较 2016 年提高 4.0%，主要系对发

出商品规模变小，同时 2016 年对部分发出时间超过 1 年的发出商品根据其减

值情况计提了跌价准备未转销所致。 

（五）会计师发表的专业意见 

我们履行核查程序主要包括： 

（1）评估和测试通宇通讯存货跌价准备相关的内部控制的设计与运行有效

性。 

（2）对存货实施监盘程序，抽查存货的数量、状况等。 

（3）取得存货的年末库龄清单，结合产品市场情况，对库龄较长的存货进

行分析性复核，评估存货跌价准备是否合理。 



 

10 

 

 

 

（4）获取存货跌价准备计算表，复核存货减值测试过程，抽查是否按通宇

通讯相关会计政策执行，检查以前年度计提的存货跌价本年的变化情况等，核实

存货跌价准备计提是否充分。 

综上所述，我们认为： 

公司 2016 年及 2017 年存货跌价准备计提充分，在计提存货跌价准备时，

已充分考虑产品的价格、状态及库龄，公司对存货跌价准备的计提符合企业会计

准则的相关规定。 
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