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证券代码：002048            证券简称：宁波华翔            公告编号：2018-028 

宁波华翔电子股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函回复的公告 

本公司全体董事、监事、高级管理人员保证公告内容真实、准确和完整，并对公

告中的虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

2018年7月3日，本公司收到深圳证券交易所中小板公司管理部出具的《关于对宁

波华翔电子股份有限公司2017年年报的问询函》（中小板年报问询函【2018】第450号）。

公司及时向全体董事、监事及高级管理人员进行了通报，针对《问询函》中提出的问

题，公司进行了认真的核实，现将具体内容回复如下。 

1、报告期内，你公司实现营业收入 148.07亿元，较上年增长 18.4%。实现归属

于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）7.98 亿元，较上年增长 11.82%。经

营活动产生的现金流量净额较上年减少 2.05%。同时，你公司第一季度营业收入较其

他三季度变化较小，但经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度。请说明你

公司营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额变动趋势不一致的主要原因及

第一季度经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度的主要原因。 

答：（1）公司营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额变动趋势不一致

的主要原因 

公司 2016、2017 年度营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额数据明

细如下： 

单位：万元 

项目 2017 年度 2016 年度 变动金额 变动比例 

营业收入 1,480,661.37 1,250,596.31 230,065.06 18.40% 

归属于上市公司股东的净利润 79,825.46 71,388.56 8,736.90 11.82% 

经营活动产生的现金流量净额 140,353.84 143,289.78 -2,935.94 -2.05% 
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A、2017年度公司的净利润增加 11.82%，与营业收入增加比例 18.40%相比，相差

6.58%，主要原因系:a. 公司 2016 年收到 4000 万外方安通林支付给公主岭安通林沈

阳 JIT 工厂补偿款，计入营业外收入，因此增厚了 2016 年的净利润；b.2017 年度重

要子公司受原材料市场影响，成本增加，毛利率较上期均有不同幅度下降；c.2017

年度投资收益较 2016年增长比例为 3.64%，远低于收入端的增长。 

B、2017年度公司经营活动产生的现金流量净额减少 2.05%，主要原因系：a.2017

年度银行承兑汇票用于背书转让支付长期资产购置款较 2016 年大幅增加，导致 2017

年经营活动现金流入以及投资活动现金流出同时减少；b.2017 年期末存货与 2016 年

期末相比增加约 7.27%，大量占用营运资金，导致经营活动产生的现金流量净额减少。 

（2）第一季度经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度的主要原因 

公司 2016、2017 年各季度的主要经营情况、营业收入以及经营活动产生的现金

流量净额明细如下： 

单位：万元 

项目 2016.12.31 2017.3.31/ 

2017 年 

第一季度 

2017.6.30/ 

2017 年 

第二季度 

2017.9.30/ 

2017 年 

第三季度 

2017.12.31/ 

2017 年 

第四季度 

应收账款 262,104.94  284,763.07  241,037.86  251,242.47  267,930.94  

应付账款 270,084.07  255,507.66  263,196.29  255,866.93  283,789.66  

应付职工薪酬 35,129.31  27,497.65  30,352.35  33,066.66  30,518.92  

营业收入   365,447.87  346,295.11  363,611.22  405,307.16  

经营活动产生的

现金流量净额 

  7,330.18  58,913.51  16,288.05  57,822.10  

 

项目 2015.12.31 

2016.3.31/ 

2016 年 

第一季度 

2016.6.30/ 

2016 年 

第二季度 

2016.9.30/ 

2016 年 

第三季度 

2016.12.31/ 

2016 年 

第四季度 

应收账款 180,789.97  210,461.37  204,272.26  205,871.12  262,104.94  

应付账款 197,833.21  191,160.80  212,238.24  222,877.26  270,084.07  

应付职工薪酬 32,224.02  24,952.19  27,724.89  12,430.45  35,129.31  

营业收入   278,386.52  286,045.03  283,004.93  403,159.83  

经营活动产生的

现金流量净额   13,022.29  53,418.96  35,709.25  41,139.29  

 
从上表可以看出，2016 年第一季度和 2017 年第一季度经营活动产生的现金流量

净额占全年比重都偏低，主要原因系： 
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A、每年年初公司均需要与客户重新商定本年度产品的销售价格，在新的销售价

格确定之前，暂按预算价格作出暂估价确认收入。当新一年度产品销售价格确定后方

可向客户开票确认收款权利。而新一年度的产品销售价格一般于 3月至 4月确认，结

合客户信用期，第一季度客户收款相对较少。反映在资产负债表上，2016 年一季度、

2017 年一季度的应收账款金额较其他三季度都明显偏高。 

B、受农历春节影响，第一季度通常会对供应商集中付款，集中支付土地税、房

产税等税费，再加上春节前后年终奖等费用的支付，第一季度的经营活动现金流出会

明显增加。反映在资产负债表上，2016 年、2017 年第一季度的应付账款及应付职工

薪酬余额较其他三季度都明显偏低。 

2、报告期内，你公司全资子公司德国华翔汽车零部件系统公司（以下简称“德

国华翔”）亏损 2.26 亿元，但你公司认为不存在重大减值风险。请结合德国华翔海外

业务开展情况及海外市场环境等因素具体分析德国华翔亏损的主要原因，并说明你公

司认为该境外资产不存在重大减值风险的主要原因。 

答：随着汽车市场全球化、一体化的发展趋势日益明显，德系、美系整车厂提出

了 “一地发包，全球生产”的配套理念，即要求零部件厂商在整车厂总部获取订单

后，在全球各地不同市场具备就地供货的能力。为了顺应这种趋势，做大做强公司的

主营业务，宁波华翔提出了国际化的战略，通过在海外收购和设立德国华翔等一系列

公司，初步完成了自身的国际化布局。 

截至目前，德国华翔由于产品质量问题，造成了巨额损失，虽然海外业务遇到了

较大困难，扭亏工作的时间长度也大大超出预期，但国际化战略是宁波华翔做大、做

强的必经之路。诚然，德国华翔的亏损给宁波华翔的整体业绩造成了拖累，但通过德

国华翔，公司成功拓展了以 BMW和 Mercedes-Benz为代表的国际主流车厂的相关业务，

带动了公司对上述客户在国内业务的拓展，BMW的配套量由 “0”，现已稳居公司前五

大客户之列，核心客户的增加，改变了原来公司以“大众”为主的局面，在找到公司

新的利润增长点的同时，有效地降低了原来客户集中度过高的经营风险。2018 年随着

欧洲、中国和北美 Mercedes-Benz 全球平台 MFAII 产品的陆续量产，未来 2 年

Mercedes-Benz业务将迅速增长，将成为公司第 3个配套销售超过 10亿的客户。从市
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场、客户角度来讲，公司国际化战略达到了预期。 

当然，德国华翔的扭亏也是我们这两年工作的重中之重，公司先后实施了“聘请

同行业内较资深的管理团队”、“委派国内专业技术人员支援”、“德国工厂业务向罗马

尼亚转移”等各种手段，努力改变欧洲业务的困境，截止目前，德国华翔扭亏为盈的

趋势已经基本确立，但从财务数字上看，效果还是不明显，2017年依然延续了较大的

亏损。德国华翔 2017 年产生亏损主要由“罗马尼亚工厂”、“美国工厂”、“德国 2 家

工厂”3大部分组成，亏损原因说明如下： 

（1）德国华翔下属罗马尼亚子公司 2017年亏损，主要是本报告期原德国工厂的

真木产品项目转移至罗马尼亚生产，刚开始一段时间内产品质量不稳定，销售退回率

较高。同时，作为 Mercedes-Benz MFAII 产品欧洲区域的生产基地，罗马尼亚公司对

新项目投入较多，导致亏损加剧。 

（2）德国华翔全资美国子公司（即“NBHX Trim USA”），2017 年由于重要项目

EOP,收入减少明显。同时，该公司配套福特的一款产品合格率一直不高，而配套的整

车车型 2017 年大卖，为不影响整车销售，相关“料工费”的投入都异常大幅增加，

出现了产品生产越多，亏损越大的局面，导致 2017 年美国子公司整体经营业绩出现

较大亏损。 

（3）德国华翔在德国 2家工厂（指 Heilsbronn工厂（即“NBHX Trim GmbH”）

和 HIB工厂）亏损的主要原因如下：A、HIB工厂配套宝马 G3X项目，产品质量不够稳

定，再加上主机厂实际订单数低于原计划数，造成投资配套产能的闲置，导致了 2017

年的亏损。根据目前生产经营改善计划，通过改进，产品质量合格率将逐步回升到正

常水平，同时，通过与客户协商，由于减产导致的损失客户将予以一定的价格补偿。

B、Heilsbronn 工厂配套宝马的真木产品转移至罗马尼亚后，工厂产能利用出现了空

缺，而人员工资等工厂固定开销还在，再加上新上的产品处于量产前期，质量成本较

高，材料报废、加班工资、紧急运费以及专家和第三方人员的支持等费用较高，造成

了亏损。 

自 2015 年开始，公司在每个会计年度末对德国华翔的长期股权投资账面价值进

行了减值测试。2017年末，公司根据现有订单的 EOP时间和未来订单的拟承接情况，

重新复核了德国华翔未来五年商业计划书（2017-2021年），根据该计划书，罗马尼亚
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MFAⅡ项目将于 2018年投产，2019年开始量产，预计亏损会逐年减少。德国华翔美国

子公司新产品将于 2019 年开始投产，另外，德国华翔德国 2 家工厂截止目前经营状

况已基本得到改善。 

综上所述，我们认为德国华翔未来五年商业计划书（2017-2021 年）仍然有效，

折算到 2017 年底的现金流量净值仍然大于长期股权投资账面价值。2018 年底，我们

将继续对德国华翔的长期股权投资账面价值进行减值测试。 

3、报告期内，你公司销售费用和管理费用较上年分别增长 18.6%和 15.57%。请

补充说明你公司销售费用和管理费用增长的主要原因。 

答：公司 2014 年至 2017 年销售费用、管理费用占营业收入的比例分别约为 3%

和 8%，基本保持稳定。2014年至 2017 年销售费用及管理费用如下：  

单位：万元 

项目 2017 年 2016 年 2015 年 2014 年 

销售费用 45,078.15 38,008.30 30,057.14 27,106.80 

销售费用占营业收入比例 3.04% 3.04% 3.06% 3.11% 

管理费用 115,245.45 99,715.88 92,290.41 72,909.93 

管理费用占营业收入比例 7.78% 7.97% 9.41% 8.37% 

本期销售费用和管理费用较 2016 年增长 18.6%和 15.57%，主要系营业收入增长

18.40%所致。具体本期销售费用和管理费用增加明细如下： 

A．销售费用：2017 年度销售费用较上年增加了 7,069.86 万元，其中工资及工

资性支出增加 1,542.92 万元，运费及装卸费增加 1,170.53 万元，出口费用增加

2266.55万元。这些增加的费用除了营业收入增长所致外，也由于 2016年宁波劳伦斯

纳入合并报表范围后，受并入员工增加及其出口业务较多影响。 

B．管理费用：2017年度管理费用较上年增加了 15,529.58万元，主要系报告期

内新项目大幅增多，相关项目开发形成的技术研发费增长 10,789.89万元所致。 

4、请补充说明你公司现金及现金等价物较上年增长 2,396.68%的主要原因。 

答：本报告期公司现金及现金等价物较上年增长2,396.68%，主要原因是2017年

12月28日公司完成再融资，201,086.21万元募集资金到账所致。 
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经中国证券监督管理委员会《关于核准宁波华翔电子股份有限公司非公开发行股

票的批复》（证监许可[2017]1800号）核准，公司采取向特定对象非公开发行的方式

发行人民币普通股（A股）股票96,180,164股，共计募集资金204,382.85万元，扣除

发行费用3296.64万元后，实际募集资金201,086.21万元。截止2017年12月31日，再

融资收到的募集资金201,086.21万元存放在公司银行账户。 

如扣除募集资金影响，2017年12月31日的现金及现金等价物为115,431.06万元，

和上年同期相比减少-2215.24万元，变动比例为-1.88%，基本与上期持平。 

5、宁波劳伦斯汽车内饰有限公司（以下简称“宁波劳伦斯”）本期完成业绩承诺

95.41%，你公司并未相应计提商誉减值准备。请详细说明对宁波劳伦斯商誉减值测试

过程及未计提商誉减值准备的合理性。 

答：（1）商誉基本情况 

2016年，公司购买宁波劳伦斯汽车内饰件有限公司（以下称“宁波劳伦斯”）100%

股权，按照公允价值商定购买价格，公允价值采用收益法评估的股权价值确定，业经

中企华评估，并由其出具《评估报告》（中企华评报字（2016）第 3168号）。经评估，

劳伦斯股权价值 137,223.75万元，经双方谈判协商后最终收购价格 130,000.00万元，

超过劳伦斯可辨认净资产公允价值部分确认为商誉，计入宁波华翔合并财务报表，金

额为 98,466.49万元。 

（2）2017年业绩承诺实现情况 

宁波劳伦斯原股东宁波峰梅实业有限公司承诺宁波劳伦斯2016 年、2017年、2018

年实际净利润数（以标的公司实际所实现的净利润与扣除非经常性损益后归属于母公

司股东的净利润数孰低原则确定的净利润数）分别为 13,000.00 万元、12,430.89 万

元、16,910.10万元。 

宁波劳伦斯 2016年度经审计的当期实际净利润数 13,694.29万元，已经完成 2016

年的业绩承诺。宁波劳伦斯 2017 年度经审计的实际净利润 12,868.92 万元，扣除非

经常性损益后归属于母公司股东的净利润为 11,860.78万元。按照实际所实现的净利

润与扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润数孰低原则确定的净利润数，宁

波劳伦斯 2017年完成业绩承诺 95.41%。截至 2017年末，宁波劳伦斯累计实现扣除非
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经常性损益后归属于母公司股东的净利润大于承诺业绩。 

（3）2017年末公司的商誉减值测试过程及结果 

A．测试过程 

结合经过宁波华翔批准的宁波劳伦斯五年商业计划（2018-2022年），按照收益法

测算与商誉相关的资产组（宁波劳伦斯）未来可收回金额。测算过程中，公司使用折

现率 10.24%，与全球汽车行业总体长期平均增长率，并基本采用《评估报告》（中企

华评报字（2016）第 3168 号）中的数据。考虑宁波劳伦斯 2016-2017 年度实际经营

情况较预测盈利能力好于预测盈利能力，此商业计划可以接受。并且，考虑宁波劳伦

斯的品牌效应、客户资源、内控管理、核心技术、研发团队以及管理经验能够使得公

司的赢利能力得到较好地反映，且公司所面临的经营环境相对稳定，预期在 2023 年

度以后经营过程中能够获得较为稳定的收益且后续经营状况持续稳定。 

B．测试结果 

宁波劳伦斯未来五年现金流量现值 87,957.67 万元，永续现金流折算到 2017 年

底的现金流量净额现值为 138,637.25万元,即宁波劳伦斯资产组组合可回收的价值为

226,594.92 万元，扣除截至 2017 年 12 月 31 日有息负债 72,432.99 万元后，宁波劳

伦斯股权价值为 154,161.93万元，大于 2017年末宁波劳伦斯各项可辨认净资产的账

面价值与商誉之和 139,915.11万元。 

经测试，公司商誉未发生减值迹象，故未对商誉计提减值准备。 

6、你公司本期长期应收款主要项目为长期资金拆借款，账面余额 780.23 万元，

较上年增长 49.55 万元。请补充说明上述长期资金拆借款的借款方名称、各自借款金

额、是否与你公司存在关联关系、是否已履行相应的审批程序及信息披露义务。 

答：公司长期应收款为宁波华翔子公司德国华翔于 2012 年 9 月 3 日向其联营企

业 Helbako Gmbh拆出的长期借款 100 万欧元。该借款期限 10年，期初、期末余额变

动主要是受欧元汇率影响所致。 

上述长期借款为 2012 年公司出资购买德国 HELBAKO 公司 30%股权交易时，双方

约定的协议中的一项内容，业经 2012年 6月 28日召开的公司第四届董事会第二十一

次会议审议通过并公告（公告编号：2012-034）。公司在之后的历年定期报告中皆有
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披露。 

7、报告期内，你公司与实际控制人关系密切的家庭成员控制的企业成都华众汽

车零部件有限公司发生 33.43 万元的其他应收款，形成非经营性资金占用，形成原因

为代垫。请你公司自查上述非经营性资金占用的合规性。 

答：成都华翔轿车消声器有限公司（以下简称“成都消声器”）和成都华众汽车

零部件有限公司（以下简称“成都华众”）2017 年共发生其他应收款 33.43 万元，明

细如下表： 

单位：万元 

序号 费用明细 2017 年度发生额 

1 厂区管理费 8.30 

2 食堂费用 22.72 

3 检测费用 2.41 

合计 33.43 

 

成都华众和成都消声器都位于成都市龙泉驿区经济开发区龙安路 339 号，整车

厂规划的同一工业园区内。为降低整体运营成本，成都消声器和成都华众自投产后

一直共享“厂区、食堂”，2017 年发生需分摊“厂区管理费”、“食堂费用”为 8.3

万元以及 22.72 万元。此外，生产过程中，成都消声器向成都华众出借实验室设备，

由此产生实验室设备检测费 2.41 万元。以上费用合计 33.43 万元。该款项已于 2018

年 1 月收回。 

经公司自查，与成都华众发生的 33.43 万元其他应收款，不属于侵占上市公司

资金、资产，损害公司及其他股东合法权益的情形，上述交易活动符合《深圳证券

交易所中小企业板上市公司规范运作指引》的相关要求。 

特此公告。 

 

 

 

宁波华翔电子股份有限公司 

董事会 

2018年 7月 11日 


	1、报告期内，你公司实现营业收入148.07亿元，较上年增长18.4%。实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）7.98亿元，较上年增长11.82%。经营活动产生的现金流量净额较上年减少2.05%。同时，你公司第一季度营业收入较其他三季度变化较小，但经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度。请说明你公司营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额变动趋势不一致的主要原因及第一季度经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度的主要原因。
	答：（1）公司营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额变动趋势不一致的主要原因
	公司2016、2017年度营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额数据明细如下：
	单位：万元
	A、2017年度公司的净利润增加11.82%，与营业收入增加比例18.40%相比，相差6.58%，主要原因系:a. 公司2016年收到4000万外方安通林支付给公主岭安通林沈阳JIT工厂补偿款，计入营业外收入，因此增厚了2016年的净利润；b.2017年度重要子公司受原材料市场影响，成本增加，毛利率较上期均有不同幅度下降；c.2017年度投资收益较2016年增长比例为3.64%，远低于收入端的增长。
	B、2017年度公司经营活动产生的现金流量净额减少2.05%，主要原因系：a.2017年度银行承兑汇票用于背书转让支付长期资产购置款较2016年大幅增加，导致2017年经营活动现金流入以及投资活动现金流出同时减少；b.2017年期末存货与2016年期末相比增加约7.27%，大量占用营运资金，导致经营活动产生的现金流量净额减少。
	（2）第一季度经营活动产生的现金流量净额明显低于其他三季度的主要原因
	公司2016、2017年各季度的主要经营情况、营业收入以及经营活动产生的现金流量净额明细如下：
	单位：万元
	从上表可以看出，2016年第一季度和2017年第一季度经营活动产生的现金流量净额占全年比重都偏低，主要原因系：
	A、每年年初公司均需要与客户重新商定本年度产品的销售价格，在新的销售价格确定之前，暂按预算价格作出暂估价确认收入。当新一年度产品销售价格确定后方可向客户开票确认收款权利。而新一年度的产品销售价格一般于3月至4月确认，结合客户信用期，第一季度客户收款相对较少。反映在资产负债表上，2016年一季度、2017年一季度的应收账款金额较其他三季度都明显偏高。
	B、受农历春节影响，第一季度通常会对供应商集中付款，集中支付土地税、房产税等税费，再加上春节前后年终奖等费用的支付，第一季度的经营活动现金流出会明显增加。反映在资产负债表上，2016年、2017年第一季度的应付账款及应付职工薪酬余额较其他三季度都明显偏低。
	2、报告期内，你公司全资子公司德国华翔汽车零部件系统公司（以下简称“德国华翔”）亏损2.26亿元，但你公司认为不存在重大减值风险。请结合德国华翔海外业务开展情况及海外市场环境等因素具体分析德国华翔亏损的主要原因，并说明你公司认为该境外资产不存在重大减值风险的主要原因。
	答：随着汽车市场全球化、一体化的发展趋势日益明显，德系、美系整车厂提出了 “一地发包，全球生产”的配套理念，即要求零部件厂商在整车厂总部获取订单后，在全球各地不同市场具备就地供货的能力。为了顺应这种趋势，做大做强公司的主营业务，宁波华翔提出了国际化的战略，通过在海外收购和设立德国华翔等一系列公司，初步完成了自身的国际化布局。
	截至目前，德国华翔由于产品质量问题，造成了巨额损失，虽然海外业务遇到了较大困难，扭亏工作的时间长度也大大超出预期，但国际化战略是宁波华翔做大、做强的必经之路。诚然，德国华翔的亏损给宁波华翔的整体业绩造成了拖累，但通过德国华翔，公司成功拓展了以BMW和Mercedes-Benz为代表的国际主流车厂的相关业务，带动了公司对上述客户在国内业务的拓展，BMW的配套量由 “0”，现已稳居公司前五大客户之列，核心客户的增加，改变了原来公司以“大众”为主的局面，在找到公司新的利润增长点的同时，有效地降低了原来客...
	当然，德国华翔的扭亏也是我们这两年工作的重中之重，公司先后实施了“聘请同行业内较资深的管理团队”、“委派国内专业技术人员支援”、“德国工厂业务向罗马尼亚转移”等各种手段，努力改变欧洲业务的困境，截止目前，德国华翔扭亏为盈的趋势已经基本确立，但从财务数字上看，效果还是不明显，2017年依然延续了较大的亏损。德国华翔2017年产生亏损主要由“罗马尼亚工厂”、“美国工厂”、“德国2家工厂”3大部分组成，亏损原因说明如下：
	（1）德国华翔下属罗马尼亚子公司2017年亏损，主要是本报告期原德国工厂的真木产品项目转移至罗马尼亚生产，刚开始一段时间内产品质量不稳定，销售退回率较高。同时，作为Mercedes-Benz MFAII产品欧洲区域的生产基地，罗马尼亚公司对新项目投入较多，导致亏损加剧。
	（2）德国华翔全资美国子公司（即“NBHX Trim USA”），2017年由于重要项目EOP,收入减少明显。同时，该公司配套福特的一款产品合格率一直不高，而配套的整车车型2017年大卖，为不影响整车销售，相关“料工费”的投入都异常大幅增加，出现了产品生产越多，亏损越大的局面，导致2017年美国子公司整体经营业绩出现较大亏损。
	（3）德国华翔在德国2家工厂（指Heilsbronn工厂（即“NBHX Trim GmbH”）和HIB工厂）亏损的主要原因如下：A、HIB工厂配套宝马G3X项目，产品质量不够稳定，再加上主机厂实际订单数低于原计划数，造成投资配套产能的闲置，导致了2017年的亏损。根据目前生产经营改善计划，通过改进，产品质量合格率将逐步回升到正常水平，同时，通过与客户协商，由于减产导致的损失客户将予以一定的价格补偿。B、Heilsbronn工厂配套宝马的真木产品转移至罗马尼亚后，工厂产能利用出现了空缺，而人员工资等...
	自2015年开始，公司在每个会计年度末对德国华翔的长期股权投资账面价值进行了减值测试。2017年末，公司根据现有订单的EOP时间和未来订单的拟承接情况，重新复核了德国华翔未来五年商业计划书（2017-2021年），根据该计划书，罗马尼亚MFAⅡ项目将于2018年投产，2019年开始量产，预计亏损会逐年减少。德国华翔美国子公司新产品将于2019年开始投产，另外，德国华翔德国2家工厂截止目前经营状况已基本得到改善。
	综上所述，我们认为德国华翔未来五年商业计划书（2017-2021年）仍然有效，折算到2017年底的现金流量净值仍然大于长期股权投资账面价值。2018年底，我们将继续对德国华翔的长期股权投资账面价值进行减值测试。
	3、报告期内，你公司销售费用和管理费用较上年分别增长18.6%和15.57%。请补充说明你公司销售费用和管理费用增长的主要原因。
	答：公司2014年至2017年销售费用、管理费用占营业收入的比例分别约为3%和8%，基本保持稳定。2014年至2017年销售费用及管理费用如下：
	单位：万元
	本期销售费用和管理费用较2016年增长18.6%和15.57%，主要系营业收入增长18.40%所致。具体本期销售费用和管理费用增加明细如下：
	A．销售费用：2017年度销售费用较上年增加了7,069.86万元，其中工资及工资性支出增加1,542.92万元，运费及装卸费增加1,170.53万元，出口费用增加2266.55万元。这些增加的费用除了营业收入增长所致外，也由于2016年宁波劳伦斯纳入合并报表范围后，受并入员工增加及其出口业务较多影响。
	B．管理费用：2017年度管理费用较上年增加了15,529.58万元，主要系报告期内新项目大幅增多，相关项目开发形成的技术研发费增长10,789.89万元所致。
	4、请补充说明你公司现金及现金等价物较上年增长2,396.68%的主要原因。
	5、宁波劳伦斯汽车内饰有限公司（以下简称“宁波劳伦斯”）本期完成业绩承诺95.41%，你公司并未相应计提商誉减值准备。请详细说明对宁波劳伦斯商誉减值测试过程及未计提商誉减值准备的合理性。
	答：（1）商誉基本情况
	2016年，公司购买宁波劳伦斯汽车内饰件有限公司（以下称“宁波劳伦斯”）100%股权，按照公允价值商定购买价格，公允价值采用收益法评估的股权价值确定，业经中企华评估，并由其出具《评估报告》（中企华评报字（2016）第3168号）。经评估，劳伦斯股权价值137,223.75万元，经双方谈判协商后最终收购价格130,000.00万元，超过劳伦斯可辨认净资产公允价值部分确认为商誉，计入宁波华翔合并财务报表，金额为98,466.49万元。
	（2）2017年业绩承诺实现情况
	宁波劳伦斯原股东宁波峰梅实业有限公司承诺宁波劳伦斯2016 年、2017年、2018年实际净利润数（以标的公司实际所实现的净利润与扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润数孰低原则确定的净利润数）分别为13,000.00万元、12,430.89万元、16,910.10万元。
	宁波劳伦斯2016年度经审计的当期实际净利润数13,694.29万元，已经完成2016年的业绩承诺。宁波劳伦斯2017年度经审计的实际净利润12,868.92万元，扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润为11,860.78万元。按照实际所实现的净利润与扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润数孰低原则确定的净利润数，宁波劳伦斯2017年完成业绩承诺95.41%。截至2017年末，宁波劳伦斯累计实现扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润大于承诺业绩。
	（3）2017年末公司的商誉减值测试过程及结果
	A．测试过程
	结合经过宁波华翔批准的宁波劳伦斯五年商业计划（2018-2022年），按照收益法测算与商誉相关的资产组（宁波劳伦斯）未来可收回金额。测算过程中，公司使用折现率10.24%，与全球汽车行业总体长期平均增长率，并基本采用《评估报告》（中企华评报字（2016）第3168号）中的数据。考虑宁波劳伦斯2016-2017年度实际经营情况较预测盈利能力好于预测盈利能力，此商业计划可以接受。并且，考虑宁波劳伦斯的品牌效应、客户资源、内控管理、核心技术、研发团队以及管理经验能够使得公司的赢利能力得到较好地反映，且公...
	B．测试结果
	宁波劳伦斯未来五年现金流量现值87,957.67万元，永续现金流折算到2017年底的现金流量净额现值为138,637.25万元,即宁波劳伦斯资产组组合可回收的价值为226,594.92万元，扣除截至2017年12月31日有息负债72,432.99万元后，宁波劳伦斯股权价值为154,161.93万元，大于2017年末宁波劳伦斯各项可辨认净资产的账面价值与商誉之和139,915.11万元。
	经测试，公司商誉未发生减值迹象，故未对商誉计提减值准备。
	6、你公司本期长期应收款主要项目为长期资金拆借款，账面余额780.23万元，较上年增长49.55万元。请补充说明上述长期资金拆借款的借款方名称、各自借款金额、是否与你公司存在关联关系、是否已履行相应的审批程序及信息披露义务。
	答：成都华翔轿车消声器有限公司（以下简称“成都消声器”）和成都华众汽车零部件有限公司（以下简称“成都华众”）2017年共发生其他应收款33.43万元，明细如下表：
	单位：万元



