
1 
 

会专字[2019]2575 号 

华普天健会计师事务所（特殊普通合伙） 

对深圳证券交易所关于对苏州市世嘉科技股份有限公司 

2018 年年报的问询函的回复 

 

深圳证券交易所中小板公司管理部： 

贵部于 2019 年 3 月 11 日向苏州市世嘉科技股份有限公司（以下简称“世嘉科

技”或“公司”）发出了《关于对苏州市世嘉科技股份有限公司 2018 年年报的问询

函》（编号中小板年报问询函【2019】第 7 号），华普天健会计师事务所（特殊普通

合伙）作为世嘉科技审计机构，对该问询函就有关涉及会计师的相关问题回复如下： 

1、苏州波发特电子科技有限公司（以下简称“波发特”）2018 年度实现扣除非经

常性损益及募集资金对盈利的影响数后归属于母公司所有者的净利润 4,119.63 万元，

业绩承诺完成率为 102.99%。波发特控股子公司昆山恩电开通信设备有限公司（以下

简称“恩电开”）报告期内实现净利润 2,270.77 万元，其主要客户和供应商均为日本

电业工作株式会社（以下简称“日本电业”），报告期内恩电开与日本电业发生销售业

务 27,711.80 万元，发生采购业务 8,149.46 万元。日本电业持有恩电开 20%股权，同

时亦是你公司最大的客户与供应商。 

（1）请结合恩电开向其他方销售可比产品、采购原材料的价格，以及可比产品

和原材料的市场价格，说明恩电开向日本电业销售产品、采购原材料的价格是否合

理。 

（2）请说明恩电开与日本电业 2018 年相关业务的销售及采购政策、产品及原

材料定价依据和交易价格与 2016 年、2017 年是否存在重大差异，如存在重大调整或

差异，说明其原因及合理性。 

（3）请年审会计师对问题（1）和问题（2）发表专项意见，说明已执行的审计

程序。 
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【回复】 

（1）请结合恩电开向其他方销售可比产品、采购原材料的价格，以及可比产品

和原材料的市场价格，说明恩电开向日本电业销售产品、采购原材料的价格是否合

理。 

①恩电开与日本电业间业务情况 

日本电业成立于 1947 年，主要从事天线、滤波器等通信设备的制造和销售，系

日本国内本地化的重要通信设备集成商。其客户主要为日本电信运营商，包括日本

主要运营商 NTT DOCOMO、KDDI 等。 

出于控制生产成本的考虑，2005 年日本电业在昆山设立了恩电开，专门为其从

事通信设备的制造业务，以生产天线为主，并生产部分射频器件，但为了保证产品

品质符合日本市场严格的标准，部分核心原材料（如基板、马达等）仍由日本电业

提供，故形成了日本电业同时是恩电开的客户和供应商的情况。 

2016 年 2 月波发特收购恩电开完成后，恩电开延续与日本电业间原有的合作模

式，日本电业继续将恩电开作为其生产基地，向恩电开采购相关产品并提供部分核

心原材料，一方面保证了产品质量的一贯性，另一方面避免了其寻找新的供应商费

用和供应商切换可能带来的品质变动，符合日本企业重视与供应商长期合作的传统。 

②恩电开与日本电业关联关系情况 

波发特收购恩电开 80%股权后，日本电业继续持有恩电开 20%股权，系其重要

股东，这样不仅有利于稳定双方的合作关系，更是作为对日本电业市场知名度和成

熟团队的补偿，日本电业可以分享未来恩电开天线产品在国内市场的收益。根据相

关规定，收购完成后，日本电业与恩电开间构成关联关系。 

③恩电开向日本电业销售产品、采购原材料情况 

波发特收购恩电开时，为了保证恩电开与日本电业间合作的持续稳定，双方签

署了《关于昆山恩电开通信设备有限公司股权转让相关事宜的备忘录》，对收购后交

易定价进行了严格约定。根据《备忘录》，自股权交割后，恩电开提供给日本电业的

产品定价原则为：材料购买价（不含增值税）*1.17/1.1+工时*40 元/小时+（材料购
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买价（不含增值税）*1.17/1.1+工时*40 元/小时）*9.7%，即成本加成模式，其中材

料购买价和工时费由双方协商确定。 

鉴于上述定价模式，恩电开向日本电业采购的各类原材料均计入材料购买成本，

在完成加工后按固定的加成率定价，卖还给日本电业，采购定价与销售定价成同向

变动关系。 

在双方的合作中，由日本电业与恩电开共同设计符合日本市场特点的产品，并

由日本电业验证、确认后交由恩电开负责生产制造。基于双方的合作模式，恩电开

向日本电业销售的通信产品均为日本电业与恩电开共同设计的独家产品，同时为生

产上述产品向日本电业采购的原料亦为独供材料。 

（2）请说明恩电开与日本电业 2018 年相关业务的销售及采购政策、产品及原

材料定价依据和交易价格与 2016 年、2017 年是否存在重大差异，如存在重大调整或

差异，说明其原因及合理性。 

如上所述，恩电开根据日本电业订单情况采购相关部件，自日本电业采购的部

件均用于日本电业产品，同时，恩电开根据日本电业订单及交期组织生产交货。 

近三年，双方购销定价均依照《备忘录》执行，交易定价模式保持一致，不存

在重大差异。同时，恩电开通过提高生产效率，不仅让实际工时低于约定标准，还

进一步降低了单位工时成本，使得恩电开的生产成本低于测算的约定成本；而且随

着恩电开销售规模的扩大，规模效应逐步显现，从而拉动恩电开对日本电业的销售

毛利率稳中有升，经营业绩持续向好。 

（3）年审会计师执行的审计程序 

①了解恩电开与日本电业的交易模式，核实交易模式的持续性；了解恩电开与

日本电业的交易定价策略，检查交易文件，核实实际交易价格按照定价策略执行； 

②对日本电业进行函证和访谈，函证本期销售金额及采购金额、往来款余额，

回函确认相符； 

③对恩电开的收入确认和采购进行真实性检查及完整性检查，未见重大异常； 

④对恩电开的毛利率变动进行分析性复核，对毛利率波动进行分析，本期毛利
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率波动系正常波动； 

⑤对恩电开近三年销售日本电业相同规格型号产品的销售价格进行比对、对恩

电开近三年自日本电业采购相同规格型号的采购价格进行比对，价格基本一致，可

以确认； 

⑥对恩电开的收入及成本确认进行截止测试，未见跨期。 

会计师意见：经核查，恩电开向日本电业销售产品、采购原材料的价格合理；

恩电开与日本电业 2018 年相关业务的销售及采购政策、产品及原材料定价依据和交

易价格与 2016 年、2017 年不存在重大差异，2018 年不存在利润调整的情况。 

2、报告期内，你公司前五大客户销售额为 10.46 亿元，占你公司年度销售总额

比例为 81.71%。相应的，你公司按欠款方归集的应收账款期末余额前五名合计 1.95

亿元，占你公司应收账款期末余额合计数比例为 71.39%。 

（1）报告期内，你公司对所有应收账款均使用按账龄组合的方式计提坏账准备。

请结合你公司销售政策、回款周期、客户历史回款情况和当前经营状况等，说明应

收账款坏账准备的计提是否充分。请年审会计师发表专项意见，说明已执行的审计

程序。 

【回复】 

（1）报告期内，你公司对所有应收账款均使用按账龄组合的方式计提坏账准备。

请结合你公司销售政策、回款周期、客户历史回款情况和当前经营状况等，说明应

收账款坏账准备的计提是否充分。请年审会计师发表专项意见，说明已执行的审计

程序。 

①期末公司应收账款前五名具体销售回款情况 

单位：万元 

名称 期初余额 本期营业收入 本期回款 期末余额 

客户一 6,264.44 27,558.14 30,579.41 7,737.30 

客户二 1,953.15 12,658.45 12,604.38 3,978.63 

客户三 173.84 7,323.56 5,157.98 3,517.11 

客户四 4,360.23 18,839.32 23,296.97 2,967.21 
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客户五 3,332.33 27,711.80 29,699.12 1,346.40 

小计 16,083.99 94,091.27 101,337.86 19,546.65 

占应收账款总额比例（%） 71.39 

注：期初余额加本期营业收入减本期回款不等于期末余额主要原因是增值税影响。 

②主要客户的销售政策、回款周期等情况 

单位：万元 

名称 销售政策及回款周期 期末余额 期后回款 

期后回款占期

末余额累计比

例 

客户一 
赊销，回款周期为收

到发票 60 天 
7,737.30 5,752.25 74.34% 

客户二 
赊销，回款周期为收

到发票 30 天 
3,978.63 3,705.02 93.12% 

客户三 
赊销，回款周期为收

到发票 90 天 
3,517.11 960.83 27.32% 

客户四 
赊销，回款周期为收

到发票 45 天 
2,967.21 2,967.21 100.00% 

客户五 
赊销，回款周期为收

到发票 60 天 
1,346.40 1,346.40 100.00% 

客户一和客户二的期后回款基本覆盖了期末余额，差异主要是发票传递时间带

来的时间差；客户三期后回款占期末余额比例为 27.32%，主要系合同约定账期为 90

天所致，无逾期情况；客户四和客户五的应收账款均于期后收回。 

公司主要客户中，客户一为通讯领域的四大集成商之一；客户二、客户四均为

外资的电梯龙头企业；客户三为 A 股上市公司，近年经营状况良好，2018 年预告净

利润为 8 亿元以上；客户五成立于 1947 年，主要从事天线、滤波器等通信设备的制

造和销售，系日本国内本地化的重要通信设备集成商，相关资信状况良好。 

综上可以看出，公司客户的资信状况良好，客户基本按照合同约定付款，历史

未发生过坏账的情况，对应收账款按照按账龄组合的方式计提坏账准备是充分的。 

（2）年审会计师执行的审计程序 

①对世嘉科技应收账款管理相关内部控制的设计合理性和运行有效性进行评估

和测试； 

②对世嘉科技的坏账政策与同行业公司进行对比，基本一致； 
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③对于单项金额重大并单独计提坏账准备的应收账款和单项金额不重大但单独

计提坏账准备的应收账款，抽样复核管理层对预计未来可获得的现金流量做出评估

的依据，评价其恰当性和充分性； 

④对于管理层按照账龄组合计提坏账准备的应收账款，抽样复核付款条款等关

键信息，结合信用风险特征对应收账款进行账龄分析，复核应收账款坏账准备计提

的准确性； 

⑤执行函证程序、替代测试、期后回款情况检查，评价管理层对坏账准备计提

的合理性； 

⑥对大额应收账款客户进行现场访谈及核查。 

会计师意见：经核查，世嘉科技对于应收账款的坏账准备计提的会计政策是恰

当的，期末坏账准备计提充分。 

3、你公司因并购波发特形成 5.69 亿元商誉，截至报告期期末，相关商誉未计提

减值准备。请你公司说明是否已聘请资产评估机构进行评估，披露相关商誉减值测

试的具体计算过程。请年审会计师说明已执行的审计程序。 

【回复】 

2018 年末，公司聘请具有证券期货相关业务评估资格的中水致远资产评估有限

公司(以下简称“中水致远”)对以 2018 年 12 月 31 日为基准日的商誉减值测试范围含

商誉在内的资产组进行评估。 

中水致远出具了中水致远评报字[2019]第 020025 号《苏州市世嘉科技股份有限

公司并购苏州波发特电子科技有限公司所涉及的以财务报告为目的的商誉减值测试

项目资产评估报告》，根据上述评估报告波发特纳入商誉减值测试范围含商誉在内的

资产组预计未来现金流量现值为 105,041.00 万元。 

公司的商誉减值测试的具体方法如下： 

首先，对不包含商誉的资产组或者资产组组合进行减值测试，计算可收回金额，

并与相关账面价值相比较，确认相应的减值损失； 

其次，对包含商誉的资产组或者资产组组合进行减值测试，比较这些相关资产
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组或者资产组组合的账面价值(包括所分摊的商誉的账面价值部分)与其可收回金额，

如相关资产组或者资产组组合的可收回金额低于其账面价值的，应当就其差额确认

减值损失，减值损失金额应当首先抵减分摊至资产组或者资产组组合中商誉的账面

价值；再根据资产组或者资产组组合中除商誉之外的其他各项资产的账面价值所占

比重，按比例抵减其他各项资产的账面价值。 

公司商誉减值测试的具体计算过程如下： 

单位：万元 

项目 金额 备注 

长期资产 12,989.91 
波发特扣除合并后增加业

务的长期资产 

营运资金  17,667.26   

自合并日开始持续计算的公允价值

调整 
  1,943.05   

资产组账面价值  32,600.22   

资产组可回收金额 105,041.00  

商誉  56,855.93   

未确认归属于少数股东的商誉   2,591.54  
波发特下属子公司恩电开

的少数股东 

包含整体商誉的资产组的公允价值 92,047.69  

资产组可回收金额 105,041.00  

期末资产组可回收金额高于包含整体商誉的资产组的公允价值，期末商誉无需

计提减值准备。 

年审会计师执行的审计程序： 

（1）复核管理层对资产组的认定和商誉的分摊方法； 

（2）了解各资产组的历史业绩情况及发展规划，以及宏观经济和所属行业的发

展趋势； 

（3）评价管理层估计资产组的可收回金额采用的方法和假设，评价商誉减值测

试关键假设的适当性，复核现金流量预测和所采用折现率的合理性； 

（4）评价管理层聘任的专业评估机构的胜任能力、专业素质和客观性，了解其

评估工作，对其出具的评估报告进行复核。 
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通过实施以上程序，我们认为收购波发特形成的商誉于 2018 年末无需计提减值

准备。 
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（此页无正文，为《华普天健会计师事务所（特殊普通合伙）对深圳证券交易所关

于对苏州市世嘉科技股份有限公司 2018 年年报的问询函的回复》的盖章页。） 

 

 

 

 

 

 

 

 

华普天健会计师事务所（特殊普通合伙） 

 

2019 年 3 月 13 日 
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