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证券代码：001298 证券简称：好上好 公告编号：2023-052 

深圳市好上好信息科技股份有限公司 

关于对深圳证券交易所半年报问询函的回复公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，不存在任

何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏。 

 

深圳市好上好信息科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 10

月 11 日收到了深圳证券交易所《关于对深圳市好上好信息科技股份有限公司

2023 年半年报的问询函》（公司部半年报问询函〔2023〕第 30 号）（以下简称

“问询函”）。公司对问询函提出的问题高度重视，立即组织相关部门及人员共

同对问询函所涉问题进行认真的核查与分析，现将有关问题的回复公告如下： 

问题一：你公司于 2022 年 10 月 31 日上市。2022 年，你公司营业收入 63.95

亿元，同比下降 6.52%，归属于上市公司股东的净利润(以下简称“净利润”)0.99

亿元，同比下降 46.79%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润(以

下简称“扣非后净利润”)为 0.96 亿元，同比下降 48.44%。2023 年上半年，你

公司营业收入 27.84亿元，同比下降 23.51%，净利润 0.18亿元，同比下降 79.30%，

扣非后净利润为 0.16 亿元，同比下降 81.09%。请你公司： 

（1）结合行业发展状况、主要客户及供应商变动、收入结构及业务模式变

化、成本费用控制等因素，详细分析你公司上市后营业收入及净利润持续下滑

的原因及合理性，你公司经营情况是否与同行业公司存在重大差异、是否与首

发审核报告期相比发生重大变化。 

（2）说明你公司近三年业绩是否真实，并核实招股说明书等前期信息披露

文件是否充分提示业绩大幅下滑风险。 

【回复】 

公司主营业务包括电子元器件分销、物联网产品设计及制造和芯片定制，其

中电子元器件分销业务收入为公司主要收入来源。 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。 
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（一）行业发展状况 

全球消费电子市场经过了 2019年至 2021年行业高速发展，从 2022年开始，

受宏观经济疲软、全球消费电子市场周期性低迷等诸多因素影响，近几年来电子

元器件分销商的营业收入均存在一定波动性。 

 

根据海关总署统计数据，如上图所示，2020 年、2021 年中国累计进口集成

电路数量较其去年同期增加 22.1%、16.9%，中国累计出口集成电路数量较其去

年同期增加 18.8%、19.6%；而 2022 年中国累计进口集成电路数量较去年同期减

少 15.3%，中国累计出口集成电路数量较其去年同期减少 12%；2023 年 1-6 月中

国累计进口集成电路数量较去年同期减少 18.5%，中国累计出口集成电路数量较

去年同期减少 10%。 

（二）结合主要客户及供应商变动、收入结构及业务模式变化、成本费用

控制等因素，分析公司上市后营业收入及净利润持续下滑的原因及合理性 

1、主要客户及供应商变动情况 

公司作为电子元器件分销商，主要向消费电子、物联网、照明等应用领域的

电子产品制造商销售电子元器件，并提供相关产品设计方案和技术支持等服务。

同时基于客户的产品需求和多年来的技术积累，逐步开拓了物联网产品设计及制

造业务，并开展了芯片定制业务。 

近年来，公司的授权分销业务模式较为稳定，公司目前已取得授权的供应商

（原厂）数量超过 100 家，公司向境内外原厂采购的元器件产品主要应用于消费

电子、物联网、照明等应用领域，该等元器件属于产业通用型芯片，公司与主要
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上游原厂的合作也较为稳定，业务的可持续性较强。 

2020 年度至 2023 年上半年各期间，公司前五大客户包括四川长虹、康冠、

兆驰股份、小米集团、移远通信、华曦达等知名电子产品制造商，前五大客户涉

及 6 家公司，平均合作年限在 10 年以上，合作关系长期稳定。 

公司近三年前五大客户及供应商整体合作情况较前期保持稳定，但受宏观经

济变动以及终端需求下降的因素影响，导致公司营业收入较前期下降。公司也在

不断开拓新的上下游市场资源，进一步丰富公司的产品结构及销售渠道。 

2、收入结构及业务模式变化情况 

公司最近三年及一期的营业收入构成如下： 

单位：万元 

项目 2020年度 2021年度 2022年度 2023年上半年 

主营业务收入 526,060.59 684,093.50 639,490.09 278,435.51 

其他业务收入 4.31 0 28.65 11.00 

合计 526,064.90 684,093.50 639,518.74 278,446.51 

同时，公司最近三年及一期的主营业务收入按业务类型分类情况如下： 

单位：万元 

项目 2020年度 2021年度 2022年度 2023年上半年 

电子元器件分销 524,734.26 681,392.12 637,462.95 277,573.27 

物联网产品设计及制造 1,221.09 2,270.11 1,895.88 837.02 

芯片定制 105.24 431.26 131.25 25.23 

合计 526,060.59 684,093.50 639,490.09 278,435.51 

公司主营业务为电子元器件分销、物联网产品设计及制造和芯片定制，以上

各年度，公司主营业务收入占营业收入的比重均超过 99%，公司主营业务突出，

其中电子元器件分销业务为公司主要的收入来源。公司主营业务及业务模式在近

几年内没有发生重大变化。 

3、毛利率情况 

公司近三年毛利率情况如下： 

单位：万元 

项目 2020 年度 2021 年度 2022 年度 2023年度上半年 

营业收入 526,064.90 684,093.50 639,518.74 278,446.51 

营业成本 497,101.15 643,509.23 607,419.40 264,580.74 

毛利率 5.51% 5.93% 5.02% 4.98% 
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2022 年度较 2021 年度，公司毛利率有所下降，主要是受电子元器件分销业

务各产品的毛利率变化影响所致。公司分销的产品主要是 SoC 芯片、无线芯片

及模块、电源及功率器件、模拟/数字器件、存储器，2022 年度，受下游消费电

子市场需求持续萎缩的影响，市场竞争加剧，市场需求发生一定程度的分化。毛

利率相对较高的无线芯片及模块、电源及功率器件、模拟/数字器件等手机及周

边领域产品的下游需求较上年下降，故此部分产品的销售收入减少；而毛利率相

对较低的电视 SoC 芯片销售收入略有上升，2022 年度毛利率相对较低的产品销

售占比增加，公司销售结构的变化导致了公司综合毛利率下滑。2023 年上半年

销售结构较 2022 年未发生明显变化，但受分销业务毛利率波动的影响，2023 年

上半年毛利率较上年同期有所下降。 

4、成本费用情况 

公司近三年期间费用的构成及变动情况如下： 

单位：万元 

项目 2021 年度 2022 年度 2023 年度上半年 

销售费用 4,821.99 5,815.37 3,384.16 

管理费用 4,816.00 5,669.27 2,942.71 

研发费用 4,110.30 4,292.32 1,886.20 

财务费用 2,536.10 4,825.66 1,615.96 

合计 16,284.39 20,602.62 9,829.03 

公司年化人数 471 510 524 

2022 年度较 2021 年度，公司经营费用有所上升，主要是销售费用与管理费

用的增长，其中职工人数增加、上调员工工资、市场差旅招待等费用有所增加是

主要影响因素。另外公司 2022 年度财务费用较 2021 年度增加明显，主要受美元

加息导致利息支出增加、汇兑损益的影响，其中利息支出增加 1,315.53 万元、汇

兑损益增加 1,092.24 万元。 

2023 年受宏观经济疲软、消费电子市场持续低迷影响，公司的营收受到一

定的冲击和影响。在此大环境下，公司着眼于战略布局，未对销售人员数量作出

对应缩减，而是更进一步加大对新市场、新客户的资源投入，为未来的发展奠定

基础。同时公司也在积极做开源节流的管理措施，努力缩减不必要的其他开支，

提升公司的盈利水平。 

综上所述，公司自 2022 年 10 月上市后，公司与上下游客户及供应商合作稳

定，收入结构及业务模式未发生重大变化。2022 年度较 2021 年度、2023 年上半
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年较上年同期营业收入及净利润的下滑，主要是因受宏观经济变化及全球消费电

子市场周期性低迷、终端客户需求放缓等外部因素影响；同时受公司 2022 年公

司毛利率较前期下降、财务费用增加以及 2023 年加大市场销售投入导致销售费

用增加等因素叠加影响所致。 

（三）说明你公司经营情况是否与同行业公司存在重大差异、是否与首发

审核报告期相比发生重大变化 

同行业 2021年度、2022年度及 2023年上半年分销业务收入变动情况如下： 

单位：万元 

公司名称 
2023年上半年 2023年上半年

较 2022年同期

收入变动率 

2022 年度 2021年度 2022 年收入较

2021 年收入变

动率 收入 收入 收入 

润欣科技 94,382.82 -6.59% 210,153.45 185,760.63 13.13% 

睿能科技 55,987.32 -26.82% 148,522.33 143,970.60 3.16% 

雅创电子 83,676.41 -5.72% 196,775.78 133,546.33 47.35% 

深圳华强 751,289.83 -30.97% 1,951,787.85 1,909,686.13 2.20% 

中电港 1,564,300.97 -37.61% 4,320,444.52 3,835,962.46 12.63% 

英唐智控 209,902.10 -14.71% 469,769.91 568,107.77 -17.31% 

力源信息 248,014.11 -42.26% 754,545.13 1,005,486.69 -24.96% 

好上好 277,573.27 -23.58% 637,462.95 681,392.12 -6.45% 

由上表可见，同行业可比公司 2023 年上半年分销业务收入均较 2022 年同期

下降，公司与同行业可比公司在 2023 年上半年经营上面临的外部影响因素趋同；

力源信息和英唐智控的产品结构与公司较为相似，均以电子元器件分销为主业，

其销售收入均较上年下降，公司与二者的营收规模接近，在 2022 年的业绩变动

趋势相似，均受手机、安防等消费类电子市场下行的影响较大。 

综上所述，2022 年至 2023 年上半年，受宏观经济变动、全球消费电子市场

周期性低迷影响，集成电路行业 2022 年至 2023 年上半年呈下滑状态，同行业可

比公司 2023 年上半年业绩均有所下降，公司虽然在 2022 年度、2023 年上半年

营业收入及净利润也均较上年同期有一定下降，但客户及供应商上下游合作稳定，

与首发审核报告期相比，公司经营模式及收入结构未发生重大变化，与同行业可

比公司相比销售趋势情况类似。同时，公司也在积极开拓新的市场及销售渠道，

做好相关成本费用控制，努力提升公司的盈利水平。 
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（四）说明你公司近三年业绩是否真实，并核实招股说明书等前期信息披

露文件是否充分提示业绩大幅下滑风险 

公司近三年业绩真实，均经天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）审核并

出具无保留意见的审计报告。公司已在招股说明书中对下游市场需求下滑、分销

业务毛利率变动、汇率波动、国际贸易纷争等可能导致公司业绩大幅下滑的风险

进行了风险提示，具体内容如下： 

序号 风险因素 主要提示内容 
是否提示业

绩下滑风险 

1 
下游市场需求

下滑的风险 

如果公司下游市场发生不利变化，将可能会导致公司出现

客户需求下降、电子元器件库存上升、资金压力加大等情

况，从而对公司的经营业绩产生重大不利影响。 

是 

2 

电子元器件分

销业务毛利率

变动的风险 

如果未来公司电子元器件产品下游应用领域、产品结构、

市场供求情况以及下游销售价格、上游采购成本发生重大

不利变化，则可能导致公司电子元器件分销业务的毛利率

进一步下降，进而影响公司的盈利能力。 

是 

3 汇率波动风险 

如果未来美元对港币和人民币对港币汇率波动较大，则公

司可能会产生汇兑损失，进而导致公司利润下滑，这将会

对公司经营业绩造成不利影响。 

是 

4 
国际贸易纷争

风险 

如果相关国家在未来加大对中国半导体产业的限制，将贸

易制裁领域进一步扩大，则公司可能面临无法从相关国家

和地区进口芯片的风险，从而对公司的生产经营带来严重

的负面影响。 

是 

5 

固定资产折旧、

人员费用增加

导致利润下滑

的风险 

根据公司可行性论证，首次公开发行股票募集资金投资项

目建成投产后，新增固定资产折旧、人员费用增加将被新

增收入消化，公司整体盈利水平将得到提升。但是，若市

场环境出现不利变化导致项目的预期收益下降，公司存在

固定资产折旧、人员费用增加导致利润下滑的风险。 

是 

因受 2022 年第四季度下游消费电子等市场需求进一步疲软、毛利率下降、

汇率波动导致汇兑损失增加等因素叠加影响，导致公司在上市公告书中的 2022
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年度业绩预计数据产生一定的偏差，公司已于 2023 年 1 月 20 日披露了《2022

年度业绩预告修正公告》；此外，公司于 2023 年 7 月 15 日披露了《2023 年半

年度业绩预告》，提示公司 2023 年上半年经营业绩相比 2022 年同期有所下降，

并提醒广大投资者谨慎决策，注意投资风险。 

综上，公司已在招股说明书等前期信息披露文件中充分提示业绩大幅下滑风

险。 

问题二：你公司自 2023 年 7 月 1 日起对应收款项（包含应收账款和其他应

收款）中按信用风险特征组合—账龄组合计提坏账准备的各账龄区间坏账准备

计提比例等会计估计予以变更，对账龄半年以内（含半年）的预计信用损失率

由 5%变更为 0.5%，对账龄 1～2 年（含 2 年）的预计信用损失率由 20%变更为

50%，对账龄 2～3 年（含 3 年）的预计信用损失率由 50%变更为 70%。你公司

披露的调整原因为：你公司客户主要是消费电子、物联网、照明等应用领域的

知名电子产品制造商，应收款项信用损失风险较低。从 2018 年至 2022 年应收

账款坏账核销情况分析，核销比例远低于计提比例，应收款项坏账风险极低；

且与同行业上市公司的预期信用损失计量方法进行对比，你公司 6 个月以内（含

6 个月）账龄的计提比例高于同行。请你公司量化说明按信用风险特征组合—账

龄组合计提坏账准备的各账龄区间坏账准备计提比例变更对你公司最近一个会

计年度经审计净利润及最近一期经审计的净资产的影响，预计对 2023 年净利润

的影响，并说明变更后的坏账准备计提比例与同行业可比公司是否存在较大差

异。 

【回复】 

（一）公司 2022 年按信用风险特征组合—账龄组合计提坏账准备的各账龄

区间坏账准备计提比例变更对最近一个会计年度经审计净利润及最近一期经审

计的净资产的影响情况 

（1）应收账款坏账准备 

单位：万元 

名称 
2022 年 12 月

31 日账面余额 

变更前坏账准

备计提金额 

变更前坏账准

备计提比例 

变更后坏账准

备计提金额 

变更后坏账准

备计提比例 



8 

6 个月以内（含 6 个月） 97,553.53 4,877.68 5.00% 487.77 0.50% 

6 个月-1 年（含 1 年） 1,082.52 54.13 5.00% 54.13 5.00% 

1-2 年（含 2 年） 19.87 3.97 20.00% 9.94 50.00% 

2-3 年（含 3 年） 20.26 10.13 50.00% 14.18 70.00% 

3 年以上 230.16 230.16 100.00% 230.16 100.00% 

合计 98,906.34 5,176.07  796.18  

（2）其他应收款坏账准备 

单位：万元 

名称 
2022 年 12 月

31 日账面余额 

变更前坏账准

备计提金额 

变更前坏账准

备计提比例 

变更后坏账准

备计提金额 

变更后坏账准

备计提比例 

6 个月以内（含 6 个月） 45.08 2.25 5.00% 0.23 0.50% 

6 个月-1 年（含 1 年） 286.32 14.32 5.00% 14.32 5.00% 

1-2 年（含 2 年） 16.72 3.34 20.00% 8.36 50.00% 

2-3 年（含 3 年） 5.58 2.79 50.00% 3.91 70.00% 

3 年以上 34.13 34.13 100.00% 34.13 100.00% 

合计 387.83 56.83  60.94  

经测算，按信用风险特征组合—账龄组合计提坏账准备的各账龄区间坏账准

备计提比例变更，减少应收账款坏账准备 4,379.89 万元，增加其他应收款坏账准

备 4.10 万元，考虑所得税等的影响，共计增加净利润 3,542.54 万元，增加净资

产 3,658.08 万元。坏账准备计提比例变更增加的净利润，占公司 2022 年度经审

计净利润的 35.70%；坏账准备计提比例变更增加的净资产，占公司 2022 年末经

审计净资产的 2.43%，不会对公司经营业绩产生重大不利影响。 

虽然公司 2023 年上半年受宏观经济影响，营业收入较去年同期有所下降，

公司正在努力开拓市场销售，同时积极回笼资金，加强现金流管理。同时，公司

主要客户较为稳定，回款情况良好。综上，变更坏账准备计提比例预计不会对公

司 2023 年净利润构成重大影响。 

（二）变更后的坏账准备计提比例与同行业可比公司相比情况 

公司变更后的坏账准备计提比例与同行业可比公司对比如下： 

应收账款账龄 好上好 深圳华强 英唐智控 睿能科技 中电港 力源信息 润欣科技 雅创电子 

6 个月以内（含

6 个月） 
0.50% - - 5.00% 0.50% 0.18% - - 

6 个月-1 年（含

1 年） 
5.00% 5.00% 3.00% 5.00% 5.00% 9.11% 10.00% 10.00% 

1-2 年（含 2 年） 50.00% 10.00% 10.00% 10.00% 30.00% 49.52% 50.00% 50.00% 
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2-3 年（含 3 年） 70.00% 20.00% 20.00% 50.00% 50.00% 79.83% 100.00% 100.00% 

3-4 年（含 4 年） 100.00% 50.00% 50.00% 100.00% 80.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

4-5 年（含 5 年） 100.00% 80.00% 80.00% 100.00% 90.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

5 年以上 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

如上表所示，公司变更后的坏账准备计提比例与同行业上市公司不存在重大

差异。账龄 6 个月以内（含 6 个月）的坏账准备计提比例为 0.5%，高于润欣科

技、深圳华强、力源信息、英唐智控和雅创电子，低于睿能科技，与中电港持平；

账龄 1-2 年（含 2 年）的坏账准备计提比例为 50.00%，与润欣科技、雅创电子

一致，高于深圳华强、中电港、力源信息、英唐智控和睿能科技；账龄 2-3 年（含

3 年）的坏账准备计提比例为 70.00%，高于深圳华强、中电港、英唐智控和睿能

科技，低于润欣科技、力源信息、雅创电子。综上，公司变更后的坏账准备计提

比例与同行业可比公司相比不存在较大差异。 

问题三：半年报显示，报告期内，你公司销售费用 3384.16 万元，同比增长

41.36%，主要原因为你公司报告期内增加对销售市场的资源投入以及职工薪酬

增加所致。报告期内，你公司销售费用中职工薪酬 2757.53万元，同比增长 39.64%。

请你公司结合员工结构、人均工资变动情况，说明销售费用中职工薪酬增长的

原因及合理性，与你公司销售规模的变动是否匹配。 

【回复】 

2023 年上半年公司销售费用较去年同期增长 41.36%，主要是受职工薪酬、

招待费、差旅费等影响因素，2022 年上半年，公司部分销售区域的市场活动受

不可控因素影响受限，而 2023 年市场活动开展正常，与去年同期相比部分项目

费用增长较快。 

同时 2023 年度公司销售人员数量有所增加，2023 年上半年销售人员年化平

均人数 201 人，而 2022 年同期销售人员年化平均人数 171 人，人员增长 17.55%。

同时 2023 年员工工资较上年也有所上调，以上因素综合导致公司 2023 年上半年

销售费用中的职工薪酬较 2022 年度增长 39.64%。 

2023 年度上半年与 2022 年度同期，公司销售人员的年度平均薪酬情况如下：

单位：万元 
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项目 2023年度上半年 2022 年度同期 

销售费用--工资、奖金、福利费、社会保险费及公积金 2,757.53 1,974.70 

销售人员月平均人数 201 171 

人均薪酬（万元） 13.72 11.54 

上图所示，公司 2023 年上半年与 2022 年同期相比，人均薪酬有一定增幅。 

2023 年度，宏观经济疲软、消费电子市场持续低迷，公司的营收受到一定

的冲击和影响。在此大环境下，公司着眼于战略布局没有对销售人员数量作出对

应缩减，而是更进一步加大对新市场、新客户的开拓，增加销售部门的人力资源

投入及市场投入，为未来的发展奠定基础。 

综上，2023 年上半年销售费用的支出在合理范围内，符合公司实际经营需

求。 

特此公告。 

深圳市好上好信息科技股份有限公司 

董事会 

2023 年 10 月 16 日 


