
广东万和新电气股份有限公司 2016 年年度报告摘要 

1 

证券代码：002543                           证券简称：万和电气                           公告编号：2017-011 

广东万和新电气股份有限公司 2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应

当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。 

董事、监事、高级管理人员异议声明 

姓名 职务 内容和原因 

声明 

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议 

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

是否以公积金转增股本 

□ 是 √ 否  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 440,000,000 股为基数，向全体股东每 10 股派

发现金红利 7.30 元（含税），送红股 0股（含税），不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 万和电气 股票代码 002543 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 卢宇凡 李小霞 

办公地址 
广东省佛山市顺德高新区(容桂)建业中路

13 号 

广东省佛山市顺德高新区(容桂)建业中路

13 号 

电话 0757-28382828 0757-28382828 

电子信箱 vw@vanward.com vw@vanward.com 
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2、报告期主要业务或产品简介 

A、主营业务变化情况 

公司持续专注于以燃气热水器为核心的燃气具业务的发展，并以燃气灶具为基础，向高度相关的吸油

烟机、消毒柜等厨电产品领域进行多元化延伸。公司在生活热水和供暖热水供应领域积极探索，顺应热水

器行业多种能源集成应用的发展趋势，前瞻性地致力于节能型常规能源产品和空气能、太阳能等新能源热

水产品的开发，并已成为多能源集成热水系统领域的先行者，公司还加大研发力度，从原来单一的生活热

水产品发展到集生活热水、采暖热水、制冷、烘干以及余热回水等多用途产品。同时，公司也发力布局大

健康产业，进军净水领域。 

自公司设立以来，主营业务未发生显著变化。 

B、经营模式 

我国厨卫电器行业经营模式有自有品牌运营商、原始设计制造商与原始设备制造商三种模式，公司依

托强大的营销、研发、制造能力，集三种模式于一体，可根据国内外用户需求进行快速响应。公司在“万

和”品牌的基础上，围绕智能化及国际化发展趋势，新增意大利Unical AG S.p.A.授权的国际品牌

“Schuster”，进而与“博世”品牌强强联合、优势互补，从品牌塑造着手，深化战略转型。 

C、主要业绩驱动因素 

a、消费需求乐观和消费观念转变，消费升级促成产业升级机遇。随着中国社会经济的发展，中产阶

层正在快速的崛起，购买能力相对较强，个性化消费渐成主流，消费特点呈现年轻化、品牌化、品质化，

由此引发的市场消费升级，也推动着厨卫企业不断研究消费者痛点，提升产品品质、丰富产品的内涵和功

能，在产品创新上取得突破。随着消费环境的成熟，消费者对品质的追求愈发明显，品牌已经成为消费者

选购产品的重要标准。 

b、城镇化进程加快，促进厨卫电器需求量增长。城镇化是现代经济增长的重要动力，三、四级甚至

农村市场对于厨卫电器的需求逐年递增，因此将为厨卫市场带来新的契机，目前各厨卫品牌对线上渠道及

三四级市场重视程度逐渐增加。随着城镇化进程的加快，未来新的消费需求将会得到集中释放，不仅在于

线上电商的供给输出，更在于线下渠道的双效合一。随着线上线下渠道融合速度加快、电商渠道进一步下

沉到乡镇及农村市场，电商平台也将加大对山寨厨卫品牌的清退力度，为品牌企业腾出更多的市场空间。 

c、渠道融合助力线上扩容，区域市场蕴藏机遇。厨卫市场整体规模在不断扩张，同时消费者的购物

习惯在发生变化，越来越多的消费者愿意在网上购买厨卫产品，而电商平台为满足消费者需求也在不断进

行高端化产品布局及营销，再加上电商渠道自身的特点使其在新品类导入方面更具优势，以及厨卫家装电

商化加速，这些因素都将支撑线上厨卫市场的高速增长。 

d、供给侧改革政策加速产业融合。厨卫市场在刺激政策退出后进入自我调整周期，更新改善需求成

为市场主导，竞争更多地转向存量市场，以供给结构、机制为主导的改革成为厨卫行业的迫切需求。与此

同时，围绕“智能家居”等产业风口，部分原产业链上下游企业加速挤入整机市场，在加速产业竞争热度

同时，给厨卫行业带来资本、观念、技术、新商业模式，产业合作更加频繁，促进行业升级转型，改变厨

卫行业产能过剩的市场现状，加速产业融合。 
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e、随着国家“煤改气”、“煤改电”政策的陆续落地，品牌知名度高、口碑好、产品售后可靠的厂

商迎来利好。据统计，国家在2016年共计18个省份实施了“煤改气”和“煤改电”措施，大力推进天然气

事业飞速发展，改“气”是重中之重，使公司的燃气热水器、热泵热水器、燃气壁挂炉、电热水器等产品

迎来政策春天，市场有望呈现高速增长。 

f、家电智能化是大势所趋。基于智能控制技术以及物联网、大数据、云计算等相关领域应用技术的

日趋成熟，加上各种移动智能终端的普及，有效推动了智能家电的快速发展，传统家电产品与“互联网+”

相关技术的融合发展已成为行业共识，从提供单一智能产品到为客户提供智慧家居整体解决方案，直至构

建互联、互通、合作、共享的智慧家居平台生态链，掌握核心资源的行业龙头企业成长空间巨大。 

D、公司所属行业的发展阶段及所处行业地位 

a、所属行业的发展阶段 

公司所属行业为厨卫电器行业。厨卫电器行业总体处于较为成熟的发展阶段，市场竞争较为充分，在

众多涉足厨卫电器生产的企业中，三大类型的企业——专业厨卫电器企业、综合性家电企业和外资厨卫品

牌企业占据市场主导地位。在厨卫电器行业两大分支中，热水器行业的品牌集中度相对较高，市场的品牌

集中度预计将进一步提升；而厨房电器行业的品牌集中度相对偏低，由于国内消费者对厨房电器产品的消

费诉求与国外存在较大差异，因此国内品牌凭借对国内消费需求的良好把握，在市场竞争中占据领导地位。 

在热水/供暖系统领域，目前燃气壁挂炉市场品牌数量繁多，品质良莠不齐，公司介入燃气壁挂炉市

场以来，以等同国际化品牌的优良品质、细致贴心的服务很快从竞争中脱颖而出，业务取得飞跃式的发展，

已经成为国内燃气壁挂炉行业的领军品牌。 

b、所处行业地位 

据中怡康市场数据显示，公司2016年度燃气热水器零售量为405,848台，零售量份额为16.71%，已连

续十三年行业排名第一；公司电热水器在广东区域2016年度市场占有率为20.40%，销售额年度累计同比增

长率为10.13%，获广东区域2016年度市场占有率行业第一，在全国一、二、三、四级市场增长率均排名第

一；消毒碗柜、燃气灶、吸油烟机的市场占有率均处于行业前列，燃气热水器和燃气炉具的出口量连续多

年领先行业同类产品，燃气壁挂炉的出口在2016年也呈现爆发式增长。 

报告期内，公司从“中国航天事业合作伙伴”升格为“中国航天事业战略合作伙伴”，公司践行“品

质零缺陷，标准航天级”的管理法则精工制造，以“航天级”品质产品，得到了业界和消费者的支持和认

可。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：人民币元 
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 2016 年 2015 年 本年比上年增减 2014 年 

营业收入 4,959,512,140.73 4,192,219,707.55 18.30% 3,977,717,487.66 

归属于上市公司股东的净利润 431,167,704.75 319,098,684.92 35.12% 266,886,355.22 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
406,830,591.46 308,537,062.00 31.86% 256,684,834.58 

经营活动产生的现金流量净额 883,985,855.41 678,662,717.49 30.25% 207,249,098.37 

基本每股收益（元/股） 0.9799 0.7252 35.12% 0.6066 

稀释每股收益（元/股） 0.9799 0.7252 35.12% 0.6066 

加权平均净资产收益率 14.20% 11.65% 2.55% 10.20% 

 2016 年末 2015 年末 本年末比上年末增减 2014 年末 

资产总额 5,090,434,610.49 4,255,957,722.34 19.61% 3,756,203,890.90 

归属于上市公司股东的净资产 2,923,447,271.89 2,820,518,606.17 3.65% 2,580,477,072.89 

（2）分季度主要会计数据 

单位：人民币元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 1,294,693,651.06 1,085,228,314.74 1,077,136,145.00 1,502,454,029.93 

归属于上市公司股东的净利润 106,564,322.77 123,744,246.45 63,374,140.61 137,484,994.92 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
105,604,635.68 123,127,094.80 48,273,698.52 129,825,162.46 

经营活动产生的现金流量净额 352,864,144.85 280,903,965.29 172,417,303.44 77,800,441.83 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通股股

东总数 
19,071 

年度报告披露日前

一个月末普通股股

东总数 

14,073 

报告期末表决权

恢复的优先股股

东总数 

0 

年度报告披露日前一

个月末表决权恢复的

优先股股东总数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份数

量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

广东万和集团

有限公司 

境内非国有

法人 
38.25% 168,300,000 0   

卢础其 境内自然人 16.70% 73,490,400 36,745,200   

卢楚隆 境内自然人 9.19% 40,425,000 30,318,750   

叶远璋 境内自然人 5.51% 24,255,000 18,191,250   

卢楚鹏 境内自然人 5.51% 24,255,000 18,191,250   

中国建设银行

股份有限公司

－摩根士丹利

华鑫品质生活

精选股票型证

其他 1.26% 5,525,591 0   
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券投资基金 

中国建设银行

股份有限公司

－摩根士丹利

华鑫卓越成长

混合型证券投

资基金 

其他 0.58% 2,554,486 0   

中航鑫港担保

有限公司 
国有法人 0.50% 2,200,000 0   

华夏成长证券

投资基金 
其他 0.44% 1,940,349 0   

吴军 境内自然人 0.40% 1,751,119 0   

上述股东关联关系或一致行

动的说明 

广东万和集团有限公司为公司的控股股东，公司股东卢础其、卢楚隆和卢楚鹏三人为兄弟关

系，同时为一致行动人。三人为广东万和集团有限公司实际控制人、本公司实际控制人；中

国建设银行股份有限公司－摩根士丹利华鑫品质生活精选股票型证券投资基金和中国建设银

行股份有限公司－摩根士丹利华鑫卓越成长混合型证券投资基金应为关联方。对于其他股东，

公司未知他们之间是否存在关联关系，也未知他们之间是否属于《上市公司股东持股变动信

息披露管理办法》中规定的一致行动人。 

参与融资融券业务股东情况

说明（如有） 
不适用 

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公司债券 
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否 

三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求 

否 

报告期内，面对复杂严峻的国内外经济形势，公司继续深化企业内部改革，积极主动应对市场激烈竞

争，瞄准经营目标，精心布置落实各项降本增效措施，适时调整营销策略，夯实内部管理，发扬工匠精神，

扎实开展各项工作，实现稳中有进、稳中提质，公司市场业绩表现十分抢眼，保持了持续向好的快速发展

态势。报告期内，公司实现营业总收入4,959,512,140.73元，较上年同期增长18.30%；营业利润

495,303,256.68元，较上年同期增长36.14%；利润总额519,133,128.90元，较上年同期增长37.02%；归属

于上市公司股东净利润431,167,704.75元，较上年同期增长35.12%。 

A、在国内营销方面的建设情况 

在营销管理方面，公司在持续建设云营销系统、O2O系统、万和官方商城、万和全员直销四大系统的

基础上，继续探索线下共享线上发展红利的创新模式。在公司内部真正实施营销与事业部的目标、利润打

通考核，利益共享的机制。 

传统渠道实施了全国统一到岸价管理，实现了全国费用计提的标准。淡化年度考核，推行了季度月清

月结的考核体系，确保了目标按进度执行。深化与连锁的合作关系，全年进行了多频次的差异化主推及超

级品牌日推广活动，全国KA零售总增长超过20%。外部整合渠道资源，进行差异化主推，实现竞品份额的

抢夺；借助品牌端传播与助力，整合多方资源，通过全方位的促销、新品、事件、热点等传播，拉动销售。 

公司实现线下产品与经销商打通的O2O模式，加强对于各平台的产品、价格、费用的控制力。在电子

商务平台建设方面，公司将电商平台全部转化为工厂运营，并提前布局“双十一”，打造包含腾讯视频、

天猫、今日头条、人民网、机场大屏、广点通&DSP等多渠道、多方式的超级投放矩阵。2016年“双十一”，

公司电商自营平台销售额约1.01亿元。报告期内，公司电子商务销售业绩为56,839.29万元，比上年同期

增长40.04%。 

2017年2月，公司凭借优秀的产品品质、口碑，荣获“2016-2017年度中国家电网购受欢迎品牌”、

“2016-2017年度中国家电网购受欢迎产品”两项大奖。 

在售后服务管理方面，以“新消费、新标准、新服务”为主基调，以“夯实基础、优化流程、服务升

级”为主要变革方向，有力地支撑了各经营业务板块的服务支持业务；同时利用移动互联网进行不断的服

务创新，努力超越同行业的服务发展水平。报告期内，公司整合线上电商直通车，对顾客投诉与退换货进

行线上、线下统一管理，节约人力成本与服务成本；对24小时预约、72小时闭环、超7天未处理、三个电

话投诉的信息进行数据化管理，安排专职人员每日跟踪、每日闭环，提升服务时效与满意度；主导开发“万

和服务”微信服务号与APP，实现移动互联互通，增加顾客粘度。惠州作为试运行云服务与云营销打通的
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区域，开始实现数据移动互联化、顾客报修服务过程全程透明。 

在品牌管理方面，以“品牌情感营销”为创新点，深度聚焦品牌形象认知，将传播投入效果最大化，

实现从品牌认知度向品牌美誉度的提升。报告期内，公司在媒体投放上大胆突破，充分结合社会热点用互

联网媒体进行品牌集中传播，迅速提升品牌影响力和知名度，实现事件传播、机场户外、微信、微博品牌

化运营管理、产品发布会、搜索引擎推广、手持移动终端导购平台、微视频、公益传播等多元化传播平台

的组合运用；持续确立万和公益品牌战略，以“温暖力量”为理念、以“温暖中国行”为核心公益品牌、

以“爱心热水工程”、“爱心厨房”为主形式；加大品牌与代言人结合的传播，利用代言人赵薇的形象将品

牌宣传进一步提升。 

公司提出将每年12月12日设立为“陪伴日”，把“陪伴，让家更温暖”的观念再度深化推广，希望通

过“1212陪伴日”的设立，借助社会各界人士的力量，倡议人性中对家庭最本真的关怀与重视，去呼吁更

多人多抽时间陪伴自己的家人，将万和“让家更温暖”的品牌理念恒久传播。 

在工程集采方面，公司自2013年成为国家住宅产业化基地后，已经在模块化设计成套技术、建筑一体

化、远程控制技术、产学研相结合技术创新体系，参与相关标准规范的编制与技术政策的研究等五个方面

发力，通过高品质的家用热水产品和厨房电器在住宅产业的推广应用，将更多科技含量高、资源消耗低、

环境污染少、经济效益好、舒适性能优越的现代化住宅配套产品推广到千家万户，为国家的住宅产业化发

展贡献自己的力量。 

报告期内，凭借领先的行业技术、过硬的产品品质和细致无忧的服务保障优势，公司产品赢得了地产

商的青睐，陆续与广州珠江实业集团有限公司、广州恒大材料设备有限公司、北京鸿坤伟业房地产开发有

限公司、廊坊京御房地产开发有限公司等成为了战略合作伙伴，共享利益及价值链延伸带来的附加值并最

终回报用户，富力地产“东山新天地”、北京鸿坤地产“理想城”等项目的成功实施，代表了地产商对公

司及产品的充分认可，极大提升了公司品牌的影响力和美誉度。 

2016年1月，公司燃气采暖热水炉、燃气热水器、抽油烟机、燃气灶具共同荣获“全国房地产总工优

选品牌产品”荣誉称号。 

B、在国际营销方面的建设情况 

报告期内，公司在全球整体经济形势不明朗、国际市场的需求依然低迷、国内出口成本上涨快、人民

币汇率不稳定等不利条件下，继续发挥与核心客户的战略性合作优势，产品出口重点聚焦在俄罗斯、南美、

中东、东南亚等海外新兴市场，同时借助国家“一带一路”的政策东风，纵深开拓“一带一路”沿线及其

他新兴市场，加强外销产品平台企划能力，拓宽产品线、提升产品力与综合成本竞争优势。 

2016年5月，公司与欧洲顶级的高效供热产品及热水解决方案供应商——博世公司正式签约设立合资

公司，通过双方的资源共享、优势互补，相互推动热水产品在中国乃至全球的业务发展迈上新台阶；公司

海外战略合作伙伴—— 巴西KOMECO正式成为“2016巴西奥运会”赞助商并获得官方指定供应商资格，其

为“2016巴西奥运会”指定供应的燃气热水器由公司生产。 

C、公司产品与技术研发情况 

在产品创新方面，公司站在满足消费者需求上出发，以解决消费者痛点作为产品研发的依据和方向，
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通过产品变革，带给了消费者一种极致的生活体验。“零冷水”智能燃气热水器L7，就加载了智能氧护系

统，实现全程监测热水器燃烧工况和烟道风压，增加供氧量，始终控制一氧化碳在安全标准范围，让沐浴

安全“零隐患”，并荣获由人民网举办的“创时代、智未来2015中国消费电子产业高峰论坛暨年度评选颁

奖典礼”评选的“产品创新奖”；恒温电热水器E55-EY82-55凭借出色的恒温技术，真正实现无需混水阀、

恒温阀就能实现全自动恒温，并依托极强的智能和节能效果，以最高的产品技术分一举拿下中国家电“好

产品”荣誉；第Ⅲ代双涡轮两款吸油烟CXW-200-X08AS和CAW-200-J10A凭借其全新的涡轮风道系统、高效

环保节能技术，摘得中国五金制品协会评选的“高效净化环保之星”荣誉。 

公司继续秉承研发和技术创新的理念，以市场需求为导向，深化技术创新，促使公司的产品在节能、

低碳环保技术等方面处于行业领先地位。2016年5月，公司实验室获得CSA认可，成为燃气具整机企业首家

获得的CSA认可实验室，意味着公司实验室可在相关的范围内开展认可测试业务，产品直接在公司实验室

测试并得到国际认可；2016年12月，公司全资子公司广东万和电气有限公司组建的“广东省节能环保智能

厨电工程技术研究中心”顺利通过论证，公司拥有了广东省首个围绕厨电产品节能环保技术、智能控制技

术和新型材料技术等方面开展研发工作的“工程中心”，标志着公司将带动行业向环保节能技术、智能控

制技术与新材料技术方向发展。 

报告期内，“多能复合热水系统优化节能关键技术及应用”项目被科技部批准列为2015年度国家火炬

计划产业化示范项目，并于2016年6月获得中国轻工业联合会科学技术进步奖一等奖；“多点直喷高效燃烧

节能技术在家用燃气灶中的应用项目”，燃气灶额定热负荷达5.2kW、热效率达到66%，达到一级能效等级，

整体技术处于国内领先水平；2016年6月，“微热损高效全预混燃气热水器”项目获得中国轻工业联合会科

学技术进步奖三等奖；2016年12月，“直驱热循环恒温燃气热水器”项目顺利通过广东省轻工业协会科技

成果鉴定，专家组一致认为该项目整体技术处于国内领先水平。 

在商用供暖领域，万和在国内首家以全预混冷凝结构产品获得D级锅炉制造许可证。万和的全预混冷

凝锅炉，与传统的燃煤锅炉、燃气锅炉有本质上的区别，是国内锅炉行业的革命性产品，具有超高热效率

（最高冷凝热效率可达到106%），高承压能力，低CO、NOx排放，功率20%-100%无极调速，全自动控制等优

势特点。这种节能高效、安全环保、智能运行的全预混冷凝锅炉，必然会引领未来商用锅炉业的技术变革

趋势。 

企业的专利申请量代表了企业科技创新能力，专利制度的完善程度代表企业在转型升级方面的意愿。

历经二十余年的成长与发展，公司的知识产权工作卓有成效。一方面，公司的专利管理制度相当完善，从

专利申请、保护、运用等全方位规范企业专利管理，另一方面，从研发、采购、营销、人力资源等部门完

善专利管理制度。此外，公司还具备一支强大的专利人才队伍，其中数人具有专利代理人资格的专利专职

人员，公司每年专利申请量稳定增长，发明专利的申请与授权量呈快速增长趋势。报告期内，公司累计总

授权1,119项，专利申请193项，其中发明专利32项，实用新型110项，外观设计51项；已获得专利160项，

其中发明专利20项，实用新型95项，外观设计45项，在同行业中遥遥领先。 

2016年1月，公司第三度入选“2015年度佛山市十大专利富豪企业”；入选“2015年度国家知识产权优

势企业”，是广东燃气具行业唯一上榜企业。 
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D、质量体系、智能制造和两化融合建设情况 

作为“智造大军”中的代表性厨电企业，公司一直在推进“云制造”战略，并投资超过7,000万元进

行智能装备升级，是广东省内第一批通过工信部“两化融合”（即信息化和工业化融合）评审的企业，更

获得“广东省样板工厂”的荣誉称号。报告期内，公司更是不遗余力向机器换人、数字工厂、智慧工厂迈

进，通过引进MES系统，在生产上直接落实“智造”，率先进行智能化转型；通过信息化、自动化的深度融

合，打通企业在计划、采购、物流、制造、仓储等各个环节的业务数据链，打造一个具有更低成本、更高

性能、更大柔性的生产制造能力的生产管理体系，真正实现工厂的数字化制造目标，进一步提升企业竞争

力。 

秉承自企业成立之初就坚持的精益求精“工匠精神”，在“智慧工厂”高效率、标准化的生产下，公

司对产品质量的监控从不松懈。无论是产品设计、制造、评价、安装或使用等不同层面，公司对产品实现

全过程监督与控制，确保产品质量与安全。 

2016年6月，公司再度荣获中国轻工业联合会颁发的“全国轻工业卓越绩效先进企业”；2016年11月9

日，公司与淘宝（中国）软件有限公司签订了《阿里智能平台服务协议》，建立战略合作关系，通过“服

务平台”为公司的产品提供统一接入与管理服务，淘宝（中国）软件有限公司还将为公司提供设备接入、

APP开发、设备管理、用户管理和数据分析等服务。 

2、报告期内主营业务是否存在重大变化 

□ 是 √ 否  

3、占公司主营业务收入或主营业务利润 10%以上的产品情况 

□ 适用 √ 不适用  

4、是否存在需要特别关注的经营季节性或周期性特征 

□ 是 √ 否  

5、报告期内营业收入、营业成本、归属于上市公司普通股股东的净利润总额或者构成较前一报告期发生

重大变化的说明 

□ 适用 √ 不适用  

6、面临暂停上市和终止上市情况 

□ 适用 √ 不适用  

7、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

A、变更原因 
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为进一步细化公司会计核算，更加真实的反映专柜支出的使用情况，公司需要对“长期待摊费用——

专柜支出”的会计估计进行变更。 

B、变更前公司所采用的会计估计 

长期待摊费用: 

 

C、变更后公司所采用的会计估计 

对所有的专柜支出统一一次性计入当期损益（销售费用）。 

D、变更日期 

自2016年10月25日起。 

E、本次会计估计变更对公司的影响 

a、根据《深圳证券交易中小企业板上市公司规范运作指引》、《深圳证券交易所中小板信息披露业

务备忘录第13号—会计政策及会计估计变更》以及《企业会计准则第28号-会计政策、会计估计变更和差

错更正》的有关规定,上述会计估计变更自董事会审议通过之日起开始执行，适用未来适用法进行会计处

理。 

b、根据财务部门测算：公司对此项会计估计变更于2016年10月25日执行，增加2016年10-12月成本费

用约1,629.63万元，减少2016年10-12月净利润约1,385.19万元。此次会计估计变更对公司2016年净利润

的影响不超过公司2015年度经审计净利润和所有者权益的50%，也不存在对定期报告的影响致使公司的盈

亏性质发生变化。根据《深圳证券交易所中小企业板上市公司规范运作指引》规定，本次会计估计变更无

需提交股东大会审议。 

c、本次会计估计变更对以往各年度财务状况和经营成果不会产生影响，无需对已披露的财务报告进

行追溯调整，因此不会对公司已披露的财务报表产生影响。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

报告期内，新设1家子公司和1家孙公司情况： 

 

注1：广东万和净水设备有限公司系由广东万和新电气股份有限公司和自然人曹刚投资成立，注册资

本人民币2,000万元，其中广东万和新电气股份有限公司持股70%，自然人曹刚持股30%，成立日期2016年
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11月25日，法定代表人卢宇凡，统一社会信用代码91440606MA4W0NLW19。 

注 2：Vanston Inc.系由万和国际（香港）有限公司投资成立，成立日期2016年3月25日。 

（4）对 2017 年 1-3 月经营业绩的预计 

□ 适用 √ 不适用  

 

 

 

广东万和新电气股份有限公司 

董事长：叶远璋 

2017年4月20日 
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