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证券代码：300543                               证券简称：朗科智能                          公告编号：2018-029 

深圳市朗科智能电气股份有限公司 

2017 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实、准确、完整，不存在虚假记载、误导性陈述

或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

天健会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为天健会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 120,000,000 为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 3.00 元（含

税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10 股转增 0 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 朗科智能 股票代码 300543 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

变更前的股票简称（如有） 无 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 吴晓成 吴超 

办公地址 
深圳市宝安区石岩街道上排社区爱群路同

富裕工业区 8-4#厂房 

深圳市宝安区石岩街道上排社区爱群路同

富裕工业区 8-4#厂房 

传真 0755-33236611 转 808 0755-33236611 转 808 

电话 0755-36690853 0755-36690853 

电子信箱 stock@longood.com stock@longood.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）主营业务和主要产品基本情况 
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1、主营业务基本情况 

公司是从事电子智能控制器产品的研发、生产和销售的高新技术企业，产品主要应用于家用电器、电动工具、锂电池保

护、LED和HID照明电源等领域，自公司成立以来，主营业务未发生变更。 

2、主要产品示例 

电子智能控制器是设备、装置、系统中的控制单元，控制其完成特定的功能要求，在终端产品中扮演“神经中枢”及“大

脑”的角色。电子智能控制器一般是以微处理控制器（MCU）芯片或数字信号处理器（DSP）芯片为核心，在其中置入定制

设计的计算机软件程序，并经过电子加工工艺，实现终端产品的特定功能。 

公司的电子智能控制器产品主要包括两大类：电器智能控制器、智能电源及控制器。公司部分产品实例如下： 

公司部分产品示例 
 

产品类别 产品名称 本公司产品图示 下游产品图示 

电器智能控制器 

家用电器类 

电磁炉电子智能控制器 

 

 

豆浆机电子智能控制器 

 

 

电饭煲电子智能控制器 

 

 

空气净化器控制器 

 

 

电动工具类 

电控圆盘式电锯电子智能

控制器 

 

 

碎纸机电子智能控制器 

 

 

打磨机电子智能控制器 

 

 

冲击钻电子智能控制器 

 

 

智能电源及控制

器 

锂电池类 锂电池智能控制保护装置 

  

LED类 外置面板灯LED驱动电源 
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防水LED驱动电源 

 
 

HID类 

高压钠灯电子镇流器 

 

 

无极灯电子镇流器 

 
 

 

3、经营模式 

（一）采购模式。在供应商的选择上，公司以供应商来料的品质、交期为基础，根据性价比定期不定期对供应商进行现

场考察、审察和评价打分，以此选择符合公司标准的合格供应商。同时，品质工程师每月对采购的原材料进行稽查。公司与

合格供应商签订采购框架协议，规定采购产品类别、质量责任、账期等，但不涉及交易的数量与金额；公司对供应商的日常

订货绝大部分以订单的形式进行。公司日常采购实行按需采购，并根据采购需求、采购周期等因素确定安全库存。大部分采

购行为首先以客户订单或需求计划为基础，其次制造中心相关部门根据采购周期和需求数量确定所需物料数量，然后发出采

购需求，采购部依据采购需求进行采购。在新产品开发过程中，研发部门定期根据研发计划向采购部发出少量的原材料采购

需求。 

（二）生产模式。公司遵循“以销定产”的生产模式。公司主要客户每年会与公司签订供货框架协议，规定结算方式、质

量责任、账期等，但不涉及交易的数量与金额；客户的订货绝大部分以订单的形式进行，公司根据客户下达的订单安排生产。

公司产品的技术方案及样品经客户验证和确认后，公司根据客户订单，围绕客户需求，按照客户要求的性能、产品规格、数

量和交货期组织生产。由于各类电子智能控制器产品的生产流程基本相同，因此公司采用柔性化生产模式进行多种类产品的

共线生产，以提高效率和降低成本。 

（三）销售模式。公司产品销售采取直销方式。公司产品的销售分为国内销售和国外销售。在国内销售方面，客户通过

供应商系统平台或传真、邮件的方式向公司下达订单，公司根据客户采购数量、交期等要求组织生产，生产完成后将货物送

达至客户指定地点交货，客户签收确认，完成销售。在国外销售方面，公司拥有进出口经营权，产品由公司作为供货商直接

出口给客户。客户通过传真、邮件等方式下达订单，公司完成生产后，将货物送至码头等海关报关指定地点，由报关人员持

业务部门开具的送货单、装箱单等原始单据报关出口。 

4、主要业绩驱动因素 

报告期内，公司实现营业收入1,184,800,858.93元，同比增长26.59%；营业利润89,150,503.63元，同比增长7.75%；利

润总额92,369,158.01 元，同比增长4.77%；实现归属于上市公司股东净利润80,171,411.27元，较上年同期增长4.69%。公

司拥有稳定的客户资源，公司产品存在广阔的潜在市场，收入来源稳定。2017年，公司持续加大研发投入和市场推广，扩大

了销售规模，取得了经营业绩的增长。 

（二）公司所处行业的发展趋势和竞争格局 

1、电子智能控制器行业整体发展现状 

随着终端用户对自动化和智能化的需求不断提高，电子智能控制器产品的技术难度和生产成本也不断上升，智能控制技

术逐步成为一个专业化、独立化和个性化的技术领域，出于对产品要求的提升以及成本控制的考虑，部分终端产品厂商开始

将电子智能控制器外包给专业电子智能控制器厂商进行设计生产，促使电子智能控制器不断发展。 

电子智能控制器的核心功能是提高设备装置的智能化、自动化水平。随着各种设备日益朝数字化、功能集成和智能化方

向发展，电子智能控制产品的渗透性进一步增强，应用领域日趋广泛。目前，电子智能控制器在家电、健康与护理产品、电

动工具、汽车电子、工业控制等下游领域的应用日趋广泛，并且产品的技术含量和附加值也不断提升，从而导致市场容量不

断增长，同时，智能家居和物联网的发展也将带动智能控制器行业的进一步发展。 

2、电子智能控制器行业未来发展趋势 

（1）电子智能控制器原有市场的需求量不断提升 

①电子智能控制器产品渗透率不断提升 

智能控制器的核心功能是提高用电设备的效率、精度和智能化。随着各种用电设备日益朝数字化、功能集成和智能化方

向发展，智能控制器的渗透性进一步增强，应用领域日趋广泛。近几年智能控制器在家电领域使用的比例越来越高；同时，

在健康与护理产品、电动工具和汽车电子等领域的应用率也不断提升，工业控制和医疗器械等新的应用领域也不断得到开发。 

②智能控制器的技术含量和附加值不断提升 

随着技术进步和人们对生活品质要求的不断提高，家电产品以及各种泛家电产品、甚至是工业设备正在经历由机械化

时代向电子化时代转变的过程，并且未来最终将过渡到智能化时代，这两个过程转变都将对智能控制行业产生如下两个方面

的积极影响：一方面是如上述分析的将提升智能控制器在下游应用领域的渗透率；另一方面是下游家电等产品对智能控制器
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的要求将越来越高，智能控制器能实现的功能越来越强大，产品的技术含量和附加值都将不断提升。因此，除了渗透率提升

带来的积极影响，单位产品价值的提升也将有力的促进行业市场容量的增长。 

③下游品牌厂商专业化分工趋势更加明显 

国际知名家电、电动工具企业如西门子、TTI等主要走品牌运作路线、技术研发路线和销售渠道路线，讲究专业化分

工，将智能控制器等配件交由专业厂商生产，目前这种趋势已经扩展到国内大型品牌厂商。因此，未来的专业化分工将给以

公司为代表的国内专业智能控制器生产厂商带来良好的市场机遇。 

因此，随着智能控制器渗透率的提高、产品性能及附加值的提升以及下游行业专业化分工的发展趋势变化，未来几年

智能控制器市场需求将稳步增长。 

（2）智能家居和物联网的发展趋势将进一步拉动智能控制器的市场需求 

近年来，智能移动终端的快速发展大大加速了全球物联网产业的发展，原本以PC机为终端的互联网时代加入了移动终

端，并进一步向物物相连发展，智能家居、智能楼宇、智能社区乃至智慧城市出现发展雏形。智能控制器具有信息收集和处

理能力，是智能家居的信息处理中心。同时，物联网的发展需要大量的分布式的信息收集和处理终端，这类需求预计在未来

将有较快的增长，此类信息终端一般是软硬件结合的嵌入式系统，将是现有传统智能控制器产品的升级产品。 

①全球智能家居和物联网产业加速发展 

随着网络和通信技术、信息智能处理技术、感知技术等的进步，近年来物联网已成为当前世界新一轮经济和科技发展

的战略制高点之一，发展物联网对促进经济发展和社会进步具有重要的现实意义。世界各国均不断加大对物联网的投入，美

国将物联网上升为国家创新战略的重点之一；欧盟制定了促进物联网发展的14点行动计划；日本的U-Japan计划将物联网作

为四项重点战略领域之一；韩国的IT839战略将物联网作为三大基础建设重点之一。目前全球物联网的发展仍处于初级阶段，

但已具备较好的基础。2007年全球市场规模达到700亿美元，2008年达到780亿美元，2012年全球市场规模在1,700亿美元左

右。未来几年，全球物联网市场规模将有可能出现较快速的增长，物联网将逐步实现普及。 

②我国智能家居和物联网产业也逐步进入快速增长期 

我国把物联网列入国家五大新兴战略性产业之一，一直在政策上支持整个产业链的发展。根据《物联网“十二五”发展

规划》，到2015年，物联网要在经济和社会发展领域广泛应用，在重点行业和重点领域应用水平明显提高，形成较为成熟的、

可持续发展的运营模式，在9个重点领域完成一批应用示范工程，力争实现规模化应用。 

智能家居是物联网的一种重要应用，是《物联网“十二五”发展规划》的9个重点领域之一，为国家物联网领域重点鼓

励发展的方向。智能家居表现为利用信息传感设备将家居生活有关的各种子系统有机结合在一起，并与互联网连接起来，进

行监控、管理、信息交换、通讯和控制，提升家居安全性、便利性、舒适性、艺术性，并实现环保节能的居住环境。2013

年底，谷歌以32亿美元的价格收购智能家居厂商Nest Labs作为标志性事件，表明智能家居将进入一个高速发展的阶段。面对

智能家居的广阔前景，国内大型家电企业如长虹、美的、TCL、海尔等均陆续发布智能战略和智能产品，加大对智能家居的

投入，未来市场前景广阔。 

据中国产业信息网发布的《2013-2018年中国智能家居产业发展动态及投资潜力研究分析报告》，从2006年至2011年，

中国智能家居市场的年增长率平均为20%，预计2012年至2020年，年增长率将达到25%左右，2020年市场规模将达到3,576

亿元。 

因此，全球和我国智能家居和物联网的加速发展，对其关键零部件之一的新型智能控制器的需求将大大增加。 

（三）、公司在电子智能控制器行业所处的地位 

从全球范围来看，智能控制器行业市场集中度较低，主要是由于部分对电子智能控制器需求量大的大型终端产品生产

商采用自主生产的方式，而专业电子智能控制器生产厂商所接到的订单往往较为分散。智能控制器下游应用广泛，而智能控

制器作为非标准化产品，下游客户个性化需求差异较大，同一家企业难以满足下游不同厂商多样化的产品需求。 

受上述因素的制约，行业内不同的企业专注于不同的智能控制器生产领域，市场尚没有行业性的垄断企业。部分行业

企业在某一特定的下游细分市场占有较高的市场占有率，但就整体智能控制器行业来说，却仅占有很小的市场份额。 

公司主要服务于家用电器、电动工具、锂电池保护、照明电源等细分行业。2011年，中国家电电子智能控制器市场规

模已超过1,000亿元；作为电动工具的主要生产地，我国电动工具行业对于电子智能控制器的市场需求也快速增长。锂离子

电源和智能LED、HID照明电源均处在快速发展阶段，相关行业的电子智能控制器需求都处于快速增长的趋势。 

电子智能控制器市场总体规模较大，并持续增长，但是当前市场参与者中，技术含量低、规模小的电子智能控制器生

产厂商较多，供求关系方面目前总体是供大于求，竞争较为激烈。 

在竞争的同时，专业化生产、技术开发、系统设计等环节的综合竞争力成为电子智能控制器行业企业发展的重点。只

有具有一定的技术积累、研发能力和生产规模的企业，才能更好地满足客户全方位需求，提高产品附加值，降低产品综合成

本，保证企业利润水平。 

我国电子智能控制器行业小规模企业居多，随着市场竞争加剧，且受到人工成本提高、供应链管理难度加大等因素影

响，专业领域内研发实力较弱、规模较小的企业将很难有效控制生产成本，市场优胜劣汰，电子智能控制器行业集中度将会

提高。 
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3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：人民币元 

 2017 年 2016 年 本年比上年增减 2015 年 

营业收入 1,184,800,858.93 935,966,322.72 26.59% 713,760,861.55 

归属于上市公司股东的净利润 80,171,411.27 76,580,804.83 4.69% 62,720,488.04 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
72,131,788.15 71,870,499.82 0.36% 60,151,954.30 

经营活动产生的现金流量净额 119,035,366.54 64,671,988.75 84.06% 89,297,189.94 

基本每股收益（元/股） 0.67 0.77 -12.99% 0.70 

稀释每股收益（元/股） 0.67 0.77 -12.99% 0.70 

加权平均净资产收益率 12.39% 19.92% -7.19% 13.97% 

 2017 年末 2016 年末 本年末比上年末增减 2015 年末 

资产总额 1,101,626,867.93 939,597,904.79 17.24% 451,312,834.64 

归属于上市公司股东的净资产 654,012,599.26 611,341,187.99 6.98% 236,146,375.54 

（2）分季度主要会计数据 

单位：人民币元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 202,236,035.78 199,914,209.11 384,670,700.16 397,979,913.88 

归属于上市公司股东的净利润 22,681,727.92 12,696,394.24 29,107,711.63 15,685,577.48  

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
22,660,140.46 12,048,028.94 22,738,961.47 14,684,657.28 

经营活动产生的现金流量净额 18,885,608.17 8,211,539.61 3,565,767.06 88,372,451.70 

 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
16,788 

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数 

16,514 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数 

0 

年度报告披露

日前一个月末

表决权恢复的

优先股股东总

数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份数

量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

刘显武 境内自然人 36.12% 43,344,000 43,344,000 质押 10,870,000 
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萍乡富海银涛

拾号产业发展

合伙企业（有限

合伙） 

境内非国有

法人 
6.50% 7,800,000 0   

深圳市鼎科投

资企业（有限合

伙） 

境内非国有

法人 
6.17% 7,407,000 7,407,000   

郑勇 境内自然人 4.84% 5,805,000 5,805,000   

潘声旺 境内自然人 4.52% 5,418,000 5,418,000   

吴晓成 境内自然人 3.55% 4,257,000 4,257,000 质押 1,780,000 

深圳市鼎泉投

资企业（有限合

伙） 

境内非国有

法人 
2.21% 2,655,000 2,655,000   

何淦 境内自然人 1.94% 2,322,000 2,322,000   

廖序 境内自然人 1.94% 2,322,000 2,322,000   

肖凌 境内自然人 1.94% 2,322,000 2,322,000   

上述股东关联关系或一致行

动的说明 
公司未知前十名股东之间是否存在关联关系，也未知是否属于一致行动人。 

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公司债券 

否 
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三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求 

否 

2017年，面对世界复杂的外部环境以及我国经济进入新常态等一系列深刻变化，以习近平同志为核心的党中央坚持稳中

求进工作总基调，总体平稳，稳中有进，经济实力再上新台阶。国家经济策略转向更加注重供给侧，注重实体性、长期性和

结构性改革，对实体经济发展提供了强大的动力。2017年中国GDP总量达82.71万亿，同比增长6.9%。 

2017年，是公司成立十六年、上市一周年。经过十六年耕耘与发展，公司持续聚焦于智能控制行业，目前公司已经成为

智能控制领域中全国最具竞争力的核心企业之一，随着公司的不断壮大，公司在国际市场上的竞争力日趋明显。报告期内，

公司管理层始终按照制定的发展目标和战略规划，构建科学、先进的管理体制和平台，稳步有序地推进各项工作的开展。面

对物联网、智能家居、人工智能、新能源等产业的发展和工业转型升级，公司始终坚持以市场为导向、以技术为核心、以品

质为根本的战略思维和重结果更关注过程的控制系统，继续巩固、扩大以智能控制器及解决方案为主的核心业务，致力成为

EMS(Electrinics Manufacturing Services)行业国际化知名企业。 

报告期内，公司实现营业收入1,184,800,858.93元，同比增长26.59%；营业利润89,150,503.63元，同比增长7.75%；利

润总额92,369,158.01 元，同比增长4.77%；实现归属于上市公司股东净利润80,171,411.27元，较上年同期增长4.69%。 

（一）持续加大研发投入，进一步提升公司核心竞争力 

公司成立以来，以优秀的研发和技术创新能力为核心竞争力，目前在国内该行业的研发能力、研发队伍规模、自有知识

产权方面均处于行业优势地位，其技术地位与影响力得到了行业内知名大客户的高度认可与赞赏，技术创新能力和技术影响

力已经达到行业前列。报告期内，公司以智能控制器为核心产业，以研发能力和技术创新为核心竞争优势，持续加大研发投

入和知识产权建设，推动新产品开发和新技术转化，夯实公司在行业内的技术竞争优势。公司积极引进高端技术人才，通过

有效的知识产权建设，取得了一批对未来发展有深远意义的研发成果和知识产权。2017年，公司研发投入总额41,086,938.59

元，较上年增长。截至2017年12月31日，公司及下属子公司累计申请专利54件，其中中国发明专利16件，美国发明专利2件，

实用新型专利23件，中国外观设计7件，美国外观设计5件,PCT3件。 

（二）优化营销体系，布局全球战略，建设品牌形象 

报告期内，公司加大营销推广力度，充分利用现有的研发水平、服务网络、品牌知名度等多方综合优势，推进营销体系

建设的完善。公司从全球角度出发，合理安排有限资源，抓住全球性机遇，加大海外选择和部署，确定国际化战略目标。报

告期内，公司多次参与北美、欧洲、东南亚地区的技术研讨会及各类展会，持续扩大公司海外影响力。公司积极与客户建立

长期的良好关系，为不同客户定制高性价比的解决方案，有效降低了客户使用成本，对推动智能控制器行业升级有着重要贡

献。 

（三）加强人力资源管理，重视创新人才培养 

报告期内，公司持续加大对人力资源建设和管理的力度，大力推动内部人才培养和外部人才引进工作。通过建立科学化、

系统化、规范化的培训体系，促使人力资源效率提升，复合型人才数量扩充。建立人才激励机制，提高全体员工工作激情，

构建良好的晋升渠道，完善绩效考核体系，为公司的持续发展提供有力的支持。 

（四）对外投资设立创业投资基金，加速产业布局 

2017年7月 ，公司第二届董事会第十三次会议审议通过，同意公司拟以自有资金出资参与设立江苏疌泉红土智能创业投

资基金（有限合伙）。合伙企业的投资领域包括：智能硬件、工业机器人、虚拟现实、人工智能、智能云、高端装备等。其

中公司出资5,000万元,认缴出资额占出资总额的12.82%；江苏省政府投资基金（有限合伙）出资10,000万元,占出资总额的

25.64%，南京智能制造产业园建设发展有限公司出资4,500万元,占出资总额的11.54%，南京高新创业投资有限公司出资4500

万元，占出资总额的11.54%，深圳市创新投资集团有限公司出资13,500万元,占出资总额的34.62%，南京采孚汽车零部件有

限公司出资1,000万元,占出资总额的2.56%。2017年11月，创业投资基金完成工商注册登记手续，并取得南京市江北新区管

理委员会行政审批局颁发的《营业执照》。对外投资创业投资基金有利于公司借助投资机构的专业团队优势、项目资源优势

和平台优势及风险控制能力进而提升公司的资本运作能力，并为公司未来发展储备有良好发展前景的投资标的，加速公司自

身产业布局和发展，加快公司发展，符合公司发展战略。 

（五）积极推进公司外延发展 
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报告期内，公司密切关注与智能控制行业相关领域的动态，关注产业发展状况与行业模式，不断推进外延式发展，加速

完成资本驱动下的战略布局和战略扩张。公司积极寻求符合公司发展战略，在上下游具备协同效应的标的资源，以期有效配

置资源，实现进入新市场、新客户群、新技术及新产品线的目的，从而促进公司价值增值，实现公司价值最大化。 

（六）加强闲置自有资金、募集资金现金管理 

报告期内，公司加强对自有资金及募集资金的现金管理，根据董事会的授权，积极使用闲置自有资金和募集资金购买理

财产品，有利于提高资金使用效率，增加公司利息收入。 

（七）推进公司信息化建设，提升运营效率 

报告期内，公司不断优化公司信息管理平台，用IT提高生产效率，降低生产成本，减少重复劳动，有力地支撑起公司日

益壮大的业务需要，并提高核心竞争力。 

（八）推进供应链优化 

报告期内，公司持续推进供应链优化，确保公司设计的供应链“可视、可控、可靠”，积极搭建供应链架构，发掘供应

链成员的价值并与其分享供应链的风险和收益。 

 

2、报告期内主营业务是否存在重大变化 

□ 是 √ 否  

3、占公司主营业务收入或主营业务利润 10%以上的产品情况 

√ 适用 □ 不适用  

单位：元 

产品名称 营业收入 营业利润 毛利率 
营业收入比上年

同期增减 

营业利润比上年

同期增减 

毛利率比上年同

期增减 

电器智能控制器 865,419,415.87 724,354,323.14 16.30% 28.13% 27.22% 33.05% 

智能电源及控制

器 
304,236,780.77 228,818,247.96 24.79% 20.85% 21.63% 18.53% 

4、是否存在需要特别关注的经营季节性或周期性特征 

□ 是 √ 否  

5、报告期内营业收入、营业成本、归属于上市公司普通股股东的净利润总额或者构成较前一报告期发生

重大变化的说明 

□ 适用 √ 不适用  

6、面临暂停上市和终止上市情况 

□ 适用 √ 不适用  

7、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  
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公司报告期无会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

报告期内，公司召开第二届董事会第八次会议，审议通过了《关于注销子公司的议案》，同意注销全资子公司杭州朗能

电子科技有限公司，杭州朗能电子科技有限公司不再纳入合并报表范围。 

 

 

 

深圳市朗科智能电气股份有限公司 

法定代表人：陈静 

二〇一八年四月二十五日 
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